
共享农庄系统开发

产品名称 共享农庄系统开发

公司名称 正诺（广州）信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区东英科技园

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

“共享农庄”作为一种平台化思维的产物，对于政府、农庄主、农民以及城市消费者而言，可谓“四赢
”局面。

对于农庄和农民而言，通过产品认养、托管代种、房屋租赁等多种形式，不仅可以降低经营风险，提升
产品附加值，还能够和以往低频消费的用户建立黏性关系；

对于消费者而言，可以租赁一方良田、一处宅院，避开城市喧嚣和污染，返璞归真享受绿色的田园生活
；

对于政府而言，通过使用权的交易，将农村的闲置资源与城市需求之间进行大化优化的重新匹配，将不
确定性和流动性转化为稳定的连接

以往，这种梦想和经营一家农庄的现实，对于大多数人来说都遥不可及。不过，如今“共享农庄”模式
的出现，将“梦想照进了现实”。

此时，农庄作为一种生活、一个自由呼吸的场所，一个城乡之间“第三种生活”的本质属性，也因为共
享经济的融入，得以淋漓尽致地展现。

事实上，“共享农庄”模式的雏形，很早在美国就已经出现。

在美国南加利福尼亚州，有一个名为“艾米农场”的生态庄园。这个占地60亩的美国版“农家乐”，只
有六十多岁的南迪和三十多岁的女儿两个人打理。

当然，全部工作只有两个人并不现实，所以，她们干脆所以她们干脆把农场弄成开放式，随性经营。对
于游客而言，这里就像自己家一样。有时间了就来种种地，采摘些蔬菜，还可以带走。

农场会有一块小黑板，上面会写着当天哪些活需要做，比如哪些蔬菜该浇水了，哪些地块该松土了⋯⋯
这样一来，游客们就有了干活的目标性。到后看着有什么成熟了，直接免费带回家，农庄还免费提供塑



料袋

当然，农庄也有一些收费项目。商店里的百货店里的蛋、肉、奶酪还有限定的新鲜蔬菜是对外出售的。

值得一提的是，这里的收款方式都显着随性与信任。商品明码标价，旁边放了个盒子，买什么就把钱放
盒子里、自己找零，也能用刷卡机自己刷卡，旁边没有营业员，全凭顾客的自觉。

如今这个占地60亩，只有两个人管理的农场，不仅没有因为开放和共享而破产，反而持续经营了二十多
年，每年的收益高达百万。（除了卖菜、畜产品等方面的收入，还有每天100人左右的参观、采摘的收入
。）

共享模式还是要考虑盈利与赚钱的。那么利用共享模式如何实现企业或项目赚钱呢？专家认为也有以下
几点。

1.卖产品

有些水果基地采用采摘活动，从而把农产品卖出去。这比你去寻找渠道销售卖是不是更有价值。

之前有个朋友，去年种了100亩红薯，因为一时没有找到卖家，一时策划了一场“与孩子一起挖红薯”的
亲子活动，报名这仅仅需要100元就能体验到挖红薯乐趣，还可以品尝到红薯产品，也能把挖到的红薯带
回家。一场持续1个月的活动，100亩红薯基本是卖完了。

2.租赁

依靠租赁赚钱是农业共享模式的可靠的保证，通过提供租赁服务可以实现资源的价值。

其中，比较多的就是土地租赁、农机租赁。

比如，农场或者合作社耗资百万购买的收割机。一旦完成了自己农场或者合作舍的收割任务，剩下的时
间可以通过租赁的方式服务周边的农民。

3.资本运作

这一点有点像共享单车模式，把平台打造成资金池，通过聚焦钱和资源，之后再通过资本运作，从而完
成财富再造。

比如，一家养殖大户，养了5000头猪。如果采用领养的方式，一头猪以1000元被领养，那么就有500万元
的现金。养殖大户可以凭借这500万投资其他项目，从而实现财富的增长。

后，也有人认为共享模式适合体量大的市场。就农业来说，也有很多大体量市场，比如农资、农产品等
。但，如何实现供应链及价值链再造就成为农业经营者思考的重点。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

