
医美直播间搭建

产品名称 医美直播间搭建

公司名称 河南青驰信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南省郑州市高新技术开发区西三环路289号河
南省国家大学科技园(东区)16号楼10层1088房间

联系电话  13140195983

产品详情

从2016年开始，公域直播逐渐盛行，加上抖Y的大火，直播可为在这几年出尽了风头，尤其是今年特使情
况下，直播的相关的数据更是翻了几倍。很多人说直播带货是电视卖产品的翻版，对于医美行业来说亦
是如此，做直播不仅仅是公域直播，目前私域直播更是每个医美机构发展的方向。

   对于医美机构来说，公域可以做，但是私域也同样的重要，通过公域给自己机构进行引流，然后通
过社群+直播的默认对客户进行转化，形成一套完美的闭环，目前市面上已经做过直播的机构已经很多
了，有些就算是没有做过，但是多多少少也都是有了解的

    所以直播是当下比较合适的一个营销模式，但是具体到怎么用，用到什么地步，能够达到什么效果
，市面上很多企业尤其是传统实业根本心里没有任何规划，都是在跟风。

    

     青睐直播可以从的角度分析一下，医美直播间搭建是否有必要？医美直播间搭建能够达到什么样
的效果？

      1.医美直播间是否有必要？

      答案是必要，因为直播间除了上述阐述的能够获取信任和快速多方面展示产品以外，也符合当
下消费者的触媒习惯，很多人都习惯去看直播间，据机构统计，平均下来，某音的用户可以观看直播2.4
小时。那么直播间为什么不去做某音或者某手的直播间，其实做医美直播间的这种私有直播间与某音平
台的直播间不冲突。  因为公有的直播间能够有流量可以提高自己产品的展现拓客，私有的直播间更侧
重于营销和后期运营，甚至以后去进行裂变客户身边的新客户。公域直播适合讲一些短平快的东西和低
价噱头类的活动来吸引更多人感兴趣或者关注，然后导流到私有直播间，私有直播间偏重讲一些知识和
产品的细节以及售后之类的详细服务，然后进行运营成交。就像店门前搞活动一样，

店门口可以喊一些有人的口号来吸引流量进店，然后到店里以后再去讲解产品、公司文化、售后服务以
及客户想了解的其他问题。尤其是这对于需要进行深度交谈才能够成交的行业，客单价高的行业。



     并且做为渠道机构，不仅可以自己进行直播，也可以给美容院做专场直播，对于美容院来说，做
场直播对他们来说是相对比较难的，但是通过机构给他们提供软件，提供服务，给美容院做直播，不仅
帮助美容院拓客更是帮助自己拓客，也增加和自己店家的粘性，这也是今年直播常态化运营的比较重要
的地方

      2.医美直播间搭建需要什么？

      医美直播间搭建需要三部分：人、软件、硬件。人也就是所谓的主播，很多人对主播的理解就
是要有才艺，其实这是很多人的误区，现在的消费者已经不是简单粗暴的观看，而是在这个信息社会会
自己判断，所以主播要求要对行业，能够回答客户的问题，并且能够延伸出客户感兴趣的行业信息和知
识，真正要成交的客户，撇去日用品这种快消品行业，比较关心的其实是质量和售后服务以及价格这三
块，不是简单的几句话或者低价就能够快速成交的。

     软件：就是直播软件以及服务这块，因为只有搭建企业专有的直播间，才能够进行持续的营销和
客户留存。很多传统实业的客户成交时期较长，我们可以通过一系列课程、持续的邀约然后进行持续的
营销成交。另外软件要贴合行业，只有贴合行业才能够真正的为营销带来质变。

  

      硬件：硬件需要电脑、直播摄像机、灯光、桌椅这些就可以。

     

      其实医美直播间搭建还有更多的东西要深挖，比如直播软件不单单是能直播，还需要能进行裂
变拓客，因为裂变拓客过来的客户直接到直播间是跟更容易留存和成交的。

      以青睐直播为例，直播软件的一些数据统计、行业订制的功能都需要去深挖和筛选。

      合适的主播，的医美直播平台，适合医美的整套硬件，等从前期制作和运营，一条龙服务，让
医美机构更方便，更快速的上手直播营销，为机构以及自己的美容店拓客成交提供帮助。
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