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产品详情

在写作之前，我们先插入一点“直通车”的知识点。想必商家朋友们对这个名词并不会陌生，坊间传言
：直通车就是“权重不够，拿钱来凑”的运营方式。这句话虽有调侃意味，但却非常在理儿。不过，商
家朋友们还需要了解一点：不是一开了直通车，电商平台就会无节制地给你流量扶持的，也就是说不是
交了钱，就有很大的回报的，不然电商平台就变成了资本角逐的战场了——谁有钱谁玩，没钱靠边儿站
。这显然不符合电商平台良性生态发展的长期规划。因此，开了直通车并不意味着店铺流量和销量的飙
升，因为消费在意的不是你的店铺是否开了直通车，他们在意的是店铺主图、详情页、销量数据、买家
评价等等。

拼多多直通车代运营 商品主图优化 提升点击率及访客率

那么，直通车还有开的必要吗？

——当然有，不然现在开车的费用不会那么高！关键在于我们在何种情况下开车！直通车的付费流量跟
自然搜索流量有共通之处，都是通过关键词搜索，获得展现，再通过点击，形成流量。因此，当店铺的
主图、详情页、销量数据、买家评价这些因素没有完善好的情况下，贸然开车是难以以小成本撬动大流
量的。

这篇课程，我们就重点讲一下主图的优化技巧。

在上节课中，我们提到一个公式：流量=展现*点击率。可见，当展现值一定的时候，点击率就成了决定
店铺的访客人数多寡的关键点。因此，当我们把商品的权重、宝贝的排名，关键词展现都做起来的时候
，点击率将会成为撬动店铺流量飙升的关键节点。

1、为什么点击率是流量飙升的关键节点？



先看两个公式：花费=展现量*CTR*PPC（花费=展现量*点击率*点击扣费）/花费=展现量/1000*CPM（花
费=展现量/千次展现*千次展现成本）。

由上面的公式可推导出：PPC=花费/（展现量*CTR）/ CPM=PPC*CTR*1000（CPM千次展现成本、PPC
点击扣费、CTR点击率），也就是说，当花费和展现量不变的情况下，点击率越高，点击扣费就越低，
商品的千次展现成本才会降下来。

2、怎样提高店铺宝贝点击率？

主图！主图！还是主图！

记得是谁说过：这个世界上真有人不爱钱，但没人不爱美。主图是否优化好比女人是否化妆，妆容精致
的女人回头率都不会太差。

难道标题、价格和位置就不重要吗？——重要，但不是更关键的！

为什么？ 因为电商卖货，本质是先卖图片！

客户看不到你的产品，他们对产品的初印象主要是通过商品主图产生的。主图做得好，会直接影响商品
的点击量，进而提升店铺的流量与销售额。可以说搞定了图片，就成功了一半。

3、如何做好主图创意与优化？

1）主图设计要饱满，多角度展示宝贝。如下图：左边的宝贝主图从多个角度展示了产品形、貌、神，既
可以让消费者从不同的角度了解产品，有体现了店家在设计上的用心；而右边的宝贝主图单调且空白处
多，既显得不懂，也显得店家敷衍。置换一下身份，如果你是顾客，你会点击左边的主图还是右边的主
图？

2）主图颜色和背景颜色要层次分明。主图作为整个产品对外的窗口，画面要层次分明，不宜参杂过多内
容到画面中，要把卖点置于更显眼的位置。如下图，左边的宝贝主图画面层次过于繁杂，主图的颜色和
背景色差不多融合在了一起，加上后边的摆设和模特手里拿的手提包过于抢眼，有喧宾夺主的意味，衣
服的卖点都被淡化了；而右边的宝贝主图，浅色背景将衣服的颜色衬托的相当醒目，很容易对顾客产生
视觉冲击。

3）忌盗图和照本宣科。主图的设计要与自身产品相契合，直接抄袭别人的宣传图片，既要面临店铺处罚



风险，又容易产生东施效颦的结果。

4) 细节卖点提炼展示，视觉设计和卖点文案并驾齐驱。华丽、高雅的主图虽然容易吸引点击，但缺少卖
点的产品也很难吸引消费者注意。消费者对店铺产品的印象来源于图片，要想进一步加深买家喜欢就要
把宝贝的优点在主图中展示出来，提高买家点击下单的意愿。

4、插播小知识：关于主图和文案的处理关系

a、非标品，主图创意>营销文案。

对于非标品，例如女装，女鞋类商品，消费者购买的心理：只买好看的！而主图，尤其是头图的创意，
恰恰是满足消费者这一心理更直接的手段。文案绘声绘色的描绘远不如图片来得真切，这类商品的主图
一定要突出上身效果。

b、标品，营销文案>主图创意

对于标品，如手机、洗衣机、电视等功能性产品，尤其是品牌商品，消费者更看重的是商品的性能以及
牌子的保障，因此，在主图中嵌入产品核心卖点和售后保障等文案是吸引消费者的要点，而主图的作用
更多的是证实文案的内容。

由此可见，做好主图创意与优化，关涉到店铺宝贝的点击率，如果缺少好的主图吸引点击，即便你家商
品的权重提的很高，宝贝排名也很靠前，关键词也能得到很多展现机会，没有点击撬动转化，店铺流量
和销量也不会有好的起色。

没有时间和精力投放在主图创意或者文案、标题的优化？

您可借助商家服务市场中的软件来达到事半功倍的效果~

目前拼多多服务市场仅在商品管理类目便招募了100余家优质服务商，服务内容涵盖主图打标、海量模板
、定时投放、智能抠图、批量白底图制作、专题页主题图、轮播图、上下架管理、批量修改商品、详情
页制作、图文视频制作等等。

更关键的是，服务商市场提供的应用软件，皆有7天或者15天的【免费试用期】，这降低了我们的试错成
本。
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