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产品详情

目前，抖音泛知识内容已覆盖生活技能、科普、人文艺术、教育、体育、职场六大类别。以生活技能举
例，从美食到穿搭、化妆、旅行攻略，从驾考到用车、种植、装修设计、汽车修理，抖音上各类生活内
容应有尽有。同时，越来越多专家、学者入驻抖音，通过短视频和直播分享各领域知识。可以看出，抖
音已经成为知识传播的重要平台，短视频与知识的结合，使得知识本身、知识传播者和接收者三方都获
益颇多。

不仅仅是行业大咖，越来越多拥有经验、技能的普通人也开始通过短视频和直播分享知识，玩转知识付
费。要知道，知识付费的变现模式多为零边际成本，在客单价较高的情况下，借助抖音的巨大流量，月
变现百万都是有可能的。但是，很多人也开始感到困惑：为什么别人卖得风生水起，而我的课程明明很
优质，却根本卖不动？明明粉丝量也不少，平时还嚷嚷着要跟你学，等到卖课的时候，却完全熄火，只
有稀稀拉拉几份销量？

其实，很多人在背后默默用了“秘密武器”而你却不知道！想加速知识变现，可不只是录个视频课那么
简单！做自己的品牌，搭建完善课程体系你是怎么录课的？受抖音上传时长限制无法录制完整、深度、
系统的内容？粉丝即看即走根本留不住，转化率低下？没有内容分发渠道只能靠自己吆喝？其实，你可
以借助创客匠人抖音小程序来解决以上痛点。

一、怎样借助创客匠人解决课程售卖问题？1、打造自己品牌的抖音小程序知识变现平台

什么是品牌呢？品牌就是一部分人对你的产品和服务的认可，会让更多人在提起这个领域时，首先就能
想到你，从而形成品牌效应，获取源源不断的收益。即便短视频市场日趋饱和，你也可以开出一条新路
，拥有更大的市场，能够在用户心目中形成固定的良好印象。当然，“从无到有”发展自己的品牌并不
容易。因此，你可以借助创客匠人抖音小程序，不需要有开发软件的能力，也不必担心系统更新的繁琐
，就能拥有一个自己的知识付费品牌。

2、搭建有特色的课程体系

一键生成个人专属知识主页/店铺，上传不限时长限制、更成体系、真正能够让学员有所收获的付费课程
、专栏。同时，学员可收藏老师的知识主页，方便下次快速查找。



3、三种挂载方式，极速变现流量

短视频挂载、直播间挂载、橱窗挂载，多重入口，极速转化流量，粉丝可在抖音内直接购买学习。

4、粉丝、达人协助推广

你只需要在创客匠人后台设置好推广比例，就可以用推广收益激励你的粉丝及其他有大流量的抖音达人
来帮你发视频挂载课程，进行内容分销，加速课程推广，形成快速裂变。

你必须知道的几个卖课“套路”当然，有了好工具好帮手，我们还可以借助一些屡试不爽的好“套路”
。

二、常见的卖课套路有以下几种1、戳痛点情景剧，增强用户代入感

课程介绍植入戳痛点的环节，把“痛点”用具体场景来表达，会让用户更有代入感。比如，抖音视频上
很多沙雕小广告就是将用户痛点进行场景还原，让目标用户感同身受。

2、灌鸡汤式，默默引导

润物细无声式地打动用户，比如，“人总是会高估一年时间的变化，而忽视了当下每小小的努力，你不
需要超越其他很多人，只要多尝试⋯⋯”用户感觉说得很有道理，在屏幕面前已经疯狂点头了。再加上
名师背书打消疑虑，潜移默化中用户可能就被转化了。

3、颠覆用户认知，引起用户兴趣

颠覆用户认知可以快速引起用户兴趣。简单来说，就是先抛出一个问题让用户思考，在用户思考的过程
中讲师再给到一些超认知度的解释，让用户产生强烈的获得感。

4、用户视角提问，解答用户疑问

站在用户视角提问会比讲师直接抛出干货更生动有力，不仅能引起用户好奇，还能突显亲切和真实。

5、增强获得感，降低学习门槛

举个例子，如“四句话教你掌握xxx”，“ 一个月帮你搞定xxx”⋯⋯.

6、巧用营销工具，限时限量提升付费动力

限时限量可以说是屡试不爽的广告标配了，比如，“原价 299 元课程，现在只需要99元就可以得到，直
播间内前300名”⋯⋯你还可以借助创客匠人的营销工具轻松策划活动。

抖音泛知识内容增长迅猛，想要抓住这个大好机遇吗？想要在短视频市场冲出一条新路吗？想要做自己
的泛知识付费品牌吗？创客匠人可以帮你完成这个目标，助你获取时代红利，加速知识变现！
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