
代理记账公司行业内部客户信息管理软件系统单机版

产品名称 代理记账公司行业内部客户信息管理软件系统单
机版

公司名称 北京一窝燕子科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市海淀区中关村大街18号11层1108-11

联系电话  18001282130

产品详情

系统首页介绍：系统首页分为四个部分，第一部分是比较关心的日常业务完成进度情况，例如待办事情5
个，已经完成5个。第二部分是每月报税进度，仪表盘显示，一目了然很清楚的知道报税进度，如果是管
理员还可以查看每个会计的报税进度。第三部分是抄税清卡进度，就是对税控托管的客户的一个统计，
也是仪表盘显示。第四部分是客户状态的一个统计，状态是指客户状态，分为：代理记账、上门做账、
未报到、只提供地址、已删除、已失联、已注销。两种图形展示，一个是饼图，另一个是柱状图。可以
很清楚看到自己客户的整体状态。以上信息只有对用户授权后才可以看到。

怎么有效避免漏报税，这是个很头疼的问题。我们系统可以很好的帮助解决这个问题。传统做法是打印
一个Excel表格，报完一家税就勾选一家。这样有个问题，就是勾选的时候查找起来很不方便，偶尔有一
行没勾选有时候也看不出来，这样就容易漏掉。在我们系统里每个月没报税的客户是红色提示的，报完
一家就点击完成，不再红色显示同时登记报税记录，方便以后查找。点击完成的时候可以在搜索框里搜
索指定的公司，而不是一个一个的去查找，大大提高工作效率。系统提供客户导出功能，可以按照传统
方式来做（申报一家，勾选一家），然后由专人来审核（按照报完税的打印记录来确认完成），这样做
最好了，相当于双层保险了。

代理记账公司怎么避免漏收费也是一个头疼的问题，如果能够统计欠费客户是最好的，下边来介绍下我
们系统是怎么解决这个问题的。代理记账公司给客户做账报税后，收取费用是理所当然的。一般代理记
账公司的客户各行各业的都有。各行老板也都不尽相同，因此收费也是各不一样。付款方式有月付、季
付、半年付、年付，还可能有想起来就给你几个月的。因此收费工作也是代理记账公司一项非常麻烦和
复杂的工作。而且客户多了也不可能记得住每一个客户付款到哪个月份了，也不可能记得住上次付款是
从哪个月到哪个月。针对这种情况我们系统设计了日记账管理功能和欠费客户管理功能，可以方便的解
决这种问题。录入日记账的时候是这样的，可以先搜索公司名称，查看以前付款信息。在录入本次收费
信息的时候，可以设置下次收费的日期，这样就可以统计出来本月或者本周等指定日期欠费的客户，而
且还可以看到上次付款信息。这样在报税的时候就可以提示客户代理记账费用快到期了，而且还可以导
出列表。



用户反馈我们公司客户比较多，一般都是两三个会计一组来管理100个客户或200个客户，这样有会计离
职的时候客户的资料以及其他信息，组内其他的会计还是比较熟悉的，交接起来就省了好多事。但是我
看咱们的客户管理系统每个客户只能分配给一个会计，怎么样才能让组内会计共同管理这200或300个客
户呢？针对这种情况我们系统开发了用户组管理功能，可以方便解决这个问题。系统功能设计思路：新
建一个用户组，例如名字叫：海淀组，主要是管理海淀区的客户。然后组员是：王会计、张会计、李会
计。把这些客户分配给王会计，把张会计和李会计设置为组长就可以了（这三个会计都需要授权：仅限
分配的客户，张会计和李会计还需要授权：适用用户组）。一句话总结就是：组长可以管理组内其他组
员的客户信息。

主要功能介绍：1、日常业务管理：登记日常业务，例如张会计办理变更法人、李会计办理变更股权等，
可以设置优先级，把事情分清轻重缓急，着急的事情优先办理。可以设置预期时间，到期红色显示，可
以很清楚看到完成情况。2、实时把控报税进度，有效避免漏报税。每月报税列表可以管理每月报税的客
户，没申报的红色显示，已经申报的客户，下次报税日期更新到下个月的1日，这样下个月又是红色显示
了。系统首页仪表盘可以展示报税的百分比进度。管理员可以看到整体客户的报税进度，具体会计只能
看到自己负责的客户的报税进度。3、抄税清卡进度，有的客户的税控盘是托管在公司的。由公司负责每
个月的抄税清卡工作。在抄税清卡列表页，没有抄税清卡的客户，红色显示。已经抄税清卡的就不再红
色显示，而且下次抄税清卡日期就变更为下个月1日，等下个月的时候又红色显示了。4、统计欠费客户
，有限避免漏收费。客户多了以后收费也是一个头疼的事情，因为每个客户的交费日期是不一样的。有
的一次付款一年，有的半年，有的三个月，有的按月付款，也有想起来就给你几个月的。在欠费客户管
理页面可以方便统计出来指定日期欠费的客户，而且可以看到上次付款的信息。5、日记账管理，登记每
天的收入和支出情况。系统提供月度统计、年度统计。6、有的地方例如北京，客户想注册公司的时候没
有注册地址，代理记账公司可以提供给客户注册地址，每年收取一定的费用，在客户管理-》提供注册地
址页可以方便的统计地址到期应该续费的客户。7、可以一组会计来管理一组客户，例如3个会计管理300
个客户，这三个会计可以共同管理这300个客户。等有人离职的时候，工作交接就很方便了。

单机版介绍：应广大客户的强烈需求，主要是怕客户资料不安全，要求存储在公司内部的电脑上。我们
网络版用的是阿里云服务器，当时我咨询售前安全问题的时候，售前小姐姐告诉我系统数据和淘宝、天
猫的数据一样安全，因为都是用的同样的服务器。我们系统可以安装在客户提供的电脑上，可以是公司
内部电脑，也是可以是购买的阿里云等网络服务器。这样客户资料信息就存储在自己电脑上了。客户使
用起来相对更放心。单机版安装后也是公司员工可以一起使用的，共享客户资料信息。

系统管理模块：系统设置可以修改公司的名称和点击公司名称时候的链接地址。操作日志记录每个用户
的操作情况。客户来源可以配置客户的来源渠道信息，例如：百度，客户推荐，朋友推荐，搜狗等。日
记账分类可以配置公司收支分类，例如：代理记账，工商注册，股权变更等。日记账收支方式可以配置
收支的方式，例如：基本账户，微信，支付宝，现金等。
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