
怎么写饮品店创业计划书

产品名称 怎么写饮品店创业计划书

公司名称 北京摩高林投资顾问有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区建外SOHO西区18号楼12层

联系电话  18911212529

产品详情

一、项目介绍 随着奶茶越来越受消费者的欢迎，国内奶茶店的数量开始成倍增加。不过，就小编观察，
现今的奶茶店都是面积在20平米左右的小型店铺，其无法满足人们聊天、听音乐等需求，所以，考虑到
未来奶茶店的走向，计划即将在二三线城市开设的奶茶店面积在50平米左右，位于商业区，地理位置优
越。 二、创业优势 目前，二三线城市的大型奶茶店还比较少，市场相对空白，所以在这里开一家大型奶
茶店竞争力相对更强。并且，奶茶店的前期投资不高，风险相对较低，创业者选择经营此类奶茶店，是
个不错的选择。 三、预算1、奶茶店店面费用
采用租赁的形式，租下50平方米左右的店面，启动费用大约在5-10万元。2、装修设计费用 由于奶茶店主
要针对的是20-40岁以白领及购物人群为主的群体，所以奶茶店设计需要简明得体，淡雅清新，装修的费
用大约2万元左右。3、设备设施购买费用
奶茶的设备设施主要包括沙发、桌子、音响设备、以及煮奶茶所需全套设备。共计2万元4、流动资金
奶茶店要准备用于奶茶店开业初期的正常运营的流动资金，预计3万元。
所以，大型奶茶店的整体预算大约在15万左右。 四、发展计划 奶茶店创业计划书怎么写？发展计划是奶
茶店计划书中极为重要的一环，发展计划主要包括三个方面。1、商品价格制定计划 依据目前市场的状
况，创业者需要结合当前的物价情形，对于商品价格的制定予以综合衡量。2、经费计划 奶茶店经营经
费可分为人事类费用（主要包括薪资、奖金）、设备类费用、维持类费用（水电费、消耗品费、事务费
、杂费等）和广告宣传费等，创业者要针对过去的实际业绩设定可能增加的经费幅度。3、人员计划 为
了达到设定的经营目标，创业者必须对人员的任用与工作的分派有一个明确的计划。有效利用人力资源
，开展人员培训，都是我们必须考虑的。4、营销计划
经营者需要根据市场做出计划调动、价格调动、以及适时地进行产品创新，维护新老顾客。
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