
互融云B2B电商供应链系统搭建 综合B2B服务平台解决方案

产品名称 互融云B2B电商供应链系统搭建
综合B2B服务平台解决方案

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 4000903910 13263308067

产品详情

B2B电商即企业对企业的电子商务，是指不同企业之间依托互联网等现代信息技术手段，以电子化方式进
行产品和信息交易的商务活动。在这一模式中，互联网平台聚合了众多的企业商家，买家与卖家通过网
络平台选择交易对象，并以在线电子支付的形式完成交易。

【互融云】基于当下B2B电商市场特点，研发了一款解决供应商、采购商线上交易信息、数据网络化的产
品——B2B电商供应链系统。系统主要以订单处理为核心，实现在商机、分销、促销、订单、库存、资金
、支付等环节上无缝对接的全程化B2B平台，改善客户采购体验，降低企业成本，提高企业渠道建设与管
理，为企业提供在线销售信息化服务，解决企业交易网络化难题。

主要为解决供应商和采购商直接达成线上供求的交易为目的。供应商方便寻找渠道，以销定产，为企业
提供在线销售信息化服务，解决企业交易化、网络化难题。快捷的订单处理方式提高订单和渠道管理效
率，海量数据，为企业管理提供决策依据，决胜互联网新时代。帮助企业及时了解商品的交易信息、物
流信息、支付信息和资金信息。平台上供应商能够及时发布商品信息和优惠政策，采购商可以在线下单
，在线支付，在线对账和在线融资等。

一、解决用户痛点

我们平台能解决采购商和供应商的供求链接问题；可供选择，可议价，公平，公正，可视化消费平台；
平台上能对供应商和采购商双向管理，供应商能及时看见商品的库存量，订单管理及物流信息；采购商
与供应商直接商议，可节省中间商差价的问题，获利多多；并且可以解决采购商及供货商的短期资金问
题。

1、供应商的痛点：

 寻找买家困难，难以对外销售；

 解决产品滞销问题；



 解决资金周转问题，进而购买原材料；

 更直接了解采购商的需求，调整生产方向；

 平台上对采购商管理，更有安全保障；

2、采购商的痛点：

 性 价 比 高的供应商中介费贵。时，费钱；

 线下资源（供应商）得不到有效利用；

 无法获取精 准的供应商信息，继而影响物资补给质量和安全隐患；

3、消除区域痛点：

 为供应商及采购商，提供无缝的线上线下促销，购物服务体验；

 统一交易管理和支付管理，告别距离远，解决区域限制的问题；

 解决区域性采购商库存的管理，以免浪费物资，为企业降低生产成本；

4、渠道业务痛点：

 渠道采购业务没有线上经验；

 业务价格体系、合同、发票、账期等问题错综复杂，无从下手；

 供应商、经销商、门店多，情况无法集中管控；

 管理全渠道订单，帮助企业轻松构建基于移动化的全渠道经营场景；

5、订单模式痛点：

 目生产导致库存积压；

 资金回款不及时，导致企业资金周转率低；

 生产信息与订单信息不对称，导致成本增加；

 人工操作效率低下，企业竞争力降低；

6、更多痛点：

 无法预知的痛点；

 猝不及防的问题；

 临时紧急的情况让人头痛不已；

二、产品特色



特色一：针对不同行业需求，量身打造B2B供求关系的订单分销模式

特色二：多終端接触-拓宽分销渠道

满足供应商及采购商多种条件的需求，寻源过程来增加采购智能，并提升谈判效力，避免由不必要的人
干扰合作，了解供应商概況，电商式销售，多家供货商大比价，全渠道订单商品统一管理，合理性节约
成本，支持多方式付款的购物体验。

（1）多渠道订单效率增长：

支持PC，APP等多种订货渠道，经销代理商可随时下单全程追踪，避免错单漏单，提货效率直线增长。

（2）多种促销方式：

全方位展示产品，详细的产品介绍、规格参数、图文介绍都能展现，更好的传递商品详情.

（3）灵活精细化运营：

全面掌握客户信息，掌握经销商代理商的情况，订单习惯，灵活划分销售区域，代理商等级，按客户订
单量进行定价。

特色三：核心功能匹配供应商需求，轻松管理经销商

 商品管理：商品录入的时候，可以设置商品单价等参数

 经销商管理：价格休系灵活目定义，品牌方可以根据等级渠道，品牌等自定义折扣

 分批次发货：经销商下单后，经销商和供应商可设定订单的交付批次及每批次的交付数量。

 社会化分销：产品店辅可直接分享也可以通过社交演道分享产品进行商品传播和社会化分销。

特色四：实现商流、物流、资金流、信息流的四流合一
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