
拼多多有一个千人千面的机制，做无货源店群有什么优势？

产品名称 拼多多有一个千人千面的机制，做无货源店群有
什么优势？

公司名称 山西力辛科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 山西省太原市小店区康宁街康宁大厦1201

联系电话 19935357294 19935357294

产品详情

近几年随着互联网不断发展，给人们带来咨询消息的同时也帮助了大量的人在互联网里面打拼创业，其
中电商领域是行业早，模式已经非常成熟，虽然在电商领域一直被京东，淘宝两大电商巨头称霸多年，
现如今这个局面被打破了，拼多多这两年的行业发展势头也很猛，从15年上线运营到在纳斯达克上市仅
用了三年时间，成为电商行业中一匹黑马，大量人陆续加入到拼多多这个大家庭中，开启了行业红利的
风口。

在拼多多平台无货源模式相对于淘宝无货源平台来说，更具有行业优势，店群本来是一个小众创业领域
，随着近两年行业变得火热起来，无货源行业的“痛点”愈加明显，今年新出炉的“拼多多店群”项目
是否成为无货源行业新的“起点”？

行业新起点？

拼多多店群在近两年才被人发现所熟知的，现如今已经有远见的人已经把无货源模式放到拼多多平台看
看效果如何，经过商品优化、精细化运营已经有了喜人的成果，如今的拼多多无货源不再单纯地依靠软
件进行粗暴上货来解决问题，把重点放在精细化运营和商品优化上，单店纯利达到三到五万很容易，现
如今很多人不知道如何进行操作和有效学习，就已经有了收益，在新的行业模式问世，许多人还在等待
观望，不知道已经有一部分人开始在拼多多进行获利，借用小米雷军的一句话：在行业风口上，猪都可
以飞起来，如果说淘宝店群你没有踏上红利列车，那拼多多店群新的起点，你不能再错过。

首先我们要先了解

什么是“拼多多无货源店铺呢”？

1.无货源并不是我们没有货，只是我们不需要花费大量的精力去囤货、去寄快递，而是采取新的运营方
式和思路，将店铺进行精细化管理，提高店铺权重，增加店铺流量，省去传统需要做店的美工，退换货
等繁琐程序，从而达到日进百单的效果。所以无货源店铺是一种非常重运营的一种逆向操作店铺的手法



。

2.店铺是不是装修好了，把产品上架到拼多多里之后就能出单了？之前我就是这样想的，想着把产品上
架之后就能大量出单，结果等呀等呀，一个月就几个流量，有几单销量都是让朋友捧场的，我想大家应
该也有遇到过这样的情况，因为自己是完全没有运营知识，还好通过同学介绍让我认识了运营老师，我
的个拼多多就是他协助我做起来的，所以我觉得做拼多多大的核心，一定是要强大的运营能力，这样我
们才能真正做起来。当时自己也是百思不得其解，在一个重运营的电商时代，有一个好的老师给你指路
，能给你节省大量的时间和金钱，让你少走弯路。

拼多多重要的是权重。

在实体店同样的商品，一个卖30，一个卖50,我肯定买30那个，为什么？便宜啊。那么我们增加了价钱，
怎么卖得出去呢？在实体店里只要选择一个好的地段，人流量多的地方，价格适中，这个进店率是超级
得多，但是投资高，风险也高。而拼多多的话，讲究的是一个店铺权重，这当中重要的是店铺的排名，
举个例子来说，我们搜索一个“牛仔裤”，搜出来肯定是销量特别高的，评论特别多，价格即使高60或
者低30，都会有进店选择，而你的店铺排名靠后，根本无法展示在首页，排名在几千页之后的，你的即
使是20，基本也是没有人能看的到的。

我们为什么可以卖出去？

想要把新店做起来，首先是把标题关键词优化好，做到可以避开某猫的同样的关键词，能让大家时间搜
索到你的店铺，这样他没有对比，选择性少，自然你的店铺就会火起来，在中国从来不缺人，不缺货源
，但是缺的是一个创新的思路，如果你能想到，再贵的产品，你能比别人卖的好，所以我也是通过半年
以上掌握了这个技巧，所以收入还算可观！

如果小白去做这个项目，收益如何

其实这个项目并不难，但是没有任何人可以保证你能赚钱。能保证的就是只要你肯去做，不断优化，不
断筛选，不要三天打鱼两天晒网，就一定会有想不到的收获。如果你只是简单的去运营，一个月几百块
钱收益。如果你认真地去做，一个月收益几千块钱没什么问题。如果你按照正确的方法，不断地学习，
优化店铺数据，量化店铺，月入过万是正常的。如果你是工作室团队化操作，人员充足，店铺规模增大
，翻个几番也有可能。
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