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产品详情

如果说，全场景SaaS可以看做是SaaS行业发展的下一步，那么为什么用友YonSuite是成长型企业的必然之
选呢？

首先，YonSuite具备强大的连接能力，首先能够实现内部全业务的打通，形成六大一体化业务场景；其次
，面向社会化资源的连接，可以形成内外部的数据闭环，再次面向产业链的上下游，拉通了外部企业的
数据信息。具备了真正的社会级的管理场景。然后基于强大的平台，实现集成与被集成，完成全场景的
覆盖。这种服务构建的逻辑定位，是YonSuite有别于ERP、云ERP和其他SaaS产品的本质不同。

第二，YonSuite是基于云原生架构，其本身就具有集成和被集成的能力，基于自有产品来提供核心服务，
并将丰富的生态融入其中。当新的功能发布后，客户可以享受“无感知”的升级体验，因此无论是搭建
、管理和运维都非常顺滑。

第三，成长型企业，尤其是以创新型企业为代表的成长型企业，它们的需求都极具个性化，追求的是能
够自定义配置、连接、开发，并且要求个性化的界面。这些业务需求，YonSuite都可以一站式提供给客户
。

其中的秘诀之一就是“3+2+N”组合。该组合当中的“3”包含了YonSuite成长型企业商业创新平台、U9
cloud中型及中大型制造业云ERP、U8 cloud 成长型集团及服务业云ERP； “2”是指两个创新平台，包
含友空间——用友BIP统一入口，云通信——支持5G应用的平台服务； “N”就是N个ISV融合产品，



与中端各个产品实现融合销售，覆盖数字化的全场景。

很明显，企业的数字化变革，要遵循数据驱动，服务按照场景交付，形成完整闭环，在此框架下构建数
字化全场景，而“3+2+N”则是驱动这一闭环的服务模式。

成长型企业，因为规模小、预算少、变化多等难题的存在，尽管有成功的数字化案例，但更多的还在转
型探索的路上。无论是当初走ERP道路踩过的坑，还是部署垂直SaaS服务流过的泪，都源于对全场景SaaS
的缺乏认知。实际上，成败的关键只在乎一次选择，经过以上的分析，相信选择YonSuite，会帮助成长型
企业数字化天堑变通途。
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