
广州东郊到家APP系统技术开发

产品名称 广州东郊到家APP系统技术开发

公司名称 广州企晨科技

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道东路

联系电话  13828487919

产品详情

       东郊到家APP系统开发，东郊到家系统模式开发，东郊到家系统软件开发，东郊到家系统制度
开发，东郊到家系统定制开发，东郊到家系统方案开发，东郊到家系统搭建开发

在智慧新零售发展趋势下，传统企业纷纷开启数字化转型，针对生鲜、母婴、果蔬、烘焙、服饰、连锁
超市等实体零售业态，随着互联网渗透我们生活的方方面面，消费者的消费方式在悄然发生着变化，新
零售经营是线上线下并举的，线上经营网店，线下零售互动，线上线下融合是新零售经营的一大特色，
线上造势宣传、线下经营服务成为新零售经营有机组成部分。

线上线下融合发展将会是长期的态势，这种“1+1大于2”的经营模式就是线上打造平台、线下有实体店
，上下结合的目的是要远远超越仅平台或实体店带来的经济效益，更大限度地去销售产品解决库存压力

根据我们观察。目前，东郊到家上门推拿项目，已经在全国十多个城市开设了分站。而且基本上都运营
良好，在业内已经形成了一种独特的模式，盈利能力也是十分强悍。那么，东郊到家项目，为什么能在
短短时间内，发展的这么快呢？

其实可以进行剖析：

首先，节省了租金成本和人工成本。传统的理疗服务租金和人工成本一年就是几十万，甚至上百万。而
且有高昂的管理成本。很多传统的理疗门店单单一个店，就耗光了大半年的盈利，别说扩展，在现在的
情况下，活下来都十分困难。

反观东郊到家模式，不用租用店铺，一切服务都是在客户的场所完成，省下了大笔的店铺租金；不用聘
请专职的技师，跟门店技师谈合作，省下了人工工资和社保成本等等。没有开始，就把房租和人工的工



资赚了回来。

其次，辐射范围问题。传统的上门推拿，被门店的地理范围限制，辐射的周边也即是2-3公里，基本上都
是熟客；反观东郊到家，以城市为单位，定制的人士都是有消费能力的商务人士，他们的流动性较强，
而且通过互联网，不受地理限制，可以说整个城市都是它的客户。

再次，客单价问题。传统的服务（以盲人为例），主要是功能性，一般是客单偏低，反观东郊到家的上
门推拿服务，除了基础的功能性，还是有一定的精神享受性。一般客单价都比较高。

后，合作机制。东郊到家项目的合作方式，都是技师以个体入驻进入，技师收入为绝大部分。平台提供
订单，又分给自己绝大部分利润。那么，技师的积极性是得到了极大的提高。而且经营好自己客户，还
有持续的复购。

综上：就决定了东郊到家上门推拿项目，可以快速复制，快速扩展，通过整合资源，快速发展。

随着公共电商平台的竞争日益激烈，流量获取渠道逐渐变窄，商家获客成本越来越高，但转化效果却呈
现下降现象，流量在发生转变，新的营销模式接踵而来，私域流量的转换和留存，商家也要积极运用已
有用户多次营销，降低获客成本，提升转化量，社交电商的增长与日俱增，私域电商在这个背景下被讨
论多。

打通线上线下门店，同步门店商品、库存、会员、订单形成流量闭环，促进线上线下资源整合，提高门
店的销售与转化，搭建个社交电商平台已是大势所趋，很多人担心的是社交电商平台的流量转换的问题
，那做一个平台如何运营推广才能让流量增长？
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