
2022年抖音小店全新入驻条件及费用说明

产品名称 2022年抖音小店全新入驻条件及费用说明

公司名称 杭州今掌柜网络科技有限公司

价格 5000.00/单

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区留和路129号2762室

联系电话 15267189006 15267189006

产品详情

抖音小店是什么？抖音小店是抖音平台为电商商家和自媒体作者提供的电商货币化工具。如果您成功打
开它，您将在您的头条号、火山和抖音个人主页上显示您的专卖店页面。我们来看看抖音小店的入驻条
件和费用。

1.抖音小店如何开通呢?

必须要先开通抖音橱窗，然后去抖音app里面单独申请。申请方式如下：

1.1进入“我”——“我的商品橱窗”

1.2点击右上角“电商工具箱”

1.3点击“开通抖音小店”

请根据自己的实际情况填写相关身份信息，不要出现虚假信息，银行信息请反复核对是否无误，以免造
成不必要的经济损失。证件照需要清晰，分辨率支持识别到有效的个人信息/企业信息。

另外在取店名的时候，没有特殊资质证明的话，未经授权，小店店铺名称命名中不得使用旗舰店、官方
店、专卖店、专营店、直营店、授权店等字眼。

2.抖音小店开通具体步骤和所需资料

根据商家的营业执照中的类型选择企业还是个体工商户入驻,如下图。个体工商户选择个体工商户入驻;其
他类型(有限责任公司、股份有限责任公司、个人独资企业、合伙企业、农民合作社)选择公司入驻。

店铺类型选择自己符合的入驻,目前个体工商户只能入驻普通店铺。

这一步需要上传运营者的身份证照片,无论是手持照还是身份证全照,都需要保证身份证信息清晰完整,参
考示例照片拍摄。



普通店铺名称命名不可使用专营店、专卖店、旗舰店等词汇,可以命名为“xxx服装店”,“xxx的店”。

按照要求上传一张1:1的店铺logo图,图片好带有明显的识别度,不得使用未经授权的品牌logo,须与店铺名称
相符,且不得含有广告语、二维码、网址或任何联系方式,不得出现头条或第三方平台的logo。

在这步中,可以根据这张图来填写相关信息。

其中店铺管理人信息主要用于:商家提现操作校验、平台公告和通知触达等平台和商家交流使用。

售后信息主要用于:平台提醒商家的售后服务(发货和退货)等平台联系商家使用。

3.抖音小店入驻条件为：

新入住条件(以下条件满足其一即可)：

1、入驻主体应为在中国大陆地区注册的个体工商户或企业

2、入驻主体经营范围及经营时间在营业执照规定经营范围及经营期限内

3、售卖商品包含在招商类目范围内，且具备相关资质

4、商品必需符合法律及行业标准的质量要求

5、所有资质需提供原件扫描件并加盖入驻主体的红色鲜章

4.抖音小店入驻费用是多少?

目前抖音小店分为个人入驻和企业入驻，个体户需要缴纳保证金2000-5000元，企业入驻5000元左右，不
做了会直接退。【主要看选品类目】

5.怎么添加商品到抖音小店?

当你开通后，用抖音号登录后台，点击“商品管理”按照指引创建商品，商品支持淘宝/天猫商品URL，
一键导入详情。与抖音购物车差别不大，或者通过软件采集商品，编辑上传。

6.抖音小店什么时候可以回款?

每半个月结算一次，每月1号结算上月16-30(31)号确认收货且无售后申请的订单。账单出具后核算人员会
提交账单至结算系统。

本月1号出上个月16-30（31）号的账单，本月16号出本月1-15号的账单。合同签订归档情况下15个工作日
内完成打款（合同未归档无法打款）。

平台费用：平台扣除佣金的3%-5%作为技术服务费

7.一个新店起店的方法，这套方法我觉得是可以起店的。如果你用了，然后起店稳定出单了，欢迎回来
报一下喜。

如下：

一、目前好做的品类：鞋 服 箱包，百货也可



二、选品：去抖音商城，拉到猜你喜欢模块，选已经出单的品。

然后去拼多多、1688等平台，搜索同款，上架到自己店铺。

价格设置：看货源成本和质量

1、如果拿货价比同行售价还高，则2～3倍。

2、如果拿货价比同行售价还低，则定价。

3、上架商品：分5天上架30-100个商品。

4、补充销量。

1、补销量入口：直播、视频、账号主页橱窗。

2、补销量数量：一拖2或者一拖3，保证店铺60%以上商品破0。

3、每一件商品销量在1以上即可，不用要求很多。

4、补销量人群：亲戚、朋友、宝妈、大学生。可以给一个人发一个红包（比如88元），让他帮我们找他
的朋友亲戚来帮我们提销量。

5、抖音号发视频：

1、店铺绑定的号

2、达人号（可选）

视频来源：小红书、抖音、快手搜索，然后进行二次剪辑，然后再套一个剪影模版。

6、投放：

1、视频有自然出单的，可以投放。

2、视频有流量的（破500播放量），可以投放。

人群选择：根据自己店铺人群属性和商品成交人群属性选择。
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