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产品详情

在抖音上卖水果的账号有很多，月销量过万单都是常规操作。由此可以看到抖音卖水果的市场还是很大
的，线上突破线下距离的限制，打造网红水果店。但是很多水果的保鲜期特别短，加上长途的快递运输
，很容易出现损坏，在包装上需要更加用心。

，有时间我们聊聊怎么通过抖音卖水果（流程讲解，非实操步骤），希望可以帮助到开水果店的朋友。

一、账号定位及平台规则

1、明确账号定位

不管做什么类目的账号，想要在抖音获得更多的流量，必须想好自己的账号定位，垂直于领域。如果自
己没有一个清晰的定位，天天都会在内容而发愁，看见什么火就想什么，或者靠搬运，这种状态下是很
难运营起来的。

一个好的定位，可以帮助我们快速涨
粉，前期账号定位越、越垂直，吸引的粉丝就越，后期变现卖货越轻松。

2、找准目标人群

根据自己产品类目，找到目标群体，其实水果店目标群体相当好找，自己多点观察平时到店里买水果的
都是客户，什么样的人喜欢买什么品种水果。可以视频创作提供指导方向，写文案的时候更有针对性的
打动用户。



3、平台规则、推荐机制

做好定位，在发布作品之前，需要去了解平台的规则，什么样的内容可以发，什么样的内容不能发，需
要掌握抖音平台对视频作品的审核标准，以及平台的推荐机制，什么样的作品更容易得到平台的推荐量
。

4、坚持输出有价值的內容

一定要输出有价值的内容，无论是幽默搞笑的娱乐、还是特色美食教程、或是农业产品经验分享等，一
定要让用户看完的视频之后，有一定的收获。就跟我写文章一样，我希望用户看到文章的人，阅读完后
能有一点收获。

二、抖音果蔬领域三大内容方向

1、产品科普

内容以产品知识为主，以及结合生活相关的小常识进行科谱。比如：什么月份的水果比较好吃，青芒怎
样吃、有多少种吃法，什么品类的水果健康养生。

你必须保证的是平稳输出基本信息，如果做新鲜水果的，你必须每日或是平稳间距多长时间就能输出水
果的科谱信息内容。

2、美食教程类

内容以产品的各种各样食用方法为主，能够做些美食教程、水果拼盘等，比如一些水果蔬菜怎么制作更
美味可口，水果之间的搭配吃法。这种的账号内容，粉丝增长是精确且黏性強，转化率高。
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