
预售拼购分销系统,浩广预售拼购

产品名称 预售拼购分销系统,浩广预售拼购

公司名称 佛山浩广网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 佛山市禅城区朝安南路超发大厦首层

联系电话 075782323183 13809709710

产品详情

由我国高新企业佛山市浩广网络开发预售拼购分销系统,浩广预售拼购

①O2O线下门店系统：联联周边游＋美团模式，支持配送或自提，门店入驻预约导航，区域团队会员分
销

②社交电商系统：完美匹配未来集市，淘小铺，素店，贝店等模式，大礼包升级，会员制分销

③社区团购系统：团长直播，社区招募，区域分销，图文短视频菜谱荐菜，

④小红书图文短视频带货系统：图文带货，短视频发货，直播带货，达人招募，会员分销，自带跨境电
商供应链

⑤区/块/链积分系统、NFT系统：腾讯区/块/链底层，公开可信，共享积分发行，电商平台去泡沫，内部
上市分红激励

⑥云视商系统：好用的商学院系统，直播打赏，在线课程，知识付费，PPT
讲课，直播讲课，作业本，会员分销，机构入驻，课程分销，主播招募

一、什么是【预售拼购】？

预售拼购是消费者通过参与商城的产品预售活动，从而获得更加优惠的价格；同时，通过社交分享，还
有机会获得免单资格、活动阶段返现以及分销奖励，让消费者有机会“白拿”产品、甚至赚钱！

二、预售.拼团模式优势：

1.能进一步提升用户体验和忠诚度，而且解救了库存忧患，实现了消费者和商家的双赢；

2.快速地引流吸粉，裂变速度快；



3.无泡沫，零风险

4.所有奖励均来源于产品销售的利润和品牌广告支出，无泡沫，零风险，合理合法；

5.奖励可即时到账

6.订单完成，奖励即可到用户零钱账户，用户

7.按照平台提现规则即可把零钱进行提现；

8.门槛极低，参与即赚

9.无参与门槛限制，所有用户均可参与活动，

10.并且参与拼团，无论中奖与否，均有所获；

11.用户有机会“白拿”产品，积极性高；

12.新颖、创新性模式。

三、参与用户活动权益解析

越早拼，越便宜

若消费者在活动刚开始时参与了此预售活动，当人数达到200时，平台会返还5元差价，以此类推，若满2
000人，总共可得到平台50元的返差。此时，消费者相当于50元买到了10斤的赣南脐橙。

越早拼，越幸运

每新增25人参与，平台将从参与活动的总人数中随

机抽取1人免单！越早参与，被抽中概率越大，且被

抽中后，仍然可以享受后续平台的返差。

若消费者在轮就被抽中免单，等于“白拿脐橙，

还获得了50元的返差。”

在完成2000人拼团的情况下，对于消费者来说：

运气差点的原价100元/10斤的赣南脐橙，完成2000人的团只需要50元；

对于运气好的人，可以获得免单的名额，2000人的团，有80个免单的名额，越早参与的人约有利，也就
是说你是前25个进来的人，有80次机会可以参与抽奖免单的机会，知道抽中为止，否则会一直参与抽奖
，直到满人；而且你是免单的前提下，平台同样的每满200人就会给你返回去5元，满团总共返10次也就
是50元；

同时如果你还有邀请人进来参团的，你还可以拿分销奖励：

两级分销：直推一人拿1元，间接推荐一人拿0.5元



团队管理奖（团队长身份有四个等级，等级越高拿的团队奖励越高）：

团队成员每参团成功一次：总裁奖励1元

总监奖励0.8元

经理奖励0.6元

主管奖励0.4元

假设A直推了10人参加了同一个团，且A还是总裁身份的情况下，A可以拿到的分销奖励如下：

10人（直推）1元+10人（团队成员）*1元=20元

所以A在推荐了10个人参团的情况下成团后他可以拿20元的佣金。

下面再给大家做一个平台的完成这样一个2000元预售拼团的财务情况：

总收入：【2000-80（免单）】*50（单价）=96000元

赣南脐橙产地成本：2000人*10斤/人=20000斤

单价成本是3元/斤

总计：20000斤*3元/斤=60000元

快递费：2000人*10元/人=20000元

免单&返现：80人*50元/人=4000元（大值）

综上所述，总成本为：60000元+20000元+4000元=84000元

佣金结算（此处按大值计算，也就是2000人都有推荐人，同时也有间接推荐人，所有推荐人上面都有团
队长“总裁”）：

两级分销：（1+0.5）*2000人=3000元

总裁佣金：1元/人*2000元=2000元

总佣金为：3000元+2000元=5000元

平台总利润：

96000元-84000元-5000元=7000元

四、模式总结：

预售拼购：（阶梯价预售+拼购抽奖）

1.阶梯价预售：



100元产品，单品拼购

满200人后降价10元，前200人退还10元

满500人后降价20元，前500人再退还10元

满1000人降价30元，前1000人再退10元

如此类推。。。

2.拼购抽奖：

设置每100人抽一次奖，抽中奖的人获得免单，立即退还下单金额，而且之前降价返还部分金额照拿，而
且后续降价部分继续返还，意思是中奖的人获得免费拿产品还赚钱的模式。参与越早，中奖概率越大！
（参与的早参与抽奖的人少）

模式价值：

1、提升粉丝，顺便吸引实力供应商、原产地合作入驻

2、用团购量大订单拿到工厂源产地的优惠供货价！

Ps:适合应用场景：季节性产品预售、源产地大量订单采购、工厂订单批量生产、产品研发费用众筹、个
性定制贴牌生产！
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