
山东太阳线直销软件开发,太阳线直销制度模式奖金定制

产品名称 山东太阳线直销软件开发,太阳线直销制度模式
奖金定制

公司名称 山东商铸软件科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 山东省济南市槐荫区

联系电话 15550018687 15550018687

产品详情

一、直销模式的实质。

    哪些算是真正意义上的直销模式呢？以往，很多人对直销存有着一定程度上的误会，觉得直销
和传销组织一样，便是邀人申请加入，从这当中获得入会费，并没真正意义上的商品，或是假冒伪劣，
欺骗消费者。可是，在我国为直销鸣不平的，直销早已被很多的公司、顾客所接纳，但是也有一部分人
并不了解直销，咱们就来讨论一下直销模式的实质。直销发展人际交往的后目标是为了能更快的出售商
品，直销模式的实质是在人际网络增长的基础上进行无店面的运营模式。

二、直销实质是分销的转换形态

    传统式的公司会选用分销的形式出售商品，分销便是代理，交纳代理费用后才可以出售该公司
的商品，而在现实生活中，代理费用无力承担是很多人做不来代销商的缘故。直销就巨大的缓解了这类
不够，做直销，只需推销产品就好了，有顾客要买，再去拿商品，不必担心商品沉积的问题，与此同时
都不要承担巨额的代理费用。

可是直销与分销不一样的位置取决于，你需要先交易感受商品，才可以代理，那麼为什么要那么做呢，
有哪些独特的效果么？实际上你感受的相当于线下门店服务台的试品，感受之后，你才可以更掌握商品
，推广宣传的情况下还可以加入自身的感受体会心得，并同顾客沟通交流共享，那样更有益于产品的推
广。当消费者选择订购时，你能立即向企业提交订单，企业安排发货，不用提早沉积产品，担忧卖不掉
的问题。

很多人还有一个问题，即然你们直销领域那么靠谱，为什么觉得你们总在拉人？

下面，我便来解释一下。



三、为什么要发展退出。

发展退出是为了能更快的出售商品，与此同时提升顾客在这个全产业链中的获益。传统式的分销策略，
总经销商、区域代理、代理、零售商，购买到顾客手里的产品价格是加了一层又一层的盈利成本费的，
这对顾客很不好。而直销就不一样，顾客除开选购商品，还能够出售商品，获得盈利，发展退出是为了
能更快的宣传策划商品，并出售的设备中获得盈利，纯粹的拉人是没有收入的。

除此之外，直销可以帮大家扩展人际交往

    太阳线直销系统开发的优点：制度清晰，所以能够准确高效的计算奖金业绩，同时支持各种制
度的算法。由于制度清晰，能够严格控制系统安全稳定，保障系统长期运行。制度简单，太阳线系统能
够直观显示关系图谱。

    加入直销领域，你也就进入了朋友圈，本来不认识的人可以根据商品的有效的沟通变成投契的
朋友，直销过程便是一个你购买到好商品并向小伙伴们强烈推荐这个商品的获得，并且你还是能从这当
中获得一定的盈利，那样开心的事，你为何不做呢？

    提供新直销制度开发，从事直销系统软件的定制开发,如:双轨制、级差制、返利制、全球一条线
、矩阵、太阳线、多轨制、混合制等,为企业提供个性化的定制服务。

四、制度参考

1、会员资格：

A) 初级会员：一次性消费600元产品

B) 中级会员：一次性消费1800元产品

C) 会员：一次性消费3600元产品

C) 特级会员：一次性消费6000元产品

2、碰对奖：

1：2 奖励 140 元。

初级会员每周封顶1000元

中级会员每周封顶3000元

会员每周封顶6000元

特级会员每周封顶10000元



3、代数奖：

A) 直接推荐1名会员享受第1代碰对奖的10%

B) 直接推荐2名会员享受第1代碰对奖的10%，第2代的6%

C) 直接推荐3名会员以上享受第1代碰对奖的10%，第2代的16%，第3代4%

4、分红奖：

会员以上享受公司每月新增销售额3%平均分红。

6、重复消费：

会员每期收入的10%做为重复消费，高2000元，给等值产品。(同时享受重复消费额的点点奖励3%，紧缩
15层)

7、重复消费奖：

享受重复消费额的点点奖励3%，紧缩15层(同上)。

8、零售奖（按级差处理）：

A) 普通会员：直接销售或团队业绩累计额 2000元以下，享受 20% 

B) 一星会员：直接销售或团队业绩累计额 2000-4000元，享受 24% 

C) 二星会员：直接销售或团队业绩累计额 4000-8000元，享受 28% 

D) 四星会员：直接销售或团队业绩累计额 8000-16000元，享受 32% 

E) 五星会员：直接销售或团队业绩累计额 16000-32000元，享受 36%

9 、网络维护费： 

公司将在会员的次奖金中自动扣除60元，做为本年度会员网络维护费。

10、所得税： 

当月本人所有奖金累计达1600元后，扣个人所得税10% 

11、店铺

A) 服务站：投资一万元，8折配货，店补5%



B) 专卖店：投资三万元，7折配货，店补8%

C) 旗舰店：投资五万元，6折配货，店补10%
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