
京东怎么入驻？慧采和自营是什么？

产品名称 京东怎么入驻？慧采和自营是什么？

公司名称 安徽助泰网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 安徽省芜湖市弋江区服务外包产业园四号楼

联系电话 13635601217 13655598739

产品详情

京东慧采是京东打造的个面对企业、银行、运营商、上市公司、国企等等单位方便快捷的采购平台，目
前有中铁、国电、国能、军网电信、移动、等等企业进行合作，这样的个平台，他解决了传统企业的采
购痛点：比如采购流程繁琐、采购过程有、采购人员的财务账目问题，通过京东慧采之后流程不在繁琐
，只需要通过慧采直接采购，采购由京东严格把关、解决了过程问题，账务全部经过京东，并且京东开
具，这样也解决了人员操作的账目问题。

京东是国内大自营平台，在流量、店铺排名都是有天然的优势，超市自营的产品会在京东排名优先展示
。（京东上5%的自营商家占据整个平台70%的销量，95%的第三方卖家争夺剩下30%的市场份额，这也是
很多商家反应京东POP店不好做的原因之一）大多数消费者认为一个商品是京东自营就代表着是品牌品
质的保证，服务和售后都能得到消费者的认可，对于品牌商和商家来说等于利用这个平台在国内的范围
内做了一个品牌的推广。

京东自营和慧采是京东旗下不同的两个电商平台，他们主要的区别是针对不同的客户群体，京东自营主
要是针对个人消费者C端的客户，就是我们平常在京东主站看到的自营店，这里的消费者就是我们在京
东注册的普通用户个人消费者。京东慧采的话主要是针对企业级别的客户群体，一般为国企单位，政企
单位或者是部队学校等机构，因为这些单位以往主要是通过招投标的方式，避免问题滋生，实行阳光采
购，现在有京东慧采这个平台了他们可以通过该平台进行直接采购，不用招投标的方式，慧采的用户个
人消费者是无法注册的，得用企业的信息进行注册，且有审核流程，一年的采购金额一般达到50万左右
才能注册用户。京东自营和慧采都是采用邀约制入驻难度是比较大的，如果你没有认识采销的渠道关系
去后台提交入驻往往都是被驳回而告终，一般被拒绝的理由要么是入驻品牌市场营销力不够，或者是产
品不行，或者是团队不行，让商家从pop开始做起。

所谓慧采平台，是京东大客户为企业级客户打造的研发零投入的专属采购平台。对于没有自建采购管理
系统的企业，则可直接使用京东的慧采平台，迅速打造出企业专属的采购平台。而这种模式，就目前的
电商平台来看，只有京东的自营模式具备。其次，京东的物流优势明显。上述负责人称“京东的自营的



物流体系，对于B类客户来讲，比较为合适，当企业客户采购几百种，上千种产品的时候，如果他是面对
的是海量的供货商，对他来说是一个效率很大的问题。京东的模式可以保证，从产品到下单，一直到后
面的配送，到后台的服务，能够提供一站式，一揽子的解决方案，对于客户来讲，可以提升效率，节省
成本。

还有什么不明白的可以联系助泰小编哦，会给你更适合你的建议。
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