
共享店铺运营模式（开发）

产品名称 共享店铺运营模式（开发）

公司名称 广州企晨科技

价格 20000.00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道东路

联系电话  13828487919

产品详情

共享经济：闲置资源价值大化共享经济其实很好理解，对消费者来说，就是把你认为好的东西分享给需
要的人，店家，消费者，而分享者均会获得好处!共享股东获得收益的方式也很简单，即把优惠券卡包分
享给自己好友，只要有人通过这些卡包到店消费，那么共享股东就能获得相对应的收益，消费金额越大
，收益也就越大，只要不退股，那么股东就能一直享受收益。但是股东不占用股权、不参与管理，不负
责门店的盈亏，即共享经济中所谓的“仅拥有使用权”。同时，对于共享股东而言，他们或者身边的亲
朋好友都有用餐的需求，股东在帮助他们建立联系后，就可获得分红收益。

共享股东分红模式究竟怎么设定?

众所周知共享门店是当今社会一种新的门店形式，很多传统门店正是因为在发展过程中遇到了各种各样
的困难，所以终选择了改革创新，只要传统门店能够向着共享门店的方向发展，传统门店的各种弊端将
会得到解决，但是很多实体门店经营者对于共享股东分红模式不是很了解，现在就为大家介绍共享门店
股东分红模式的相关内容。

一、共享股东是如何经营的。

人们熟知的就是传统门店，因为传统门店的投资人和管理者都是同一个人，所以传统门店的管理者拥有
着的权利，策划、营销、门店定位、运营管理也都是一个人在做，这也形成一个单打独斗的局面；然而
共享门门店是把员工、客户、身边有资源的人变成共享股东，每个共享股东是不参与经营和管理。但是
每一个共享股东他们都有自己的营销方法和方案。共享门店一个周期会开股东会议，在做表彰和总结的
同时，集思广益，集中这些共享股东好的方法和方案，促进多方面的提升，与时俱进。共享股东模式等
于招募了一批交钱还帮店铺做销售的合伙人，共享股东只分享给自己人脉客源消费获取的利润。而对于
共享股东来说，投入少量的押金就可以带着自己的客源到别人的店铺里面做去自己的生意。把商家闲置
的工位、员工、经验、房屋水电等资源，共享给有资源的人，这些称之为“共享股东”模式。



二、股东分红模式

每一个股东分红的多少，都要严格的按照股东的分红方案配，股东们应该签订好股东分红的协议，明确
商量好共享股东应该如何分配利益这样就能够避免日后股东们因为分红的利息而产生争议，明确商量好
等公司盈利的时候应该如何分配利益这样就能够避免日后股东们因为分红的利息而产生争端，终影响公
司的发展。成为共享股东，是需要支付一定的押金，就可以共享门店。共享门店股东分红运营模式是把
商家打造成共享平台，连接商家与用户，为商家吸引客流量、提升业绩同时助力每个用户转变为分红股
东，实现分红收益，终达到互利共赢。

只有股东的利益得到保障，才能够促进公司的利益增长。共享股东分红的几个关键点：、根据共享股东
所带来客户所产生的毛利润来分。这样一来，共享股东分的就是市场的钱、店家也会越分越多。第二、
根据股东前期投资的股金多少进行阶梯性的来分，投的越多，分的越多。这样才能刺激股东的积极性。
第三、根据共享股东方展自己的下线团队来分，共享股东的下线团队越大、产生的效益越高，可以分得
更多。反之则少分!

关于共享店铺也可以解决资金问题，共享股东可以将自己手上的资源实现资源变现，带着自己的资源到
别人的店铺里面做自己的生意，且不用担心店铺的经营问题。这种革新的模式进一步打破了传统的商业
壁垒，我们共享店铺也可以让人人成为“老板”，人人又是“消费者”，进而开辟了一种新型的商业模
式。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

