
纤酿每日悠先代理商城系统开发（平台搭建）

产品名称 纤酿每日悠先代理商城系统开发（平台搭建）

公司名称 广州茂林网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市黄埔区城门大街2号之三5楼5103室

联系电话 19864740108 19864740108

产品详情

纤酿每日悠先代理商城系统开发，纤酿每日悠先代理模式开发，纤酿每日悠先代理平台软件开发，纤酿
每日悠先代理APP系统开发，纤酿每日悠先代理模式制度介绍

当下，零售业的交易对象已经不断向外拓展，消费者的诉求也从单纯的“商品+服务”，过渡到“商品+
服务+内容”，消费者不光关心商品的性价比、功能、耐用性、零售服务等指标，还更关心商品的个性
化功能，以及商品背后的社交体验、价值认同和参与感。

纤酿代理分三个级别，分别是：天使、导师、总监。产品分两个系列，分别是每日悠纤和海参肽液体饮
料，每日悠纤的价格有3个：49.8元1袋，每袋有10粒的体验装；399元1盒，每盒6袋的正装；1820元1个疗
程，每疗程5盒的疗程装。海参肽液体饮料有两个拿货价格，分别是499元2盒和2270元10盒。

成为天使的门槛是累积拿货达到200单，这个累积单量包含天使本人的和他的下线也就是小部门团队的，
且团队的单量不低于200的20%，也就是40单。成为天使后：每销售1袋49.8元的产品能获得利润18元；每
销售1盒399元的产品能获得利润100元；每销售1套1820元的产品能获得利润415元；每销售1套499元的产
品能获得利润125元；每销售1套2270元的产品能获得利润515元。

根据纤酿的代理制度分析，如果天使A同时推荐5个启动的推广市场，天使A的总体单量是5*200=1000单，
此时相当于天使A推荐了5个200单的天使，目前天使A以及天使A的市场可以分享2个1820订单，分享10个
49.8元体验装，其中天使A个人分享2个体验装，假如天使A用3天时间推荐一个1820元的套装，收入为415
元，平均为138元。天使A的收益是82.5*2+18*2+138=339元/天。总结：天使级别一般收入不会低于300元
。



成为导师的门槛是累积拿货达到5000单，这个累积单量包含导师本人的和他的团队的，且团队的单量不
低于5000的20%，也就是1000单。成为导师后：每销售1袋49.8元的产品能获得利润22元；每销售1盒399元
的产品能获得利润140元；每销售1套1820元的产品能获得利润580元；每销售1套499元的产品能获得利润1
80元；每销售1套2270元的产品能获得利润745元。

根据纤酿的代理制度分析，如果导师B同时推荐5个启动的推广的天使市场达到了1000单，导师B的总体单
量是5*1000=5000单，目前导师B推荐的天使市场可以分享2个1820元订单10个49.8元体验装，导师B的差额
收益是（580-415=165）*5*2+=1650元/天，由于导师B的市场出现了平级天使的分润，导师B的收益会拿出
50%分配给平级天使，导师B终的收益是165/2*10=825元+（22-18体验装收益）*10*5=1025元/天。总结：
导师按照全部平级的情况下收入一般也会不低于1000元。

成为总监的门槛是累积拿货达到30000单，这个累积单量包含总监本人的和他的团队的，且团队的单量不
低于30000的20%，也就是6000单。成为总监后：每销售1袋49.8元的产品能获得利润26元；每销售1盒399
元的产品能获得利润170元；每销售1套1820元的产品能获得利润705元；每销售1套499元的产品能获得利
润220元；每销售1套2270元的产品能获得利润910元。总监还能获得团队新增业绩的1%。

根据纤酿的代理制度分析，如果总监C同时推荐5个启动的推广的市场达到了5000单导师级别再加上其余
的消费市场累计5000单，总监C的总体单量是6*5000=30000单，目前总监C推荐的市场导师可以分享2*5*5
=50个1820订单，整体可以推荐5*50=250个体验装，总监C的收益是（705-580=125）*50=6250元/天，如果
总监C的团队出现了导师平级的情况下，总监C的收益50％会分配给导师，总监C的终收益为（705-580=1
25/2=62.5）*50=3125元/天，这时候总监C可以拿到市场营业额1%的分红那就是1820*50*1%=910元/天，体
验装收入是（26-22）*250=1000元/天，总监C整体的收益可以达到3125+910+1000=5035元/天。总结：总
监按照团队下面全部都有导师平级的情况下收入也可以达到5000元。
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