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抖音小店如何精细化选品？这套保姆级教程收好了！

做电商的都知道，七分选品三分运营。由此可见选品的重要性，当然，在抖音小店也不例外。

很多新手，想当然地以为开了店铺，上了产品就能卖。实际上不是的，我们首先得明白平台为什么要给
你流量，如果你的产品数据很好，系统就会认为这是个受消费者欢迎的产品，从而给你更多流量。

所以，选品是核心。如果产品没有选好，哪怕你找到了头部主播带货也卖不出去！

下面，我们就来聊聊怎么精细化选品：

1、卖什么产品好？

有货源：有些卖家是因为自己有货源才会去做那个类目的产品。

没有货源：你对什么品类感兴趣，想做什么品类就做什么品类，建议选自己平时打交道多的东西，因为
熟悉就会发现别人不知道的亮点，容易差异化运营。

很多人会说，什么东西卖得火就去卖什么产品，然后去找平台上销量高的产品，其实这是错的。别人卖
得好，但不一定适合你。

比如卖家是个宝妈，对母婴产品熟悉，在使用过程中能够发现很多产品的亮点和用户痛点，这个是她们
的优势。你让未婚单身男性去做，那肯定是做不出来的。

同理，大家可以根据自身兴趣爱好，找一个自己熟悉打交道多的品类，充分发挥自己的优势。



如果你是没有自己的货源，前期的话可以做4-5个，7-8个类目，但要记住前期选的产品，价格不要太贵
，成本不要过高，选择消费者能够接受的价格。

只要你具备一定的优势，平台上有的类目产品你都可以做，毕竟有市场就是有需求。至于能够赚到多少
钱，那就看你自己的本事了，建议大家多去分析消费者。

记住，前期选品价格不要太高，不然消费者比价后直接就选择更便宜的了。所以前期只要是你价格不贵
，都是可以上的，成本尽量压低一点，但不要亏太多，不然做了十几天就亏不起了，那店铺还怎么做得
起来
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