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产品详情

1、内容营销引流到店铺。

我们可以在抖音信息流广告中插入链接，通过视频内容营销，吸引粉丝点击直接跳转到淘宝、天猫等网
店或者电商功能页面，用户可以直接下单购买相应的产品或者服务，一站式地完成店铺的引流和转化。

这种卖货玩法的操作比较简单，只需要开通一个抖音AD广告，并充值广告费，即可在信息流中推广自己
的店铺产品。当然，还有一些基本要求，包括企业营业执照、商标证书或授权、淘宝企业店或天猫店等
网店渠道。

同时，抖音后台会自动统计流量数据，如展现量、
点击量、点击率等，我们可以根据这些数据来优化调整广告计划出价。

2、使用外链跳转H5店铺页面

抖音企业号可以再个人主页中设置一个外链跳转按钮，用户点击后可以直接跳转到H5店铺页面，完成下
单购买例如，在衣优库的抖音官方账号主页中，可以看到一个黄色的“新品上线”超链接标签，点击链
接即可跳转到优衣库的店铺主页中，用户可以在此挑选商品并下单购买。

抖音企业号可以再PC端登录抖音后台，再左侧导航栏中选择“个人主页设置”选项进入设置页面，开启
“落地页”功能，在“显示名称”文本框中输入想要在抖音个人主页中展示的外链按钮名称；然后再“
链接地址”中输入企业的管网地址，注意链接必须以https://开头。单击“保存”按钮，外链通过系统审
核后，即可再抖音用户主页中显示出来。

3、直接关联淘宝商品



早在2018年6月，抖音就开始了内测购物车功能，开通该功能的达人和企业蓝V用户超过了6万人。2018年
双十一期间，抖音购物车下单商品数量超过10万件，转化销售额达到2亿。

抖音购物车有点类似于淘宝直播的“边看边买”模式，用户在短视频信息流中点击购物车后，可以一键
直达商品详情页面，转化效果非常好。

当用户满足一定的条件后，系统会发信息询问用户是否开通商品分享功能。另外，抖音官方还推出了“
抖音电商研习社”账号，提供官方的抖音流量变现、达人超级话题定制、分享学习等功能，帮助商家实
现引流卖货，从而建立完整的抖商生态圈。

4、直接进行商品售卖

抖音的商品橱窗功能，由原来1000粉丝得门槛，降低到0粉丝门槛，只要发表10个视频，外加实名认证即
可开通。商品橱窗除了会显示在信息流中，还会出现在个人主页中，方便用户查看该账号发布的所有信
息。

在淘宝和抖音合作后，很多百万粉丝级别的抖音号都成了名副其实的“带货达人”，也捧红了不好产品
，而且在抖音的评论区也有很多“种草”的评语，让痘印成为了“种草神器”，自带优质的流量池、红
人聚集地以及商家自我驱动等动力，都在不断推动抖音走向“网红”电商这条路。

5、抖音小店，抖音内部完成闭环

抖音不仅拥抱淘宝加快内容电商，而且上线了抖音小店，打造了自己的卖货平台，自动抖音打通淘宝，
已经有不少创业者收割第一批红利了。

要开通抖音小店，首先需要开通抖音购物车和商品的橱窗功能，并且需要持续发布优质的原创视频，同
时解锁视频电商、直播电商等功能，才能去申请，满足条件的抖音号会收到系统的邀请信息。抖音小店
对接的是今日头条的放心购商城，用户可以从抖音帮助页面进入入驻平台，也可以通过百度搜索“抖音
后台”进行PC端登录，切记要选择抖音号登录。

商家入驻抖音小店的基本入驻流程如下图所示，目前抖音小店入驻仅支持个人入驻模式，用户需要根据
自己的实际情况填写相关身份信息，然后设置选择主营类目、电偶名称、店铺logo、上传营业执照等信
息，最后等待系统审核即可。入驻审核通过后，即可开通抖音小店。

抖音小店是抖音针对达人内容变现推出的一个内部电商功能，通过抖音小店就无须跳转到外部链接去完
成购买，直接在抖音内部即可实现电商闭环，让大人们更快变现，同时也为用户带来更好的消费体验。

6、鲁班店铺，快速商家推广商品



鲁班店铺是一个专为广告主开发的电商广告管理工具，同时也可以创建商品页面以及具有店铺管理、订
单管理、信息查询等功能。鲁班店铺支持浸提头条和抖音同步投放，不依赖第三方电商平台，可以通过
信息流广告直接跳转到抖音下单页面，快速完成买卖环节。鲁班电偶的商品落地页面展示结构化突出，
商品展示角度更加丰富，可以有效地提升页面转化率。

鲁班店铺填写注册信息后，缴纳保证金2万元即可开通。

7、DOU+，提升电商点击率

DOU+是一款视频“加热”工具，购买并使用后，可以将视频推荐给更多兴趣用户，提升视频的播放量
与互动量，以及提升视频电商的点击率。打开抖音，选择想要“加热”的视频作品，点击右侧的分享按
钮，再视频分享页面，点击“DOU+速推”按钮即可。

进入“DOU+上热门”界面，设置相应的投放金额，
可以看到预计提升的播放量，点击“支付”按钮即可。

在这里需要注意的是，系统会默认推荐给可能感兴趣的用户，根据店铺实际的精准目标消费群体来选择
投放用户，包括用户年龄、性别以及所在地域等。

投放DOU+的视频必须是原创视频，内容完整良好，视频时长超过7秒，且没有其他app水印和非抖音站
内的特效。只要广告足够有创意，就有很大概率将这些用户转化为留存用户，甚至变为二次传播的跳板
。

欢迎关注我的公众号：道器术

有人问我，你开这个号帮大家开钱眼，对你有什么好处？

每个人的时间和精力都是有限的，我不可能把所有的商机都捕捉到，但我也希望自己能看到更多，学到
更多，懂得更多。

机会降临的时候，总会有人因为能力不够，人脉不够而无法捕捉到，这种遗憾不知道你们能否体会。

有资源，没人脉，用不出来也凉拌。

有人脉，没资源，万千商机眼前盘。

注以后有什么好处呢？

1、偷窥朋友圈日常干货

2、朋友圈个人提问全盘解析（每篇都是精准千字文）

3、免费获得一个有问必回的机会（一切难题必给干货）

4、商业红娘，免费对接人脉资源



你有一个苹果，我有一个梨，我们都拿出来交换一下，收获的不仅仅是一口甘甜。
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