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抖音直播间流量怎么上去？抖音直播间怎么引流提升人气？人气直播间

很多新手做抖音直播，ZUI大的难题就是不知道怎么提升直播间流量。一般来说，如果要提升直播间流

量，主要从两个方面着手：1、通过引流提升直播间流量2、维持直播间人气，避免直播间人气流失。（

主要包括直播间互动、点赞、关注、转发以及观众的停留时长）那么，我们要如何引流到直播间？如何

避免直播间人气流失呢？一、如何引流到抖音直播间1、发布预热短视频，简介文案直播预热短视频与直

播间相辅相成，看到预热短视频的用户可能会 因为某一个点而进入你的直播间。在直播开始前15-45分钟

发布一个预热短视频，这样做的目的在于，当用户看到你的视频时，可能你刚好就在直播，如果观众被

你的预热内容吸引，就很有可能进入你的直播间。如果当时你没有做直播，但是观众进入你的主页后，

主页简介里发现了你的直播预告，也有可能定点进入你的直播间。所以，直播前个人简介信息里也添加

直播预告很重要。2、从直播广场吸引人气直播广场主要依靠直播间点击率，观看时长直播同时段竞争，

好的直播封面、标题和内容会帮助我们提升人气转化。注意：直播封面尽量简洁大方，不要有广告营销



性质内容，标题不要过于标题党。3、同城定位吸引人气利用直播同城来吸引人气，注意一定要打开定位

，这样同城的人才更容易进入直播间。4、关注在你的粉丝群里，通知你的粉丝，直播的开播时间，并在

开播前几分钟提醒粉丝进入直播间。5、直播dou+投放无论是短视频dou+，还是直播dou+，都是通过加

热短视频来形成的引流。所以，你可以制作一个优质的短视频，投放dou+，吸引更多的人观看你的短视

频，并进入你的直播间，提升你的直播间人气！而有技巧的dou+投放策略才能ZUI大限度地发挥作用，

提升短视频曝光和直播间人气。包括投放对象，投放时间，投放金额等。

二、如何留住直播间观众，避免人气流失【重庆抖星】

1、连麦pk

做直播时，ZUI忌讳直播间没有互动。而连麦pk则是一个提升人气且留住用户的常见做法。如果连麦的

两个主播都比较有趣，就能进一步让抖音直播流量提上去。

2、告诉观众你的直播间定位

意思是，你要告诉观众你的直播间是做什么的，是才艺直播还是带货直播？什么才艺？什么产品？观众

能得到什么？留住更精.准的粉丝用户，才能更有利于调动直播间氛围，进一步提升直播间流量。

3、引导观众互动

有互动的直播间会更让观众有参与感，提升他们在直播间的停留时长，以及关注、点赞等指标，从而进

一步提升直播间热度，让直播间流量长上去。



新进来的用户大概过1~2分钟的时间就要去提醒他点击关注或者是进粉丝团。

不要忽视任何一个粉丝的问题，及时且有耐心的去回复，引导粉丝点赞分享直播，对下一场直播内的容

进行一些预告，简单讲解一下下场的福利。

除此之外，抖音直播间引流提升人气的方法还有很多，例如直播预热，dou+引流直播间等。

不过你真出现这个问题也不用担心，可以找重庆抖星帮你搞定！

滴滴服务商重庆抖星就可以解决任何抖音问题，小店代入驻，小店代运营！
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