
饰品批发 韩国 玫瑰花水钻 胸花 胸针

产品名称 饰品批发 韩国 玫瑰花水钻 胸花 胸针

公司名称 周耀峰（个体经营）

价格 5.00/pcs

规格参数 种类:胸针、胸花
材质:合金
风格:韩版/韩式/韩款

公司地址 中国 浙江 金华市 高镇高业街13幢10号五金城旁

联系电话 86-05783192887 18257873010

产品详情

种类 胸针、胸花 材质 合金
风格 韩版/韩式/韩款 造型 花卉
样式 女式 处理工艺 镶钻
是否提供加工定制 是 送礼对象 送同事、送客户、送领导

、送同学、送恩师、送老
外

适用送礼场合 广告促销、商务公关、答
谢客户

备注：200元起批；可以混批，数量款式不限制。

若有特殊颜色要求，请在下单备注栏里注明，仓库会优先按颜色配货.若仓库无要求颜色则随机配理你所
批发的产品

注意：有无缺货不另行通知

购买需知：

每次发货前，本店客服人员都会对产品仔细检查、核对数量，确保完好无损，网络购物不同于商场购物
，商场的产品在柜台处于静止状态几乎无损耗，但网购过程中每个包裹都要经飞机，汽车，火车成百上
千公里的运输，才能到达您手中，中间避免不了会产生挤压，震动，摩擦，碰撞，造成包裹内产品或外
包装变形或者磨损，粗糙，当然我们会全力包装好产品，但有时实在无法避免，造成这样的情况请您谅
解！



①我们只接待有道德和礼貌的买家

②我们只接待讲道理、信任我们的买家

③我们不能保证快递公司或邮局的送货速度和态度一定让您满意

④我们只接待不乱还价的买家

⑤我们只做卖家应该做的事：及时尽快地发货，提供完好的货品以及协助追踪物流息。

⑥卖家和买家是平等的，网购是一种乐趣，这个愉快的交易过程，需要您和我们互相理解和尊重来完成
。

⑦如有任何意见，您可以和我们协商解决，而不是把不满和怒气出在卖家头上，这样做的后果，是双方
都不愉快，问题也依然不能解决。

----如果您认可本店的宗旨，觉得诚信的卖家应该被尊重和支持，那么我们感谢您，并随时欢迎您的光临
~

销后服务：

收货后，如有发现质量问题.请务必在到货后24小时内；向我们反映，我们会为你妥善处理。

逾期难以负责哦！非质量问题不退换货！

付款方式
：支付宝.安全快捷.充分保障买家利益.强烈推荐使用。银行汇款请通知我们，我们会即时查帐.即时发货

[注]批的越多越便宜....

邮费说明:

1、运费只按包裹总重量收费，与件数无关。一公斤收一次，超重再按不同标准加收。



2、普通邮寄：6元起/首公斤，根据实际距离远近计算邮费，5-30天到达，速度不确定，网上不能查询，
不推荐使用！到货后当地邮局送邮单给收件人，自己带本人身份证和邮单到邮局取货。写地址时，请务
必写详细地址、邮编、电话、姓名。因买家写错收货信息，无法送达，一切费用由买家负责。个别邮局
的工作人员送货上门，但另收钱5元不等的送货费，是乱收费行为，与本店无关。请不要签收并让邮递员
带回邮局，自己到邮局领取，并可对邮递员进行正当投诉。

3、快递：大中城市正常1-4天内到货，偏远地址正常3-6天内到货。请查询是否能到达您的地址。不能到
达的，请选择ems快递。快递价格不同，下单前请联系本店，请收货人保持手机等联系畅通，到货后，因
收件人电话更换、关机、地址错误或外出无人等原因三天内无法联系的，按快递公司规定退回货物，由
此产生的所有运费和货物损失费由买家负责。

（1）申请快递 http://www.sto.cn/

（2）圆通快递 http://www.yto.net.cn/

（3）顺丰快递 http://www.sf-express.com/

（4）中通快递 http://www.zto.cn/

（5）天天快递 http://www.ttkdex.com/

4、邮政ems：http://www.emscha.cn/，全国可以到达，1-5天内不等

合金首饰的保养

合金饰品只要适当保养，保证佩戴数年依然亮丽如新，不至于变黑。

这类首饰不需要使用非常名贵的保养水进行保养，只要避免酸碱和潮湿的环境就可以了。

1.潮湿的环境包括：洗澡、洗脸时不配带、大量出汗时不佩带,洗涤剂或汗水等会对合金造成腐蚀褪色；2
.存放前应用干布擦干；放置首饰的首饰盒内应当放1颗干燥剂；仿真饰品长时间不带的时候应清洗（专
用首饰清洗剂）后放进密封袋保存(放在首饰盒虽然漂亮,但没有放在密封袋好哦,因为密封袋几乎可以完
全隔绝空气,保护饰物不被任何气体氧化,个人经验)；3.做粗重工作时记得取下饰物,避免划花。

具体保养如下：1.首饰常更换，同一件首饰，应避免长时间佩戴，尤其是在炎热的夏天，首饰镀层长期
接触汗水，容易消蚀，因此最好是预备多件饰品以用作经常替换。2.接触化学药品，饰品易受损。沐浴
时的香气、游泳中的氯气、海水中的盐份，都会对项链有所侵蚀，所以洗澡或游泳前应将饰物全部卸除
。3.碰撞易擦花，存放要小心，切勿将饰品重叠在一起，应存放于原来包装袋中或置于备有独立小格子
的首饰盒内，避免相互碰擦而擦花表面。4.在佩戴过程中，如果有时间，最好经常用细绒布擦拭，以保
持首饰的光亮。5.当您在从事重体力劳动或洗澡时，应取下所佩戴饰品，放在固定的地方，以防丢失或
损坏。6.每件饰品应单独存放，避免与其它首饰或硬物混放，以免相互之间磨擦受损。7.您在调整开合耳
钉时，请不要生硬拉合，以防饰品变形和断裂，最好请专业首饰服务员进行。8.款式较为复杂的饰品，
局部无法擦拭，最好每半年到专业店为您做一次专业清洗、保养。9.过敏性皮肤者请慎重佩戴合金首饰
，若在佩戴过程中，发生皮肤过敏现象，请立即停止佩戴，并到医院做相关检查。10.不佩带时可用棉布
或面纸轻拭表面，清除水份和污垢，将它置放于密封的袋子或盒子中，避免与空气接触。



合金首饰的失色处理办法：在合金首饰失去光泽的时候，您如果仍旧希望配带首饰，可以到金店或其他
首饰保养的地方去镀金，便能又恢复昔日光彩。

●注意●

对商品色差或形状差特别敏感的请慎拍

对产品挑剔或要求高的请到别家看看吧

对先给中差评再说的买家不要拍下宝贝.......................................................................................................................
●包装●

内包装：目前我们所有商品都采用气泡纸的普通包装。

外包装：所有宝贝均使用纸箱包装，内有填充物，使宝贝完好的送达。.............................................................
........................................................................●评价●

对物品或快递公司有任何疑问，请在评价前及时告知我们，我们会尽最大努力去帮您解决问题，希望给
您一个最满意的答复。......................................................................................................................●售后●

商品久未收到，请与我们联系。

当面签收货品，问题件请立即拒收。............................................................................................................................
.这些饰品会退色吗?

本店所经营的商品均为合金镀金等商品.只要是金属就是产生氧化的化学过程.如金子发暗.铁生锈.银变色.
这些都是氧化的过程.所
以合金的饰品如果保养不好氧化变色会很快.以下是几个保养合金饰品的几个方法.

一.不要混放饰品.

二.不要沾水.沾汗.如果沾的话马上擦干.

三.每次带完存放前要用吸水的棉布擦干.最好防在单独的塑封袋里.

四.如果想让饰品完全不退色.就在表面涂上一层透明的指甲油防止氧化.

我对合金的饰品过敏怎么办?

有很多的mm对金属过敏.尤其是合金的东西.店主为此已经为过敏的mm们准备了925纯银的耳钩防止过敏.
大部分的耳环可以更换为银钩 .如项链或是不可更换的耳钩就在表面与皮肤接触的地方涂一层透明的指甲
油这样既防止氧化,也可以防止过敏.是防止过敏非常好的办 法.

...................................................................................................................

如果不能接受以上任何一条请止步或要求我们关闭交易，谢谢您！谢谢您的阅读，祝您购物愉快合金首
饰的保养合金饰品只要适当保养，保证佩戴数年依然亮丽如新，不至于变黑。这类首饰不需要使用非常
名贵的保养水进行保养，只要避免酸碱和潮湿的环境就可以了。1.潮湿的环境包括：洗澡、洗脸时不配
带、大量出汗时不佩带,洗涤剂或汗水等会对合金造成腐蚀褪色；2.存放前应用干布擦干；放置首饰的首
饰盒内应当放 1 颗干燥剂；仿真饰品长时间不带的时候应清洗（专用首饰清洗剂）后放进密封袋保存(放
在首饰盒虽然漂亮,但没有放在密封袋好哦,因为密封袋几乎可以完全隔绝空气,保护饰物不被任何气体氧



化,个人经验)；3.做粗重工作时记得取下饰物,避免划花。具体保养如下：1. 首饰常更换，同一件首饰，应
避免长时间佩戴，尤其是在炎热的夏天，首饰镀层长期接触汗水，容易消蚀，因此最好是预备多件饰品
以用作经常替换。2.接触化学药品，饰品易受损。沐浴时的香气、游泳中的氯气、海水中的盐份，都会
对项链有所侵蚀，所以洗澡或游泳前应将饰物全部卸除。3.碰撞易擦花，存放要小心，切勿将饰品重叠
在一起，应存放于原来包装袋中或置于备有独立小格子的首饰盒内，避免相互碰擦而擦花表面。4.
在佩戴过程中，如果有时间，最好经常用细绒布擦拭，以保持首饰的光亮。5.
当您在从事重体力劳动或洗澡时，应取下所佩戴饰品，放在固定的地方，以防丢失或损坏。6.
每件饰品应单独存放，避免与其它首饰或硬物混放，以免相互之间磨擦受损。7.
您在调整开合耳钉时，请不要生硬拉合，以防饰品变形和断裂，最好请专业首饰服务员进行。8.
款式较为复杂的饰品，局部无法擦拭，最好每半年到专业店为您做一次专业清洗、保养。9. 过敏性皮肤
者请慎重佩戴合金首饰，若在佩戴过程中，发生皮肤过敏现象，请立即停止佩戴，并到医院做相关检查
。10. 不佩带时可用棉布或面纸轻拭表面，清除水份和污垢，将它置放于密封的袋子或盒子中，避免与空
气接触。合金首饰的失色处理办法：在合金首饰失去光泽的时候，您如果仍旧希望配带首饰，可以到金
店或其他首饰保养的地方去镀金，便能又恢复昔日光彩。

饰品进货十个新人九个会犯的错:

都认为饰品店好开,起点低,门槛低,谁都可以开,可是真的开了,才发现货源在哪,如何进货就成了一个最大的
问题,让你茶饭不思、夜不能寐啊!

一味的追求低价货源

卖头饰的时候就希望自己的进价能比别人便宜，同款发卡,在本地市场买3元,就到省里的批发市场看,发现
是2.8元,到了义乌发现是2.5,然后兴奋不已就认为在义乌是最便宜的,进货就应该到义乌进,熟不知道一不小
心就把饰品店当作百货店操作了.

其实饰品店有很多自己的特性，有低价的货源当然好,但是我觉得有固定的货源会更好,同一个市场都有价
格不同,我们不可能为了追求最低价,而导致自己盲目乱窜，更不能因为低价,就盲目的造成货品积压.其实
饰品店属于小本操作,讲究的就是快进快出,低价进高价出,从中谋取利益,货物销售的越快,自己资金周转的
也就越快,这样风险也就越低.与其花时间追求进价不如考虑哪种款式卖的更好.

我们是做零售的,不是做批发的,几毛钱的进价差入不会伤了我们的元气,最多是利润小一点,但是为了追求
进价最低,可能花费的人力成本物体成本会更高,结果是检了芝麻丢了西瓜.更何况一个很简单的道理,再好
卖的东西,我们同一款式不可能永远卖下去,今天卖a发卡,卖完了就卖b发卡,一年以后已经卖z发卡了,我们的
款式在不断的换,那我们怎么可能每款发卡都去追求最低进价?那你的身后要有多少人在义乌批发市场乱钻
?更何况,现在的饰品店经营范围越来越广,涉及饰品、挂件、百货、化妆品、甚至包括衣袜内裤,这么多商
品你真的都搞的明白吗?

做饰品从门店经营的角度上讲究的是个人品位,自己的产品是否对应自己的消费人群,从资金的角度上是讲
究,快进快出,无积压,无亏损.所以我们应该把目光放在货的款式上,而不是单纯的价格。



从这点上,做精品的敢于去上海打货,做平价的敢于在本地市场打货才是正解!对于那些长用的,自己有保证
的,才适合去义乌,所以我的建议是:50％的日用来自本地市场30％大量产品来自义乌,20％新奇产品来自于
外地(包括网络)。

一味的求全求广

从卖头饰的卖到了挂件卖到了化妆品,甚至卖到了数据线卖到了耳机线..按这个速度,过几年你就快成为超
市了,无论开了多少时间的店,总有客人问你一些东西是你店里没有的,这很正常,别人一问,你就去进,你真进
了,可能又没人买了。

自己的店从第一天开始就要有自己的风格,不要随便放弃自己的风格,凡事有可为,有可不为，做事之前请
三思,谭木匠卖到现在只卖梳子,石头记卖到现在只卖石头,不是其他东西不赚钱,而是值不值得自己卖。

当然也有一些人群消费能力较低,人群比较小的地方,需要你顺便带一些东西卖,但是其实这些地方做饰品,
就是混饭吃,想赚大钱根本不可能,当饰品店变成百货店时,他就已经丧失了本身的意义,饰品店卖起了拖把
时,这个老板能赚到的钱就有限了,所以大家在开店之初,店面的选择很重要,以下也会说到。

先有店后有货

说实话,天天在群里看到有人讨论货,我就来气,店在哪都不知道,就在那讨论哪进货,不是货的问题不用想,但
是不需要你现在想,你连自己的店在哪都不知道,需要不需要转让费,房租多少,半年交还是一年交.都不清楚,
你就在那乱想有什么用?纯粹是耽误时间!

俗话说的好,一铺吃三代,地址选的对,铺子位置好,不管你卖什么都能卖的好,只是好的程度问题而已,有好的
店铺,你的货一般你也不愁卖不出去,你的货再好,没好的铺子一样是积压,一样是垃圾.(说的不好听了点)

我们是做饰品的,我们不是在搞什么高科技的玩意,全国和我们一样的人有几十万甚至几百万,我们的货,即
使你觉得再希奇,对义乌商家来说也没什么奇特的，那是个连原子弹都能造出的地方!

既然我们的货没什么值得骄傲的,我们的价格没什么值得自豪的,我们就应该在自己的经营上多下工夫,找
个合适的店,进一批合适的货,用最合适的经营模式，给顾客最好的服务,这些细节都做好了,你离成功也不
远了!
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