
母婴b2c电商网站面临实体店竞争

产品名称 母婴b2c电商网站面临实体店竞争

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情
母婴独立b2c电商网站行业正在飞速增长，成为了电子商务一个重要的市场。而如今国内的婴儿人数已达到了上亿，加上现在政府推出的二胎政策，估计在未来很长的一段日子里，母婴电商市场的需求依然是水涨船高。但是，不可不说的是，母婴电商依旧被难题所困扰，B2C电商平台网站想要打造爆款？你得先了解这些！
一、母婴电商网站的主要销售品类有两种：
1、B2C母婴电商网站的标准品
主要是纸尿裤和奶粉等，十分适合B2C模式的母婴电商系统网站做网络销售，纸尿裤和奶粉几乎占据了整个母婴电商行业销售额的三分之一。虽然销售量很大，但带来的利润很小。因为受到消费者喜爱的品牌较少，导致母婴行业处于卖方市场，加上电商渠道在这个产业链上没有话语权。
2、B2C母婴电商网站的非标品
B2C母婴电商网站上这一品类主要以童装童鞋童车为代表。相对品牌数量较多，消费者对品牌认知度不高，电商渠道可以占据一定的话语权。不过跟标准品相比的话，母婴消费品人群对这类商品的体验要求较高，因此很难打动消费者。
另外，母婴类商城系统的商品在品质上要求极高，加上国内一些母婴产品多次有负面新闻，使得国内母婴行业产品的信任度极度下降，如果再有负面新闻传出，对行业的打击将会是毁灭性的。
二、母婴b2c电商网站面临实体店竞争
母婴用品行业大数据分享中，B2C电子商务网站开发模式下的母婴电商网站还面临着来自母婴实体店的竞争，可以说当电商使客户们的消费道路更加通畅后，也会增加他们的购物欲望。跟母婴电商网站相对比，传统的母婴专卖店在非标品和体验方面更有优势。或者这样说，奶粉和纸尿裤这类标品，客户们会考虑通过电商渠道购买。但是非标品如童装童鞋这类商品，一般会去实体店购买。
此外，可以发现现在大型的综合性购物中心都有存在母婴品类的体验。而且，这些地方的人流量不少。这类体验馆除了出售母婴用品，还有培训小课堂，还会举行亲子活动。
三、垂直婴幼儿b2c电商平台环境严峻
在国内电商行业，综合类电商网站是处于主导地位的。B2C垂直电商网站跟综合平台相比起来，它的优势就是可以聚焦细分市场，对于行业和产品的理解更加深刻，因此更容易做出特色产品。但残酷的是，因为消费者对一站式购物有着天然的需求，所以导致的母婴垂直电商B2C网站逐渐没落或者转型为母婴综合电商网站平台。
综上所述，可以看出母婴电商系统运营所面临的难题还是给他们带来很大压力的。不仅同个平台之间存在激烈的竞争，跟传统的母婴专卖店也有市场竞争，可谓是双面受敌。
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