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产品详情

给大家分享下招商加盟公司怎么在网上寻找客户，如何做好线上网络推广呢

一、基础信息覆盖

我们得准备好对应的的，微信公众号，宣传图片，企业相关的介绍和优势等等，需要做好基础的覆盖，
客户搜索的时候能够看到我们的信息。很多企业可能觉得这个有点多余，浪费钱，还不如直接去投广告
搞流量；花费大量的钱，搞到流量，人来了就可以成交吗，现在成交不是说客户通过广告看到我们信息
就可以成交，客户还会去搜索通过大量的对比分析。

二、付费广告投放

想快速来客户咨询，肯定是大量的付费广告投放，搜索引擎竞价广告投放，以及抖音，快手，头条，公
众号，朋友圈，新浪扶翼和B度信息流等渠道投放。目前这块的流量很大，资源量也很多，但是特别烧钱
，没有资金支持的不太建议大范围的去投放，这个都是靠跑数量，做数据分析，然后长期优化投放。徐
国祥建议前期少量测试投放，有效果再追加。

三、平台渠道投放



网上招商加盟平台有很多，比如：全球加盟网，中国加盟网，一路商机网，项目网，前景加盟网，中国
品牌网等平台；我们需要通过对平台的网站数据进行分析然后筛选一些合作，有些平台刚合作的时候效
果很好，但是过一段时间就不行了，平台网站的权重经常会因为B度的调整，出现很大的数据波动，所以
我们需要跟踪好，效果不行的就及时取消。

四、的站群优化

有些企业会选择做大站的网站做站群来优化做排名抢占流量，不过现在这种渠道越来越少用，因为优化
成本很高，而且效果也不可控。不过可以选择做好一个站，做一些核心词。

五、软文口碑营销

很多招商加盟的一般都会有地域性质，哪些地区比较好招商，可以通过大量的推广软文和问答，去通过
新闻源，自媒体，贴吧，小红书，简书，知乎，B度知道，悟空问答等这些平台去做曝光和大量的长尾关
键词引流。徐国祥建议中小型企业没有大量预算的，这个推广渠道着重加强。

六、短视频+直播

现在很多餐饮招商利用短视频和直播做的比较好，特别是近的一些网红餐饮，传播效果还是很不错的；
餐饮加盟店可以选择一些比较火爆的店做短视频和直播，这样可以累积起大量的人流，吸引很多人咨询
。

招商加盟这个行业非常大，具体细分到不同领域差距就特别大，不同的项目适合推广的方式也不一样，
就拿抖音来说，餐饮行业投放的成本和效果，就是要好于其他行业，曾经很多行业优质的客户就基本是B
度搜索过来的，现在有些效果也比较差了。现在其实不管什么平台，优质流量越来越少；选择一些适合
自身企业的渠道推广坚持做下去。

微信朋友圈广告是基于微信公众账号生态体系，以类似朋友的原创内容形式在用户朋友圈进行展示的原
生广告。通过整合亿级优质用户流量，朋友圈广告为广告主提供了一个国内的互联网社交推广营销平台
，通过微信广告系统强制性在朋友圈内进行投放和推广，在基于对海量微信用户进行定向的同时，依托
关系链进行互动传播。

招商加盟行业背景需求

品牌升级，扩大影响，全国开放招商，极速拓展加盟。

朋友圈招商加盟行业如何优化技巧？

投放策略



投放朋友圈版位，表单短信验证，及时沟通即时调整

前端成本

朋友圈优先使用多图

现阶段优质商品+门店/店内模式

NO.2利益点体现，简单易懂口语化

例如：亿元扶持、0经验开店、可复制经验、挑战高收入

NO.3多账户联动拓量

不同版位使用不同账户

后端有效

一方人群包

若有条件，一定要拿到客户已转化人群包，作为种子人群

NO.2表单项目

填写简单，除了必填项目，其他项可体现在页面其他位置

NO.3行业人群包

行业人群包起量困难，但后端有效性较高

经验总结

放量难→素材及利益点限制，投放版位单一

有效性→一方群包、短信验证、行业人群包，回访及时、标记

本公司投放经营的推广媒体有：美柚、宝宝树、妈妈帮、头条、陌陌、新浪、爱奇艺、B度、UC/神马、
搜狗、360、闪电盒子、微鲤头条等等，我们全部都有代理，目前引入原生广告位超2000个，汇集了百亿
级别的原生广告流量。全网广告曝光量超过100亿，真正实现了跨屏、多终端、多媒体覆盖。请说出您的
所需，欢迎咨询。
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