
抖音探店团购达人玩法，小白快速突破1000/5000/10000粉丝（附教程
）

产品名称 抖音探店团购达人玩法，小白快速突破1000/5000
/10000粉丝（附教程）

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

抖音探店团购达人是最适合普通人做的副业项目，未来1-3年仍是DY官方扶持的重要板块之一。

很多学员从“不知道在DY发探店视频能赚钱”到“知道在DY发探店视频能赚钱”，并且注册了新的账
号。在网上搜索了大量跟探店起号相关的文章、课程，一顿暴学之后，开始拍摄剪辑发布第一个探店视
频。

结果，视频发出去，情况不外乎是以下4种（如果你满足其中一种以上，这篇文章记得收藏反复看）：

发了几小时，播放量还是个位数；播放量卡在500内，100块DOU+跑完了，播放量也不涨了；流量不稳
定，有时300-400，有时只有几十，还是熟人帮忙点的；有播放量、有评论，就是不+粉⋯⋯

然后开始怀疑：

是不是我的账号违规了？

因为我没有用4G发视频吗？

视频被限流了？

为啥别人随便发就几千个赞，我就2、3个？

要不要换个发布入口？

为什么投DOU+也没+粉？



然后坚持再发3、5个作品，播放量依旧卡在500上不去，粉丝量几十个，还有一半是垃圾粉。心态崩了，
APP一卸载，不搞了不搞了。

这种情况很常见，几乎每一个新手做同城探店团购号都会遇到的“瓶颈期”。具体应该怎么突破，做一
个能赚米的探店团购号呢？

首先，选对探店方式，突破1000粉丝不难

很多小白来咨询，问最多的就是：董老师，我这探店视频拍得不比别人差，为什么就是没流量、不+粉
？

确实，很多做探店的新人视频都拍得特别好，但想要快速突破1000粉丝，核心是选店（也叫“选题策划
”）

具体怎么选店，我在这支视频有详细讲解了3个选店必火技巧：

（省流量可以看这个总结）

1、同城信息盘点类视频比较容易火，比如推荐广州比打卡的3家恐怖密室2、从当地火爆的小吃街入手，
小吃街可看作是地方IP3、结合DY本地心动餐厅榜、大Z点评榜找到排名靠前的店铺

选对店等于成功了80%，剩下的就是文案撰写、视频剪辑、DOU+辅助推流、账号运营、表现力训练（如
果不涉及真人出镜，可以忽略）等等。

其次，1000粉是入门，5000粉是进阶

账号突破1000粉丝，即可开通团购带券功能。

这个阶段发视频带团购链接，有人下单购买团购券，你就能收获佣金（佣金比例视套餐而定，一般在3%
-12%之间）这时就要着重思考：

怎样才能引导别人点进视频附带的链接，并且下单付款？

无非这3点：

1、有趣。探同一家店，但你的视频呈现跟别人的不一样，比如人设方面，别人是一个人探店，你是情侣
/闺蜜/父女探店，再比如声音方面，别人用的是粤语，你用的是东北话。2、有用。同样是做探店，别人
是哪家火就打卡哪家，你是不是可以做一个“针对性的合集”，专门选10元20元的小吃店，给用户筛选
便宜又好吃的店。探店达人的本质是帮助用户解决问题，同时给他们提供多个选择方案。你的推荐越有
用，就越能促进转发和收藏，增加互动率。3、有梗。探店视频文案中穿插一些带地域特色的方言/梗，
或者是最新的网络流行用语，这是在语言上“埋梗”，同时可以在形象上打造“视觉锤”，比如穿东北
碎花棉袄、戴一个丑青蛙头套等等，能从视觉上增加用户的记忆点。

怎样做一个自带“差异化”的探店团购号，我在这个视频里有详细介绍：

【副业赚钱必看】普通人如何从0打造赚钱的同城探店号？（内含案例+分析）

https://www.zhihu.com/zvideo/1444828187699769344
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最后，突破10000粉丝，拓展收益渠道

当你有5000粉丝，通过优化探店选题、视频质感、表现形式，粉丝能稳步增长，偶尔有2-3个上百万大热
门的视频，一下就能带粉几千，成为官方认证的探店达人能增加IP背书。

有基础粉丝的情况下，持续更新优质视频，账号形成了“标签”，平台给予的流量和粉丝也会更加精准
。

其实，账号有500粉丝就可以跟一些小商家进行资源置换，你给他拍一条视频推广，他给你免单。这种适
用于非连锁的小商家。

但你有了2000+粉，流量稳定且有带货数据，商家会主动找上门，除了给你免单一个团购套餐，他还要以
300-2000不等给你支付推广费。

有5000+粉的时候，基本上每月吃喝20顿“霸王餐”，且能赚取商家推广费≥6000。

此外还有平台的带货佣金，我们看过不少素人千粉账号一条22秒的视频就赚了3000+佣金。

当你有10000粉丝时，团购带券和商家推广费虽然是一笔不小的收益，甚至能帮忙还上房贷车贷，但是，
你还得坚持去探店、拍剪视频、运营账号，哪天你吃不动了、想不出文案了，这个收益就中断了。

流量和粉丝量始终是抖爸爸的，公yu转不到私yu，性质是跟打工没有差别，平台哪天政策大变天了，就
跟裁员是一个道理。那要怎么办呢？

你可以把做号经验整理成课程，教那些想做本地探店号的个体/商家，赚的是培训费、1对1服务费，定价
在几百到几千，甚至上万不等。

永远要记住2点：

1、流量掌握在自己手里，才是“主动赚米”，所有“被动赚米”的方式都不长远；2、平台给你流量和
粉丝的目的始终是“帮它留住用户，增加用户停留时间”，所以在做选题策划和文案输出时，要以“用
户角度”思考，而不是停留在“自嗨”层面
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