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产品详情

都费劲心思的想要打造属于自己店铺或者品牌的1-2款爆款，因为“爆款”这一词不仅仅只是电商行业的
专用热词和术语，更是电商行业跳跳板，只有通过爆款带动人气，带动销量，带动关联销售。那么如何
打造店铺爆款了，打造爆款前需要各位运营做一个详细的规划，比如；选择什么产品价格定位，团队分
工合作。
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如何打造爆款？

（１） 首先要选品，如何选择产品了，先测品，选择几款销量较好，评论较高的产品含新品通过京东快
车多创建推广计划进行测品，通过不同的时间周期（7天，15天，30天），通过数据归纳找出一款人气指
数高，点击率高，搜索率大的产品，将其作为打造爆款的对象。

快车有四测

1）3天一测：测词、测图、测人群

一个词、一张创意图、一个人群的好坏，从3天的投放测试就能看出

2）7天一测：测计划、测扣费

一个计划投的好坏、扣费情况（点击单价越来越高或低？），从7天的投放测试就能看出

3）、15天一测：测地域、测时间、测渠道位置

地域、时间、渠道位置（PC端、无线端、推荐位、搜索位）效果好坏一般2个星期就能看出



4）30天一测：测款

决定一款宝贝是不是能成为一个爆款，从一个月的引流培养就能看出，假如这款宝贝销售虽有提升，离
爆款有差距，那么它不适合坐爆款

（２）选择好产品，就要通过各种方法，给该产品进行包装，造势，不断提升产品的热度，把该产品包
装成外观时尚，科技感强，够逼格。造势就是结合微信，微博通过软文不断给该产品进行宣传提升该品
的名气。

（３）如何引流，各位商家根据自己的状况来选择，京东站内付费推广；京选展位、京东快车、京东直
投、京挑客，站外；手Ｑ、微信、微博、百度、搜狐等，或者报一些京东类目活动；团购，买一些京东
硬广资源，为该产品加大引流资源。

打造爆款需要注重的几大关键点

１.选品

２.定价

３.找出产品的卖点（与其他产品差异点）

４.产品主图（清晰美观）

５.产品的文案（突出产品的卖点，）

６.产品的商详页（产品的功能，细节，产品展示图）

７.霸屏式销售（爆款产品无处不展示，无论哪里都可以随时点击这款产品）

广西拼多多全托运营 店铺代运营 打造店铺爆款的几个重要因素

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

