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么如何实现从抖音引流到微信呢？

这里提供几个参考的办法给大家。

1，私信

品牌、商家、自媒体、KOL等都可以通过私信的方式与抖音的粉丝们进行互动，引导粉丝关注自己的公

众号或者添加私人微信。

其实这个办法在其他的社交平台上也应用颇多，例如：淘宝、微博、知乎、B站、今日头条等等。

这种方法的弊端在于，需要一个一个去私信，比较费工夫。且如果措辞表达不当，也很容易引起用户的

反感，进而导致投诉。

2，抖音主页信息引流



通过抖音主页的信息来引流，这是非常常见的。不过建议是等账号运营稳定之后再在主页上留下来微信

信息。有以下两种方式供参考：

1).抖音号

将抖音号设置成你的微信号，然后在签名处写上：抖音号就是我的私人号。

2).背景相册

背景相册放一个微信号，在签名处写：联系方式在最顶上。

这两种方式都比较隐蔽，可操作性比较强。但还是那句话，建议等账号稳定之后再留微信联系方式在主

页中。

3，评论

一般通过评论引流的，都是使用抖音小号。即使账号被封了，也不影响大号的正常运行。

留言的抖音小号，将头像和名称都设置成和抖音大号一样的就行。然后留下有吸引力的话术，以及微信

号。这样关注你的粉丝看到之后就会自动添加你的微信。

4，直播引流

在所有的这些方式里，直播引流效果会更好一些。直接在直播间的标签处留下个人微信号或者公众号。

这里需要注意的是，如果留下的是个人微信号，会遇到加好友人数限制这样的问题。所以更推荐大家留

公众号。



如果没有公众号的，或者是想直接引流到个人微信的，可以试一试二维彩虹的无限加人的二维码。

5，抖音蓝V

认证一个蓝V（600块钱）。抖琦琦传媒代开优惠多多 福利等,私信自动回复 联系等等 豁免广告营销

6，社交媒体二维码引流

前面有介绍5种从抖音引流到微信的方法。其实还有一种更加隐蔽且高效的引流方法。那就是将社交媒体

二维码的短连接放在主页简介或者背景图片中。

如下图所示：

用户在浏览器中打开这个社交媒体二维码的短连接之后，会出现下面这样一个页面：

粉丝直接点击对应的选项，就能进入相应的页面中。

比如，点击按钮一：访问二维彩虹管网，就可以直接跳转到管网首页。

比如，点击按钮二：关注微信公众号，就可以直接扫码关注公众号。



比如，点击按钮三：添加微信，就可以直接扫码添加为好友。

⋯⋯

通过这种方式，粉丝就可以轻松关注你的公众号或者添加微信好友了。

不仅如此！

这个社交媒体二维码用户界面还能展现更多的渠道信息，包括跳转至微博、B站、豆瓣、知乎、淘宝、京

东、大众点评、饿了么、美团、喜马拉雅、领英等超过16+的主流社交媒体渠道。

除此之外，还能直接展示宣传品牌管网、视频、联系、邮箱等方式。

同理，这个社交媒体二维码还可以被应用在其他多个社交平台（微博、豆瓣、B站、知乎等），帮助企业

、品牌、自媒体、网红等将多渠道多平台的流量引入到微信中。同时也可以实现多渠道增加关注，增加

关注者。

社交媒体二维码，有两种呈现方式。



二维码和短链接。

既可以通过展示二维码，也可以通过展示二维码的短连接来达到引流的目的。

应用社交媒体二维码，有两种方式：

第一种方式，网址短链接。

如前面介绍的抖音主页简介处展示的短连接一样，在很多不被允许二维码出现的社交平台中可以直接展

示社交媒体对应的短连接。

第二种方式，二维码。

我们可以直接将社交媒体二维码应用在很多的场景中。包括微信公众号自动回复、文末引导、产品包装

、海报、防伪吊牌、宣传册、企业PPT、简历、名片、店铺中、外卖包装⋯

那么使用社交媒体二维码有哪些优势？

1， 一码引流到16+社交平台



包括：微信公众号、视频号、微博、QQ、抖音、小红书、淘宝、京东、B站、知乎、豆瓣、小红书、美

团、快手、拼多多、喜马拉雅等，以及小程序、自建网站等。

2， 支持扫码数据追踪

可以追踪二维码的扫描数据，如扫描时间、位置、数量、设备等。

3， 支持随时更新内容

即使在二维码已经被发布和应用之后，依旧可以随时在后台修改二维码的内容，并且能即时同步到粉丝

扫描端。

4， 有效提升粉丝体验

对于粉丝来说，不用再扫描多个二维码、也不需要再各个平台挨个搜索，只要扫描一个二维码，所有关

于这个品牌、企业、自媒体、网红的信息都直接呈现在手机页面中。

还有很重要的是，可以直接分享给好友查看。

5， 全平台多渠道增长流量、增加粉丝和关注者



因为社交媒体二维码的用户界面展示了品牌的多个社交平台账号的信息，用户挨个点击查看，会大大增

加账号的在线流量。也会在多平台收获关注者。

尤其是在线下场景应用的时候，这对用户了解品牌、企业，是一个绝佳的机会，将有助于提升转化率、

增加信任感。
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