
一物一码扫码抽奖怎么发再互动深度解读

产品名称 一物一码扫码抽奖怎么发再互动深度解读

公司名称 北京二脉科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市海淀区北清路68号院24号楼4层0019（注
册地址）

联系电话  18310071581

产品详情

如何为一物一码做？二维码扫描现在是一项成熟的技术。蒙牛、康师傅和QQ star等国内大型品牌一直在
进行“一物一码”的营销活动，以便更好地与消费者建立良性沟通。这些玩法也值得一些中小企业学习
和研究。

 

如何制作一物一码

一物一码技术是基于企业的官方账号，二维码是入口，在完成防伪防窜、智能营销的同时收集消费者数
据，扫描发送，达到增加销量、粉丝翻倍、营销成本减半的良好效果。双重销售：为终端消费者、导购
员和经销商提供激励，使他们买卖越多，获得的奖励越多

防伪：检查产品的真实性，认证官方账户的性双重，防伪互动营销代码：深入管理粉丝，形成新的循环
，推进闭环营销转型，提高物流再采购率，物流：信息分析、信息流、经销商、商品和商品的三个维度
，以及商品可追溯性：可追溯性信息到终端消费者的可视化。树立良好的企业形象，吸粉吸粘粉：扫码
，中奖，，优惠券等奖励，配合数十个营销应用，用超粘粉做出准确决策：可视化所有消费者数据，用
户肖像和产品数据，帮助企业做出商业决策

一物一码扫描营销系统，使销量快速上升，抢占终端导购，让大、小超市导购只卖你的商品。消费者可
以提高购买率，改善企业销售渠道，获取零售商数据，全面控制终端渠道，降低企业运营成本。“一物
一码”可以让品牌更好地联系用户，面对移动互联网的大发展，通过一物一码的大数据引擎，不仅可以
建立品牌商品与亿万消费者间的联系，还可以方便查询公司之内产品的防伪和追溯信息。这不仅是传统
企业走向互联网的利器，也是企业进行品牌宣传和推广的新渠道。为什么一物一码可以成为未来企业转
型的出路？因为无论是线之上还是线之下销售，消费者都会自己购买商品

因此，品牌与消费者间的直接沟通媒介实际上就是商品本身。然而，一物一码系统具有收集用户信息的
功能，也就是说，在日常销售过程之中，只要消费者用手机扫描代码，品牌就可以在一物一码系统的后
台获取用户信息，从而建立自己的用户系统。在未来5到10年之内，它将成为新零售和新渠道的商业模式



，品牌需要改变或适应。未来，品牌要做的不仅是做好产品和品牌，还要掌握用户数据，了解用户喜欢
什么、需要什么、市场刚刚需要什么，从而生产出适合消费者的产品

否则，我们不得不依赖渠道商反馈的数据，但运营成本将大大增加。因此，一物一码的出现允许品牌拥
有自己的用户大数据，因此他们不必害怕新的零售和新的渠道。因为无论商品通过什么渠道销售，所购
买商品的消费者数据都会流回品牌。通过对用户大数据的分析，品牌总能掌握运营的主动权

“一物一码”扫描营销为一些传统企业带来了大量红利，推动了产品销售和品牌度，并使营销变得更容
易！
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