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产品名称 湖北亿辰企服分享:线上获客渠道有哪些?哪些是
免费的哪些是付费的?

公司名称 湖北亿辰科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 江汉区新华路728号日月华庭A栋1-3层7室5号

联系电话  13554200452

产品详情

伴随着因特网的迅速发展，网络平台产业成为各行业学习的对象，认识高、思维新、成长快，几乎都把
传统企业搞得“低人一等”。此外，传统的营销获得客户大多是通过活动或促销来引流的。但是，互联
网行业的运营大多坚持“快、准、狠”的原则。  所以，在网络营销的时代，必须学会借助好的渠道，
这样不但可以帮助企业节省人力、物力，还可以为企业带来成千上万的潜在客户，同时也是符合未来营
销趋势的。因此，下面为大家盘点一下线上主要获客渠道有哪些，希望给大家一定参考价值。    

一、付费推广渠道。 头条、抖音、快手等平台都属于付费渠道，下面分别分析各自的优势。  

1、头条新闻。 头条新闻有上亿的用户，大部分都来自发达城市，有高收入，高消费的特征。因此，可
以利用今日头条的人工算法来分析用户的兴趣爱好，进行分类，精细投放广告，不断优化投放策略，优
化素材、文案、产品落地页等，抓住精准用户。  

2、抖音。 摆在大家手中的抖音是个短视频平台。因此，可以利用抖音的视频方式，通过系统化的矩阵
式运作，实现多渠道获取客源。此外，采用客户集中管理模式，更加快速有效地进行拓客营销，在获得
客户需求后，及时与客户取得联系，满足客户需求，通过自动化管理，使用户粘性更高。  

3、快手 利用快手AI技术算法根据用户的历史搜索轨迹，分析出用户喜欢的相关产品，帮助商家精准投
放广告，获取精准用户。  

4、知乎。 知乎平台覆盖了41万多元的垂直领域话题延伸，可以覆盖各行各业的信息，完全覆盖到用户
的需要。更重要的是，知乎能够从内容上贯穿消费决策链，缩短消费决策周期，使用户体验更加快捷方
便。  总之，网络上的信息讲究传播速度，因此，信息要占据先机。然而，知乎内容营销可以帮助广告
主实现效果更及时更持久的转化。举例来说，知米背单词，在2018年底发布内容，当月获得10W
,2019年6月，再次获得7W 阅读，累计获得认可，1W
，可见知乎内容输出具有超长的待机时间，霸屏持久，帮助企业源源不断地捕捉用户。

二、免费通道。 



1、社会沟通。 社会交流，比如微博、微信、QQ等这些平台，通过有趣的创意或一些小恩惠吸引用户，
比如：在消费结束后，分享链接到朋友圈可以得到额外的收益和好处。在请朋友帮忙讨价还价、助用户
一臂之力之后，用户可以得到更多的优惠(这是拼多多平台最多的优惠)同时还能让新用户关注或下载App
。  赢家效应：社交传播，缺乏针对性，如果长期分享商机信息，很容易让小伙伴们反感，毕竟社交平
台定位就是分享身边的“喜怒哀乐”，信息过于商业化，大家不会对此太感冒。  

2、SEO模式。 搜索引擎优化方法就是利用优化行业的相关关键字，将关键字优化到首页的前3位，让用
户在搜索时能显示出企业的相关信息，达到品牌曝光和知名度的效果。 

 获得客效：关键词搜索获得客效，符合小伙伴们的消费习惯，同时还可以广泛获取更多用户。 此外，
通过用户搜索的关键字，企业可以对其进行分析、研究，最终捕捉用户的需求，达到精准获取客户的目
的。
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