
抖音直播间落地页跳微信技术

产品名称 抖音直播间落地页跳微信技术

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

抖音直播间落地页跳转微信添加好友怎么做？抖音直播间带货怎么引流？下面抖音私信名片小编为您介
绍抖音直播间带货引流，Go~

抖音直播带货引流技巧.现在抖音除了电商带货外，还有抖音直播电商带货也是很受大家欢迎的一种方式
，那么要做好直播带货，我们首先需要具备“直播三要素”

人，货，场。

直播时代到来，似乎一夜之间直播带货成为了人人都挂在口头的新词儿。本质来讲，直播带货也是一种
销售，只是采用了在线直播展示的形式，比单纯的图片和小视频展示更有冲击力，同时主播在和顾客互
动的过程中，也会吸引一大波粉丝常驻，无形中用极低的成本把公域散客转化成了自己的私欲流量。 如
果说要在抖音直播带货，需要先满足以下条件：个人主页里面的视频需要超过10条以上，而且是非隐私
视频达到10条，抖音账号的粉丝数量需要达到1000。如果当天粉丝数刚好超过1000的情况下，那么需要
在第二天就生效，不是当天生效的，，直播分享商品权限在第二天就可以了。 能不能做主播去带货，其
实问题在于你肯不肯下功夫去学习，刚开始去学习的时候是很乏味的，如果说耐不住性子的话，不建议
做，前期成长最快的方式就是找大V的直播视频来反复看，一点一点去拆解别人的销讲框架和话术来研
究。 在正式开始前，你需要评估你的销讲能力，写出你自己的脚本，不断地去练习。当你觉得自己已经
准备好了，就去找朋友约微信群分享，试试效果。
那么直播什么样的产品是比较容易出单的商品呢？那么下面就简单的来跟大家总结一下：

1.价格合理

对于价格，价格合理这是出单时比较重要的因素，因为价格过高的产品大家就会比较看重产品的质量，
下单的时候就比较谨慎。从一般的行情来看，选择价格在100元以内的产品是比较合适的。

2.需求量大

对于选品，除了要考虑价格因素之外，我们还应该考虑所带的产品是否是大众所需要的，市场中的需求



量大不大等方面的问题。

3.爆款商品

对于爆款，大家应该比较熟悉，那些销售量很高、人气很旺的商品被大家称为爆款商品。一般这样的爆
款商品是比较容易受到大家喜欢的，所以很容易就能卖出去。 在直播结束后，对整场直播的数据进行复
盘很重要，分析直播的历史数据可以为下一次直播提供经验。飞瓜数据的[直播监控]可以对抖音直播进
行分钟级监控，从直播间热度、直播观众画像和直播带货数据三个方面，真实还原直播间的历史数据。 
以上就是抖音私信名片小编为您介绍的关于抖音直播间带货引流的方法，希望对您有所帮助！！！制作
抖音直播间落地页可以添加抖音私信名片技术员
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