
生鲜在哪个电商平台卖比较好？抖音小店卖生鲜热度怎么样？抖音小
店生鲜报白容易吗？

产品名称 生鲜在哪个电商平台卖比较好？抖音小店卖生鲜
热度怎么样？抖音小店生鲜报白容易吗？

公司名称 杭州星抖云文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 西湖广告大厦3F

联系电话 15868279988 13605817015

产品详情

抖音自9月开始，借着秋收的各类生鲜农产品出产的势头，开展了一波推广活动。

活动中，平台发掘并帮助不少地方特产走上抖音平台，打开了销路，比如说浙江舟山梭子蟹、福建平和
蜜柚、陕西猕猴桃、黑龙江大米、河南温县山药、山东寿光蔬菜、呼伦贝尔羊肉等特色农副产品。

生鲜产品的销售是抖音电商的重要领域，发展势头良好，促成了消费者和经营者的双赢。

这些产品的销路，源自城市或外地消费者对生鲜产品，自然美味的向往。也是因为抖音平台特别适合其
推广销售。

1. 独特算法，基于兴趣持续推送引流

抖音最为人称道的就是其算法和推送机制，只要用户表示出对视频的兴趣，那么相关内容就越推越多，
划走一个又多一个。

目前抖音上生鲜与农副产品的已有大量内容积累，还有不少粉丝群体。只要能提供优质产品，同时积极
发布内容引流，就可以逐渐获取曝光和粉丝并获得订单。

2. 产地直播展示，提升观众对产品的信心

现在的电商消费者中，不少人都对生鲜农副产品提出了更高的要求。

人们想买的不仅是食物，更是一个自然健康的概念。因此，如果能通过平台直播来展示产品的种植地，
采收情况等，可以有效提升自己的产品形象与附加价值。

3. 产品内容视频，从科普到引发兴趣



抖音的主旨是“兴趣电商”，也就是让人们产生兴趣继而做出消费决策。

很多时候人们不愿意使用或食用某些东西，其实是因为缺乏了解。如果能持续产出短视频内容，或利用
直播进行讲解和科普，人们的好奇心就容易被激发出来。

对不少特色生鲜和改良品种来说，这种引流转化的手法很常见，效果明显。

如何在抖音小店开始生鲜生意？

想要在抖音经营生鲜这种产品，就要运用好其流量算法，直播间功能和各类引流优势。

因此眼下必须开通抖音小店，才能做好这类的生意，否则无法使用精选联盟中的功能，也没法在直播间
内直接添加购物链接。
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