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那么这个位置惯用的引导就是让用户有问题去私信或者评论，然后强调每条私信评论必回，让用户感到
尊重感。那实际上你真的是必回吗？真的是。怎么设置？绑定你的头条号，通过头条号设置自动回复，
告诉他去加你的微信号。

第2个路径叫置顶图

图文并茂展示你的某个活动，去体现你这个号对于用户的价值属性，就有点像朋友圈的封面图，引导用
户去私信，然后在图片上设置一个箭头指向私信的位置，有箭头箭头的效果是不一样的。

很多人说肯定会去关注我再私信，为什么还要去弄一个箭头，多此一举，人有两种意识，一种叫理性意
识，一种叫潜意识，潜意识就是什么基于一些视觉上的东西，色彩上的东西他会有条件反射，所有人看
得见，他一定会朝那个方向看去，所以你加箭头，他就是在强化效果。

第3个引流方式。

抖音号设置为与微信绑定的QQ号，抖音ID号只能修改一次，所以要想清楚了在设置，然后你设置的时
候，你可以用w点v点来设置容易通过，如果你直接输入数字有可能不通过。

第4个路径：视频的内容

直接在你生产的过程中有意识的让大家去做这个私信的动作，就是剧情引导，然后主播的口播引导，结
尾的文案提醒，如果你直接让用户去加你，那么你千万不要说加我的微信或者把微信号都说出来了，你
肯定是什么先引导他私信里面直接暴露微信号的地方都是在私信

我们讲第五点评论区专门针对引流这个点给大家支三招：



第一招叫神回复，第二招叫置顶爆款视频和引流视频的回复，第3个叫1对1回复。

第1点就是你自己去制造一个热评，然后巧妙的利用你的小号，将诱导用户去私信或者加个人微信号的方
式曝光出来，那么它的原理就是你的这个评论被推到了热评，所以曝光给了许多的这个粉丝路人看到，
引导别人来主动添加你，那么你一定要去设计一些自问自答，比如视频里说了一个事情，然后别人就问
。那什么方式可以获得呀？我在哪里找啊？我搞不清楚啊，等等，然后另一个小号就回答，告诉你一个
方法，你可以添加实时的号，他可以给你解决这个问题，或者免费给你送一些什么东西，然后再想办法
把这个一问一答的回复全部给他，冲到置顶的热评里面去，

第2个置顶爆款视频和引流视频。新用户看了你的一个新的视频。他可能去关注你的主页，然后看到了账
号最火爆的，或者对用户来讲最有价值的内容，看完这个内容也会去读评论，在这个情况下你就结合到
刚刚讲的造热评这种方式，很快速的就激发了一个新用户，从了解你关注，最后他主动联系整个一串下
来这个被动引流。

1对1回复，签名里你要去做这样的一个承诺，有私信必回，有回复必回，那么在这种情况下，我们就说
你要去设置一个自动回复，把话术写好让他去私信，然后通过私信告诉她去加你的个人微信号，最后一
个路径直接在私信里面还有多闪这个账号里面进行引流。多闪和抖音是打通的，所以抖音所有关注你的
粉丝，你是可以在多闪里直接跟他高频的互动对话聊天，所以但凡关注了你的抖音粉丝，他又下了多闪
，你完全可以直接在多少里面拉群，直接可以推消息直接推产品都是可以的，然后进行成交，怎么样识
别呢？也反过来关注你的粉丝。私信的那个标志已经变成了躲闪的logo，说明它也下了多闪，各种能够
出现的入口，可以把用户导到你私人号的，你尽量的去布这个局，设置这些小细节，你可能每一个点设
置一个小小的动作转化出来的精准粉就是要比别人多了很多。

小结一下有哪6个路径：

第一个性签名，第二置顶图，第三抖音Id号，第四爆款的视频的理由的内容，第五评论区，第六就是私
信多闪。 还有更多的互联网引流，自媒体，黑科技等的内容可以通过链接阅读。
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