
B+C+直播复合模式系统开发

产品名称 B+C+直播复合模式系统开发

公司名称 广州鼎峰网络信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区

联系电话  13724186946

产品详情

B+C+直播复合系统开发、B+C+直播复合模式系统开发、B+C+直播复合模式系统制度开发、B+C+直播
复合模式系统平台开发。

这些品牌为什么在市场上会取得持续的成功，除了在产品上的品质保障和不断创新之外，他们非常重视
品牌在消费者心智中的品牌建设。

以蒙牛优益C为例，经过11年的发展，已成为中国活菌型乳酸菌饮品的与创新者，力压养乐多等行业巨
头，揽获一批忠实的年轻粉丝，成为备受年轻人喜欢的网红“神仙饮品”，优益C如何做到的？

优益C上市后强势登陆分众传媒，运用电梯电视+电梯海报+电梯智能屏+卖场的媒体组合，在全国100+城
市高频持续性引爆。“活菌500亿，5倍更给力”广告语伴随熟悉的旋律，迅速打入都市主流人群心智。

另外，华润雪花啤酒作为国货品牌中的翘楚，把主流综艺节目和分众传媒作为主要阵地和重要引擎，前
者让雪花更贴近年轻消费者，后者则帮助雪花锁定都市主流消费群体。通过品牌传播与消费者紧密连接
以及线下与线上的有效联动，保证了品牌在高端酒市场和年轻人群体中的优势。截至2021年6月，雪花实
现净利润亿元，同比大幅增长％，占有率超过30%。

B+C+直播复合模式系统开发介绍：

一、B端——经销商管理

1、规范经销商身份，产品数字化身份管理



经销商上级审核下级，系统自动授权并生成授权证书，让每位经销商身份合法化；“一物一码”应用系
统赋予商品数字化身份信息，扫码发货，实时追踪商品状态及流向。

2、经销商权限设置，规范经销商行为

品牌方可以对经销商下单方向、支付方式、z低起订量等进行设置角色管理，还能对总部员工单独设置权
限内账号管理，无需担心越权操作；从技术层面上规范经销商及总部员工行为。

3、经销商自助操作，订单轻松管理

通过复合模式系统，经销商可全天候自助调货、预充值和多款产品随意组合下单，系统智能结算邮费，
物流信息更新及时，随时可查，订单管理效率倍增。

4、设置动销奖励机制，促进商品销售和团队拉新

平级奖励、推荐奖励、团队业绩奖励，可按月、季、年分别查看，并支持按个人业绩、团队业绩或总业
绩进行排行展示，各种奖励的逻辑系统自动运算，奖励明细查询方便，结算迅速并支持各种个性化定制
奖励模式，z大化激励经销商参与商品销售和团队拉新。

5、掌握全局数据，快速调整经营策略

从经销商、业绩、订单、扫码等进行大数据统计分析，实时更新、及时反馈，品牌时间掌握z全面的大数
据多方面对比分析，为品牌在团队管理、商品管理、用户营销管理方面提供可靠的依据，帮助品牌快速
调整经营策略。

二、C端——零售商城

1、数十种营销工具，全员推广拓客

抽奖、拼团、、限时购、组合购、趣味小游戏等数十种营销工具在帮助经销商引流拓客和提升业绩的同
时，还能帮助品牌抓取新鲜潜在的经销商流量，保持团队的更新迭代，降低创业门槛，便于消费者向经
销商转变。

2.会员分销模式

业务员的水平参差不齐导致销量下降，不利于利润的提高。所以需要不断的加入新鲜血液，同时还需降
低用人成本，这样就需要借助分销模式，通过发展多种渠道的分销商，推广自己的品牌产品。现在微商



城成为移动电商的新宠儿，很多个人和企业也都建设属于自己的微分销商城。
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