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产品详情

店群其实就是批量开店的意思，整个模式就是去全网各个地方采集商品，加个价，然后上架到自己的店
铺，赚个差价，这个模式适合什么样的人群呢？店群分为有货源和无货源两种，这里着重讲的是无货源
，无货源店群适合想从事，但是自己没有供应链没有货源的厂家，这种玩法，很适合轻资产创业的人群
，至少投入方面很低。

从开店开始             

我们注册5-10家无货源的店作为一组就够了，看个人管理能力和时间精力。做兼职赚点零花钱开2-3家店
就够了。如果有团队，开几十家店真的没问题。只要知道怎么经营一家店，就可以复制经营多家店。这
样的店铺是可以复制的。

另外，押金。个人店存款押金1000元，企业店押金也是1000元。可以等店铺盈利后在交钱，只要没有违
规操作撤店就能收回押金。这样做的好处是人们没有那么大的经济压力和后顾之忧。

就算开十家店，押金也就1万，再加上后来的流水，5万以内肯定够了。为什么？由于这笔资金的快速返
还，从交付到买方确认收到的一周内就可以收回成本和利润。即使你不卖东西，我们也不会害怕。毕竟
没必要囤货。卖东西就是赚钱。相比实体店，真的节省了不少开支。

jintian先给大家讲一下做拼多多无货源店群该怎么选品？

1. 时效性选品、

简单来说就是什么节日上架什么商品，就比如；元宵节上架汤圆，端午上架粽子，圣诞节上架圣诞节礼
物或者是装饰品都可以，这些产品可以在短时间内给你的店铺带来大量的流量，销量也会很不错，过期
之后，就算没人来买，对我们来说也没有任何的损失，因为我们做的是无货源，是不需要囤货的，所以
我们无需担心这个问题



2. 季节性选品

其实这和时效性选品的观念一样，在什么季节上架什么商品，就比如；夏季上架遮阳伞，防晒衣，秋冬
季上架手套，帽子，围巾，

3. 稳定性选品

稳定性选品呢就是在一年内都会产生销量的东西，简单来说就是我们大家生活中时刻都需要用到的东西
，就比如；家具用品，生活用品等

4. 主营性选品

我们在运营一段时间的店群之后，这个时候我们的店铺每天都会有流量，成交量，这个时候我们需要多
上架一些主营类目的产品，为什么要上架主营性产品呢？

因为这个时候在平台的后台上就能够看到我们的主营类目，排在第几层级，并且层级越高，淘宝会给你
对应层级，会有更多流量，所以我们也要多上主营类目的产品，提高销售额，增加层级，这样就有更多
的流量，能卖出更多的产品，形成正循环。

5. 同行选品

在一定程度上，我们在选品的时候还可以参考同行，看同行是怎么选品的，从中总结经验。比如：我们
可以参考产品的同款，如果发现同款里面的加价比较多，销量也比较好，这样就说明别人卖得好，我们
就可以直接拿过来进行上架。

那么，拼多多无货源的具体操作流程如何操作呢？

1 关于开店，无货源电商通过开多家店铺，形成一定的规模，以此来获取平台的自然搜索流量，前期大
家要多熟悉平台的规则，避免受到不必要的处罚。

2 关于货源，货源方面比较多，像1688、淘宝，拼多多等，当然大家也可以到实体批发市场采集优质货源
。

3 关于上货，选好优质商品，完成商品标题，主图和价格的编辑，并通过软件一键上传至店铺。这里需
要注意控制每家店每天上架的商品数量，控制在300-500件，持续15天，控制店铺的商品数量在3000左右
就可以。

4 关于优化，通过上传产品的销售量，买家的收藏率，观察一周，手动对那些无销量，用户点击率低的
商品进行下架，达到店铺的整体优质优量水平。

5 关于客服，大家一定要及时回复买家信息，解决售前售后的问题。及时跟进物流信息，

在此，力辛想强调一点，真正的店群是依托于精细化的技术运营，获取拼多多官方流量分配算法以及商
品优化的竞争度等等，而不是依赖于软件操作，我们接收了很多其他地方学过的同学，干了几个月只会
用软件，店铺没访客，没订单，没利润，店铺运营一概不知。不管大家在哪里学习，切记，运营为主，
软件为辅！根据我们的实测数据，店铺稳定之后，单店单月的收益可以达到500-1000元之间，那些想diyi
个月操作就月入X万的，请绕道而行，此项目不合适。
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