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产品详情

现在这个时代是个网络时代，电商行业也迅速发展了起来。拼多多近两年也是发展迅猛，铺天盖地的宣
传和广告也是吸引够了消费者的关注，那咱们就来说一下做拼多多无货源店群需要注意什么

拼多多店群注意事项：

diyi、店铺所选类目，不是一百个店铺啥类目都可以选，要合理分配，选一些比较好做的类目，因为类目
的选择决定了所上商品的属性，如果选错类目那这个店铺就可以算是废了。

第二、店铺的选品。选品是有标准的，只有质量好，物流快才是拼多多用户喜欢的。只用软件是筛选不
出来的，这个是有技巧和方法的。

第三、就是店铺的管理上，一百个店铺需要多少人打理，几个负责上货，几个负责派单，都是需要合理
的安排的。

拼多多无货源真的能赚钱吗？

拼多多无货源很像之前的一件代发，但还是有一些区别的，一件代发是找发货，货源是比较固定；而无
货源模式，货源比较灵活，你可以到淘宝、1688，拼多多等等，都可以采集。

这个模式很多人单店月收益在1000-3000左右，毕竟是店群，店铺形成一定的规模，量化店铺，多开多赚
。

当然，也是需要新手在前期多多了解平台的规则并遵守，还有就是掌握一定的运营方式“精细化运营”
，所谓的精细化运营，就是将操作上的每一个步骤做到精，做到细。

因为我们做无货源店铺，一方面靠的是平台的新品上新流量的扶持，另一方面就是我们的运营方式。



这个无货源项目还是适合很多人的，在家有时间带宝宝的宝妈；在校大学生；朝九晚六的上班族；还有
一些想做电商的人。

精细化操作店群运营要做到：

前期快速提升权重，把店铺权重给拉上去，基础打好，提升权重的过程中，根据市场反映情况，确定位
主营类目，提高店铺的转化率，提高收益，后期店铺上货充足，系统化的运营，及时适应调整平台对于
商家的策略，把握平台做出的调整，及时应对。

拼多多无货源加价销售可行吗？

一切都是为了利润，加价销售利用的是信息差，是平台与平台，客户与客户，商品与商品等之间的信息
不对称。有流量就会有转化。

销量，靠的是拼多多千人千面的系统设定。通过大数据，平台会通过客户消费习惯、搜索习惯、地域、
消费层次等等维度来匹配商品。

说白了，就是只要不是加价加到离谱，产品页面做的再不好。产品都会被展现在不同客户眼前。平台现
在也在打击高额加价，不符合市场规律的商品。所以前期抓取商品的时候也不要过分加价，加上佣金，
收入也已经相当可观。加上中后期的产品更新优化，利润会慢慢越来越好。

总结

那么，现在新手做拼多多无货源店群还有没有得玩？答案是肯定的，只不过现在能玩的，已经不是之前
拼多多刚出来的野蛮玩法了。下海的人越来越多，同样淘汰的人越来越多。

不过，有一点必须注意的是要想生存，就是依平台规则来操作；要想长久生存，必须要精做。

事实上，拼多多还是比较好做的，找准方法之后就是用心做，很不客气的说，项目不是自动来钱赚，投
入和产出是成正比，对项目越用心，收益就越高，其操作重点也在于操作经验和技术。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

