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产品名称 挂售新零售卖货模式开发流程（平台搭建，制度
需求）

公司名称 微都科技

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道中38号加悦大厦1103-1109
室

联系电话  13005668659

产品详情

挂售卖货卖货商城模式开发，寄售自提商城系统开发，寄售批发商城模式开发，寄售电商卖货模式开发

免责声明：此帖来源转载于网络，仅供参考，非平台方，一切与本人无关，本公司专注开发系统，不是
要做系统的一律勿扰！！！（看清楚再加）

一、挂售卖货系统模式介绍（何为挂售模式？）

1.挂售卖货模式，又称挂售模式，挂售新零售模式，寄售模式，平台代卖模式，批发零售模式，寄卖模
式，挂售排队模式。

2.挂售卖货系统是一款提供智能化、自动化新型零售模式的卖货系统，改变过去平台以产品利润作为盈
利点的思路，创新采取现金流作为平台的盈利点。

挂售卖货系统周期短、推动快，用户只需消费，即可参与商品批发、平台代卖，零售结算等流程环节利
润分配，以人带货，配合微都互联营销系统、分销系统、会员系统搭建商城销售体系，提高用户活跃度
，拓宽销路促进货流运转，打造进、销货平台资源一站式服务。

3.挂售新零售卖货模式流程“五步曲”1.0版本（二区公排模式）

第壹步：零售区“购买”



消费者到活动区零售价购物，即可获得商品＋２张（或N张，自定义）平台批发券

第二步：批发区“批发”

有批发券即可享有批发资格，以批发价购买商品，取货自用或委托平台代卖，消费者变成批发代理。

第三步：“挂售／自提”

消费者可选择挂售商品，由平台自动帮你把挂售的商品按零售价卖出去（卖给在零售区购物的新老会员
），获取利润分配，或者选择自提商品。

第四步：“推广”

通过社交分享可优先出售商品，并可同时获得平台推广奖励。

第五步：“提现或复购”

平台按零售价售出寄售的产品，平台扣除一定比例的代卖手续费（10-20%，自定义）将结算给消费者，
消费者选择零钱提现或参与复购继续批发寄卖

4.挂售新零售卖货模式流程“六步曲”2.0版本（三区抢购模式）

第壹步：零售区“购买”升级会员

消费者到活动区零售价购物，或购买一个大礼包，获得推广身份和会员价特权，可以设置不同价格礼包
获得不同等级身份

第二步：会员区“会员价特权购买”一份产品，即可获得商品＋２张（或N张，自定义）平台折扣批发
券

第三步：批发区“抢购”产品

有批发券即可在批发区抢购批发产品，以批发价抢购商品，取货自用或委托平台代卖，消费者变成批发
代理。抢购失败则赠送一定购物币无条件使用或有条件使用在零售区购买产品



第四步：“挂售／自提”

第五步：“推广”

通过社交分享可优先出售商品，或者有平台公排顺序进行出货，下级购买时可设置优先购买推荐人的挂
售订单，订单挂售成功获得平台挂售奖励，。

第六步：“提现或复购”

5.挂售模式的用户参与赚钱模式逻辑：

通过以上“五步曲”或者“六部曲”消费者可轻松实现自用享折扣，挂售获收益，分享赚佣金。

举例：设定ｅ趣商城商品零售价为２2００元，购买零售产品赠送２张批发券，使用批发券商品批发价为
440元，商品挂售服务费２０％，推广佣金为１００／单。

支出：小Ａ将商品全部自用，以零售价购买１单花２2００元，用批发券价购买２单花880元，共支出308
0元，即可获得３份产品合计价值６6００元的商品，相当于享受商品４.7折优惠。

收入和利润：小Ｂ将得到的商品１个自用２个委托平台挂售，平台在零售区按零售价２2００元每单卖给
后续下单的新老客户，获得4400元，平台将批发商品挂售卖出获得４4００＊（１－20%）=3520元，减去
总共投入3080元，净获利440元

分享：小Ｂ尝到甜头后，将项目分享给小Ｃ和小Ｄ，即分享出售２单商品，额外获得推广佣金２００元
。

合计利润：蕞后小Ｂ可获得440元挂售利润＋价值２2００元商品＋２００元推广奖励。

二、微都互联挂售系统基础功能：

基于微都互联移动应用云平台的特色，【电商卖货系统】搭配【挂售卖货系统】，打造全新挂售卖货模
式，具备用户裂变属性，周期短，推动快。

用户通过“购买、批发、挂售、推广”四环节，即可获得心仪商品，又可通过分享收益，实现双方共赢
。



活动专区：

１、首页显示活动专区

２、进入活动商品列表，找到想要购买的商品，每个商品红色小字显示赠送几张批发券

３、进入商品详情页，显示活动结束时间，名称，详情介绍，右下角点击购买

４、选择商品属性、数量，确认购买进入正常购买流程。

批发专区：

１、首页显示批发专区

２、进入批发商品列表，找到想要批发的商品，显示批发券价格

３、进入商品详情页，显示活动结束时间，名称，详情介绍，有该商品的批发券可以进行购买，无则不
可购买，右下角点击购买

４、选择挂售还是自己购买，确认支付进入购买流程，完成后挂售订单中查看。

个人中心：

１、挂售订单可查看挂售中的订单及挂售已完成的订单

２、我的批发券可查看未使用的，已使用的以及已过期的批发券

挂售订单：

１、订单列表可查看挂售中的及已完成的挂售订单

２、进入订单详情，显示挂售中数量及情况

３、挂售订单已完成，可查看出售详情信息，挂售概况



４、挂售概况可查看出售详情，包括购买人、数量、奖励、出售时间、奖励发放状态

数据统计：

１、按时间统计销售额、零售订单量、批发订单量。

２、统计平台总销售额、总挂售奖励金额，待发放的、已发放的挂售奖励金额，挂售中商品总数量、已
经成功售出的挂售商品数量。
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