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拼多多代运营 拼多多新手该如何选择一个赚钱的类目

选择大于努力，一个店铺能不能成功70%由选品决定，同时选品也决定这个店铺的潜力以及上限。

毫不夸张的说，我见过有些新手几个星期就能出单并且做得不错的，也见过做了几个月都没单子的，说
到底还是运气问题，选对了产品就轻松很多，所以这也是我一直强调选品重要性的原因。

虽然运气也是实力的一部分，但是想选好品不能始终靠运气，正确的选品思路都是经过大量的实践总结
出来的方法论，而新手就是在经验方面有所欠缺，所以刚开始都会陷入误区。

以下两点就是新手容易犯的误区，一定要避开！！！

：避开红海产品。

新手要避开红海类目产品，比如女装、女鞋等等，这些热门类目竞争太大了，在资金不充足、没有稳定
货源的情况下，短期内很难盈利。新手卖家在这样的环境下是坚持不下去的，你顶多就是去打几个月酱
油，后不痛不痒地结束了。

尽量往小众用户的需求切入市场，避开竞争。选择小众一点的类目，你所需要的运营成本也就相对较低
，需要的成长周期也会短一些，资金更快回流缓解压力。

第二：避开低客单价。

一些低客单价的类目也同样要避开 ，例如手机贴膜、袜子、发绳之类，选择这种类目意味着你很可能陷
入恶性的价格战，本来利润就低，加上恶意竞争，你根本扛不住。



那么避开这些比较难做的类目之后，新手该怎么选择好做并且赚钱的类目呢？

我之前总结过一个“五高品类”分析方法。

高客单价，高毛利率，高复购，高转介绍，高增长率。

当一个品类具备这五个特点，就是超级品类了，这种生意做起来相对容易。如果能够碰巧进入一个门槛
比较高的行业，这时候再去做电商，成功的概率相对来说，会更高一些。不过，也只是相对来说，因为
电商开店本身就是创业，而创业成功从概率上，天然的就不会太高，和资源、机遇、努力都有非常大的
关系。

说到这里很多新手可能觉得很抽象，下面我就具体说说选品思路和方法：

1.关键词选品法：1)输入TOP20万词表网址：2)选择想要查看的词表，可以在线查看或者下载下来，建议
是下载下来，方便后面筛选标记。3)将这些词语依次放入生意参谋【市场洞察】中查看关键词的相关数
据

2、热门事件产品

这种产品就是要把握机会，每一件热门事件的背后，都会有需求产生，有需求就有市场。

比如说前段时间的比较火的哪吒，因为国产动画的火爆效应，从而引发了一系列围绕这个人物产品的火
爆，玩偶、手办、玩具等等，这个时候如果抓住了这个机遇，那么店铺会短期之内迅速成长。

注意：这类型产品存在一个短期性，因为市场的反应是很迅速的，时间一长，必然会有同类产品出现，
所以不要积压太多的货，要注意随时调整，机会是需要不断把握的。

还有各种专利问题也要注意，否则容易被投诉。

3、应季/节日产品

对于新的卖家来说，如果没有很好的思路，可以选择主攻一下应季产品，以女装为例，当夏天快到的时
候，应该在2、3月份的时候就开始进行市场数据的调查，关于产品的款式、材料、版型等方面进行选择
。

在生意参谋中对比同行的信息，抓住时机，抢占先机，在刚开始的时候可以获利很多。

还有各种节假日，比如马上要到的中秋节、国庆节等等，节日产品也是新手很好的选择，不过选择这些
产品，一定要注意时间的把控，提前1-2个月就要准备好。

4、冷门品牌产品

品牌：比如说海尔、格力、美的这些是品牌。



品类：比如空调、洗衣机这些是品类。

冷门的品牌产品，就是说这个品类比较少的，或者说这个品类虽然比较大但是有些品牌不是很的，但是
仍然有一定的粉丝人群。

产品的选择一定要有数据的支撑，这样才不会盲目的进入市场。通过品类词和品牌词的搜索量上的数据
进行对比，找到商机。比如说你搜索一个商品的品类词，搜索出来的宝贝数有几十万个；而搜索品牌却
只有几千个，该选择哪个一目了然。以上就是一些新手选品的思路和方法。
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