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拼多多不花钱也可以测图测款的方法来了

拼多多代运营是广州众壹网络的主要服务业务之一，众壹网络为广大客户提供的拼多多代运营、拼多多
店铺托管、拼多多推广等服务，帮助商家引流，抓住商机。深度运营，精细化操作，店铺全托，擅长打
造，死店做活，提升销量。

拼多多不花钱也可以测图测款的方法来了

二、如何免费测款？

做好商品关联，利用店内流量相对较大的商品拉一把这个新商品，通过商品关联位置（如下图）引进相
对的意向客户，然后再通过分析转化率的指标来实现免费测款的目的！

如下图：展示的位置在评价下面，详情页上面位置。

1.位置：【商家后台】-【商品工具】-【商品关联推荐】

2.设置好关联商品

将店铺内流量相对较多的引品作为为“主商品”，拼多多代运营靠谱吗，同时将想要测款的商品作为“
推荐商品”。该位置可以设置3个或者6个，每个店铺类目不同指标页不同。

3.根据数据选款

在【数据中心】-【流量数据】-【商品明细】中查看所测新商品的每日流量与对应的销量收藏来判断数
据是否达标。



另外，这个方法要有两个基础前提条件：

一：在店铺有一定权重和自然流量的基础前提下，所以如果的店铺每天都有一定的流量商家那么一定不
要浪费这个免费做测图测款的机会哦！！！

二：店铺内的商品之间的关联性或者说相关性要高，这样买家才会有可能通过关联商品展示窗口点进我
们的新商品链接里面。（比如店铺里面”扫把“是引流的主商品，那么推荐商品里面设置的新商品是“
箥箕”，或者“垃圾袋”、“垃圾桶”这类，买家需求必须是一致的商品）

店铺转化差？

拼多多代运营是广州众壹网络的主要服务业务之一，众壹网络为广大客户提供的拼多多代运营、拼多多
店铺托管、拼多多推广等服务，帮助商家引流，抓住商机。深度运营，精细化操作，店铺全托，擅长打
造，死店做活，提升销量。

店铺转化差？从这几个方面找原因！

①进店访客-访客优劣会影响宝贝转化

有关这一点，很多新手卖家都忽视了。认为访客进店了，宝贝不转化，只会觉得是产品问题，拼多多代
运营怎么推广，宝贝不够，开始各种优化。但是没有注意到，从访客进店开始，转化就已经被拉低了。

现在拼多多平台是个性化搜索展现，也就是所谓的千人千面，有很多的流量入口，能把流量搞到自己店
铺里。搜索界面，首页场景展示，百亿补贴、多多买菜等各种活动，都会带来流量。访客是有了，但是
这些流量入口，因为展示规则问题，它所在的流量池，有好的流量池，也有不好的流量池。这些流量池
，拿到的流量不同，只是因为人群的展示匹配规则有所不同，甚至是不受人群展示规则的影响。因为竞
争，以及入口背后的访客池问题，转化各有不同，拼多多代运营，才需要去增加店铺的流量。这样才能
提升店铺的综合竞争权重，获取更多的系统流量。

拼多多代运营是广州众壹网络的主要服务业务之一，众壹网络为广大客户提供的拼多多代运营、拼多多
店铺托管、拼多多推广等服务，帮助商家引流，抓住商机。深度运营，精细化操作，店铺全托，擅长打
造，死店做活，提升销量。

店铺转化差？从这几个方面找原因！

⑤宝贝评价区-评价

买家网购之前，总是想着看看已购买的买家的对产品的使用感受，以便更好的认识产品。买家关心的版
型，质量等问题，是否在评论区有相应的表述，都会参考一二，尤其是针对新品操作期间，宝贝的初始
评价，对宝贝的转化影响很大。

鼓励买家积极晒图，可以通过电话跟进售后，让买家给好评，拼多多代运营合同，这个服务市场都有提
供相应服务的，量少可以自己操作。“我这边是**店铺专职售后，我家产品收到了，使用还满意么等，
通过售后跟踪提高店铺的好评率”。



拼多多代运营怎么推广-拼多多代运营-拼多多运营找众壹由广州众壹网络科技有限公司提供。广州众壹
网络科技有限公司拥有很好的服务与产品，不断地受到新老用户及业内人士的肯定和信任。我们公司是
商盟认证会员，点击页面的商盟客服图标，可以直接与我们客服人员对话，愿我们今后的合作愉快！
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