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拼多多代运营 提升拼多多店铺转化率的四个关键

有些卖家总是只会把注意力放在流量上，却没搞清楚只有超高的转换率才能带来高流量。试想一下，拼
多多给你的流量都转化不了，给你也是浪费，还会一直给吗？

我们几家店中的一家，单日的访客就有三万多，我们从开始考虑的就是转化率而不是流量，事实证明，
高流量我们也拿到了。

要跟大家分享的就是怎么做好高转化率的关键点。

我总结为超级转化率的四个关键词：细分客户、购买理由、超级图片、超级文案。

以下的内容非常重要硬核，大家务必收藏起来，反复仔细研究：

1.细分客户

首先要找准能为你的产品买单的、真正的用户是谁。很多卖家根本没认真想过自己的客户是什么样的人
，什么流量都吸引，男女老少的都来看两眼，你的转化率怎么可能会高？自然也就导致平台给不到你流
量，然后越来越差，恶性循环。想想你的店铺是不是这种情况。

正确方法怎么做？

假设我们产品的主要用户就是宝妈这个群体，那我们只需要集中这类用户就可以了，其他都放弃掉，对



标来做运营策略。不管是主图、评价还是其他方面，都围绕着宝妈来定制，那终吸引来的当然都是宝妈
群体，其他那些不相关的一看就知道不是自己想买的东西，也就不会点进来了，自然可以把我们的产品
转化率做到高，也可以给到平台一个反馈：我们就是卖给宝妈的产品，那之后平台再给到我们的都是以
宝妈为主的流量了。

流量总量来看好像是变少了，实际上只要让平台了解清楚我们的标签和用户，我们就能获得更多流量，
你还需要担心卖不出去吗？

细分客户的核心就在于你越了解自己的用户，你获得的流量就越。

2.购买理由

我们的页面，一定要让客户看到就能产生购买冲动。

怎么做到呢？记住以下三点：

①目标客户的需求，自己的产品如何去满足这种需求。

②目标客户解决自己的问题或者需求时，有没有其他的选择。

③你的方案比其他人好在哪里？

以上三点一定要在你的产品页面里体现出来，同时要去分析同行，他们是怎么回答这三个问题的，你要
做的就是比

他做的更好就行，那你的转化率自然就能上去。

3.超级图片

卖产品其实就是卖图片，但几乎没什么卖家做出超级图片。

超级图片是什么？

①熟悉感：目标用户一看就知道这是符合他需求的产品，潜意识里看到图片上的场景就会去点开。

例如卖给名媛，那么图片拍摄自然要非常精致，比如去一个别墅的场景里去展示，就是为了让这类用户
在这个场景里找到熟悉感。

②制造一秒卖货

我们之前卖过一个足浴产品，产品大特点是液体状，因此我们去做图的时候就需要让客户一秒钟了解到
这个特点。

4.超级文案

之前我们给一个卖苏泊尔砂锅的卖家研究出了一个非常棒的文案。



他当时的问题是：同行卖19，而他们需要卖到79，虽然两者材质完全不一样，但外观看上去是一样的，
消费者无法分辨，就全都去买便宜的了。我帮他想出了一句文案：差的材质会致癌。用户一看自然就不
敢去买那个19块钱的便宜材质的了，多花点钱买健康的。

以上就是我们打造超级转化率的四个关键点！

一、找到容易买单的用户；

第二为自己的产品设计出的购买理由；

第三设计出一秒卖货的超级图片；

第四提出一秒说服客户的超级文案。
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