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在拼多多上开店成为新一代电商的研究方向，确实有很多商家首先在拼多多上落户，因为这个平台会给
刚落户的商家带来一些红利。那么开个拼多多店铺需要投入多少？

不管是入驻什么平台，

大家想知道的还是收费问题，收多少？怎么收？

1、入驻拼多多平台会收取哪些feiyong？

拼多多平台目前不收取任何提点：一，入驻的时候会有个保证金的费用
，根据类目不同保证金不同。

2、入驻拼多多保证金是多少？

个人入驻每家店铺为2000，企业是1000元

3、拼多多保证金以后可以退吗？

当商家退出拼多多平台时，保证金会退还给商家。



开个拼多多店铺需要投入多少？

1、入驻形式不同则有不同收费方式。根据不同类型的入驻方式，存在不同的收费原则，进驻拼多多

开店可以以商家身份缴纳保证金来开店，另外还存在一种比较特殊的形式，我们一些小伙伴可能在

之前的购物经历中遇到过这种情况，就是绑定了拼多多的微信账号，因此可以通过微信来进行拼多

多的购物，鉴于这样的情况，拼多多会采取代收的方式来收取手续费，一般为商品金额的0.6%或者

略有出入。

其中涉及到商品本身的来源、特征、市场情况等。举个简单点的例子来说，如果是企业入驻拼多多

，进口的商品的保证金是一万元，而非进口的同类商品是一千元。而如果是个人入驻拼多多经营的

是进口的商品则需要缴纳保证金一万元，而如果是国产商品则是两千元的保证金。

3、根据销量调整保证金金额。这一点上拼多多做的还是非常人性化的，如果说自然月内的销量达到

五十万，那么保证金是一万元的标准来算，如果说下个月的销量只是在十万到五十万之间，根据品

类的划分，就进行一定程度的保证金的减少。

4、开网店需要做直通车推广，直通车推广可以增加网店的曝光和访客，提高网店的销量。我们把直

通车开起，虽然你推广的是你单个宝贝，但很多卖家都会进入你的店铺里去看，一个点击带来的可

能是几个成交。直通车的玩法有很多。直通车按点击计费，需要投多少钱根据自己的需求来决定。

做好拼多多无货源的前期准备工作

1、首先根据你能投入多少时间和精力，是想当份兼职做，或者全职来
做，来确定你想要开的店铺数量，新手前期建议5-10家，可以顾过来，
创业可以从50-100家起步。



2、准备好身份证和手机号，一张身份证可以开2家，想开多家店铺的话
，先优先考虑借亲朋好友的身份证，做店群，有限公司营业执照是必备
的，一张营业执照可以开5家普通企业店，一个人可以用五张。

3、硬件设施，比如电脑，网线，做网店也只需要准备这些。

4、采集和上传软件，一款功能齐全的软件确实可以节省不少精力

5、学习运营方法，采集全网优质的商品，或者学习一下同行店铺的优
质数据，明确我们上架的商品。

6、精细化店铺运营，同时了解平台的规则，避免违规

二、选品

我们通过软件把采集过来的商品上架到自己的店铺，这就意味着，你上
传的商品是怎样的，那你的店铺就是怎样的，所以，商品是店铺的核心
。

一款商品卖得好不好，可以从顾客的收藏率看出来，而我们商品有多少
的展现，和搜索关键词有直接的关系，比如短袖，我们可以优化成“韩
版女装2021新款短袖”之类的，也可以多个同行对比，多个关键词拼接
，就是我们自己的标题。

三、如何做好店铺的运营

对于拼多多店铺来说，掌握店铺的运营方法和技巧是核心，精细化运营
店铺又包含以下三个阶段：

个阶段：提高店铺的转化率和权重

第二个阶段：做主营店铺，让顾客进到你的店铺，就觉得，就是主营这
个类目的，进来的顾客也会很



第三阶段：做好客服和售后，不要因为回复率影响店铺的权重

随着拼多多平台推广成本的不断投入，其品牌效应也越来越大。为了能
够抓住这个机会，如果条件允许，我们应该尽快在拼多多开一家店

成功源于你的选择，选择了就要付出，付出了才有收获。
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