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产品名称 新手拼多多无货源店群要怎么做；’商家需要些
什么？怎么运营？

公司名称 山西力辛科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 山西省太原市小店区康宁街康宁大厦1201

联系电话 19935357294 19935357294

产品详情

现如今社会，互联网时代，扑面而来的信息越多，我们选择的机会就越多，掌握足够的办法和方法，就
可以坐上大潮流的列车。就好比现在的拼多多店群，虽然挤上列车的人不少，但依旧有人做的好，有人
做的一般，这是为什么呢？无货源：无货源简单来说就是通过采集网上优质的货源，并上传到自己的拼
多多店铺当中，当有人在我们店铺下单之后，我们去上家拍货发给买家，从而达到一种不需要囤货的一
种玩法。店群：店群就是通过开设多个店铺，同时操作来达到一种利益zui大化的玩法。那么两者加在一
起就叫无货源店群，假如我们通过无货源的模式批量上货，并开设5家店铺，一家店铺做到日出十单，一
单利润十元，那么一家店铺一个月就是2000元的利润，五家店就是10000元这个并不难做到，只要你按照
接下来跟你讲的方法去操作，即使你达不到这样的效果，也是大差不差的，一个月赚个万儿八千没什么
问题。无货源店群模式是一种独特的商业模式，无数人总结并运用在电商行业的一种模式。这个问题在
很多年前，电商刚刚起步的时候，很多人在问开网店挣不挣钱，靠不靠谱。无货源之所以能兴起，并且
在电商行业如此火热，肯定有它自己独特的地方，如果没有优势，也不会有那么多人问了。所以靠不靠
谱和无货源店群这个模式是没有关系的

对于拼多多店群的运营，可能你还是个新手，但不代表这样就不能把店铺做好。店铺从来都是从基础做
起来的，运用一些小技巧把店铺的基础数据做好也是很重要的。

1.精选品：在选品的时候我们要避开竞争激烈的类目，比如说服饰、鞋帽，我们卖家要将自己的目光聚
焦在市场占有率不高，但前景广阔的刚需品上，例如：家居日用，亲子母婴、车载用品等等。2.保证类
目垂直：店铺类目一旦过多的话，店铺的主营类目比就会很低，店铺乱糟糟的每个重心，内行人一看就
能明白问题，更何况是系统呢？同时类目太杂乱的话，流量访问的深度会很低，自然转化下单比例也会
很低，所以在这里建议大家不要超过3个类目。3.优化货源：我们在做无货源店群的时候，会碰到有的商
品卖不动的情况，这个时候该下架就下架，千万不要别手软，然后再重新其他优质商品！4.客服回复率
：根据拼多多官方的公告，3分钟客服回复率=3分钟有效回复的总人数/当天咨询商家的总人数，如果初
次客服回复率不达标的话，会被系统警告，如果是累犯的话，降权和罚款也是常有的事了！成功源于你
的选择，选择了就要付出，付出了才有收获。在现在电商互联网的时代，有不少人都靠着互联网赚钱，
想法没错，但是不愿意下功夫，成功就算有正确的想法不去付出也是不行的。不论你是草根，小白，只
有付出努力，才能改变现状！
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