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怎么做好企业微信号，视频号的功能有哪些，需要的请联系

一、微信视频号背景

微信视频号是一个可以创建和记录生活的平台。内部测试始于2020年1月，4月正式上线。到目前为止，
视频号的内容主要是图片和视频，可以添加文案和微信官方账号链接，可以直接在手机上发布。有点赞
、评论、转发的功能，可以和朋友圈、微信好友分享，出现在个人微信主页上。自推出以来，微信视频
号如火如荼，用户直线提升，接近抖音、快手这两大短视频巨头，具有很强的市场潜力。背靠微信平台
，潜在客户很多，包括交易和未交易的客户。视频号利用当前已知资源开发未知资源，完成1-N的裂变
。

二、视频号的功能

1、视频号位于微信的发现页，排在朋友圈下方，也可以出现在个人微信号的首页。微信官方对视频号是
这样子形容的：你所发布的短视频，可以让关注你的粉丝看到，也可以通过社交推广、个性化推荐，让
更多用户看到你的作品。

从视频号形式的角度来看，我们发现它具有以下特点：

(1)从短视频发布的角度来看，微信采用了单列信息流的呈现，只有一个简单的搜索框，没有推荐页或关
注页。

(2)视频是按照一定的算法逻辑出现的，无论是自己发布的视频、朋友发布的视频还是其他推荐的视频，
都是按照逻辑随机出现的。与抖音全屏自动播放不同，视频号是横屏的，用户需要手动滑动才能观看下
一个视频，具有更强的自主性。



(3)用户不能转发和保存视频内容，只能喜欢、评论和分享视频。

(4)企业微信官方账号的文章可以插入视频号，可以获得更多的曝光和关注。在内容为王的时代，高质量
的内容曝光后会得到更多的推荐。

三、企业如何运营和推广微信视频号？

1.视频号的流量算法逻辑

视频号码的核心出发点是朋友关系，其次是动态热度。基于整个流量池的推荐，高质量的视频内容将被
更多的曝光。它将参考个人微信社交网络，并被系统反复推荐。目前，影响微信身份证权重的方面有六
个，即原创性、内容垂直性、拇指数量、评论数量、视频发布频率和完成率。

视频号码的推荐机制有两层。层的内容由社交推荐进行筛选，其中大部分是微信朋友观看或互动的内容
。由于社会压力的影响，它将过滤到一些劣质内容。第二层将进行个性化推荐，根据个人微信的观看数
据形成标签和推荐。有报告、投诉和不良记录的作者将减少推荐的机会。微信视频号码注重用户体验和
原创性。朋友之间的推荐和高互动视频内容将获得更多的曝光，以延长用户在视频上观看的时间，提高
播出率。

2.创建爆款视频的基本要素

(1)做好账户定位，持续输出

在我们打开视频号码之前，我们应该首先考虑以下问题，视频号码应该做什么定位？用户组是什么？它
能给用户带来什么价值？你对账户定位领域感兴趣或擅长吗？以母婴行业为例，视频账户定位是帮助他
们推荐一些母婴产品，分享一些育儿经验，主要观众是9000孕妇，可以让新妈妈知道一些育儿知识，可
以更快地找到适合婴儿的产品，帮助他们回答问题，做这类创作者好是母婴或母婴产品企业，更、更。

确定视频号定位后，应注意发布的内容必须与账户定位相匹配，以垂直领域为输出点，确保长期输出，
提高账户权重，吸引更准确的流量。建议每天或两天更多。

(2)给用户带来使用价值或共鸣

用户喜欢、评论甚至关注视频有两个原因。他们对你的视频感兴趣，可以从中获得相关价值；或者他们
从你的视频中体验情感升华，引起情感共鸣。由此可见，主要强调视频的可读性，我们应该有令人印象
深刻的观点。读完后，人们可以知道你想表达什么，我们能做什么。内容很容易理解。我们可以用贴近
生活的例子来描述一些词汇，保持整体风格的统一，延长用户的停留时间。例如，一位博主分享交通规
则，善于描述一些实际案例。他不喝酒，不喝酒，不开车；礼让三先，事故不碰边缘。

3.如何输出微信视频号？

视频号的内容输出应与其他部分元素相结合，视频号的内容和分发渠道应根据推广目的进行。以下是五
种常见的形式。

(1)答疑解惑

根据自己的视频评论观看用户留言的问题，录制回答视频，@用户可以在朋友圈添加好友查看问题的答
案。

(2)促进实现



有用户在后台留言或评论区留下自己的成功案例，可以解释这些成功案例，并与社交群体或朋友圈分享
。

(3)分发裂变

让企业员工帮助转发活动信息，分发流量池裂变，拍摄活动相关视频，给用户优惠，激发用户分享朋友
和朋友圈的热情。

(4)干货分享

分享视频号定位内容的干货，吸引行业内人士的准确流量。比如美容行业的视频号，可以分享自己对粉
底液、散粉、眼线等产品的测试，直观向观众展示几个品牌产品的使用效果，表达自己的经验，吸引用
户的赞和关注。

（5）蹭热点

在现代社会，信息迭代迅速，热点也在实时更新。您可以根据新视觉、微列表、微博热门搜索列表等追
求热点，定制输出，结合热点创建个性化内容。例如，一个声音锚，用蜡笔小欣的声音讲述治愈鸡汤的
短篇文章，图片是宫崎骏的动画。这个主题不仅展示了声音的模仿，而且还结合了动画、情感等热门话
题。

4.视频号初期如何提高播放量？

大多数新手都会面临这个视频号冷启动的问题。选题策划、内容制作、作品发布只是前期准备，需要添
加相关操作。很少有内容会自动从自然流量圈出来。微信视频号的推荐机制以社交为核心。发布作品后
要及时推广，主要有以下推广方式:

1)赞美自己，分享朋友圈。这是基本的操作方法。如果你有很多朋友，至少前期视频号的观看量不会太
差。

2)私人聊天朋友帮助微信推广。这种做法的前提是你的视频号码内容是高质量的，可以给观众带来价值
，你可以这样做，每个人都会帮助看到，收获会自愿帮助转发。

3)进入自己的社区和视频数字拇指组，拉赞拉评论。在进入之前，确保社区成员是机器刷还是真实的，
如果是真实的，有自己真实的社交圈，所以拉赞拉评论对我们非常有用，如果是机器刷，即通过机器模
拟或组控制手机，没有微信身份证的社会属性，不建议做，对我们的推广内容，毫无意义。

四、总结

在微信生态系统中，有公共账户、朋友圈、社区等私人域模块。视频号码是后续的功能。随着视频号码
的发展，微信生态系统逐渐改善，形成了一个闭环交易。微信是一个非常重视社会关系的平台。在视频
号码的运营和推广中，需要给用户足够的信任和安全感，让用户获得一些东西，这也是提高视频号码转
换率的一个重要因素。微信视频号已上线半年多，用户数量超过2亿，增长速度快，未来可预测！
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