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产品详情

douyin团长就是帮助一些达人进行选品，帮助商家找达人的第三方撮合fuwushang。

而眼下，正是杀入douyin做团长的红利期——douyin平台对于入驻团长不仅免收服务费，还有现金奖励、
免费资源位曝光等多项扶持。

那「douyin团长」具体都有哪些入门的门槛呢？达人端跟商家端又该如何启动？

「douyin团长」这个新项目，尽管我只花了 2 个月就将 GMV 打到 600 万，但在团长生态中，跟头部单月
破亿的玩家相比，我还只是刚刚起步的小白玩家，如有分享不对的地方，还请大家指正交流。

Part 1、为什么做douyin团长？

赛道是关键，适合团队的项目是核心。

从 2021 年开始，我之前的项目基本稳定，且很难再突破，所以一直在找新的业务增长点。从哪找？douyi
n。因为douyin的liuliang巨大，liuliang代表着钱。

去年上半年，所有人都在说——所有的生意都值得在douyin上再做一遍。我也在douyin上尝试和测试了很
多项目，参与过生财有术的航海，但终还是没有下定决心 all in
去做，因为都不适合我团队的现状，更多的是在消耗我个人的精力。

一直到我看到「douyin团长」这个项目——



「douyin团长」是在douyin生态中，帮助中腰部达人变现，帮助商家卖货的一个撮合的fuwushang；左手
链接达人，右手链接商家的一个中介。

为什么说团长机构适合我们团队来做？因为我们之前的团队架构，左手链接的是达人，右手链接的是品
牌，只不过我之前收的是广告费用和服务费，现在赚取的是佣金服务费（平均 2-8 个点）。

虽然达人的平台变了，但是对筛选达人的能力还是有的，商务 BD
商家的能力也是有的，这省去了我很多培训的时间成本。所以，找到适合团队来执行的项目是核心。

Part 2、达人端如何启动？

douyin的带货形式就两种——短视频带货和直播带货。

直播带货的优点是及时，且多个产品可以同时售卖；缺点是达人只要不开播就没有销量，且比较吃主播
的能力。

短视频带货对于中腰部达人来说，爆发性更强，出单持续，只要达人不删视频，我们就一直有出单的可
能；缺点是相应周期比较长，「建联—寄样—拍摄—排期—发布」大致要 10-15
天，而且每次视频只能挂一件产品。

不管是哪种带货形式，找到短视频达人和直播带货的主播是关键。

如何寻找目标达人？

1.通过数据平台（例如蝉妈妈、抖查查等第三方数据平台）筛选合适的达人或者主播。

2.通过刷相关类目的douyin视频找到符合要求的达人。

3.通过douyin相关达人推荐（千万不要低估douyin的算法推荐）。

4.通过产品反向找到目标达人，比如你想推粉蒸肉调料产品，那可以找曾经在douyin上带过相似产品（比
如红烧肉调味料）且各项数据比较好的达人进行 BD 合作。

5.通过刷直播间、带货榜、话题榜，找到符合自己类目和要求的主播。

二、如何高效建联达人？

1.获取达人的联系方式

启动阶段只找主页有联系方式的达人。因为douyin达人的体量巨大，前期不用花费太多的时间在寻找个
别达人身上，没有联系方式的直接 pass。

据官方给到的数据，2021 年douyin有动销的电商达人超过 150 万名，而且这个数据还在成倍增长中。

2.建联的话术很关键

简单来说，就是要想尽一切办法让达人通过你的微信好友申请。所以，从身份的选择、利益的刺激、头
像的使用，以及近几条朋友圈的设计上，都要以让达人通过为核心来设定。
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建联的身份供应链、品牌方、官方机构、主播背书、厂家身份⋯⋯对应不同的达人类型、达人级别，可
在这几个身份中进行切换。

目前我们团队实测高通过率是通过品牌方身份进行建联。据我了解，行业的平均通过率在 30%
左右，但经过我上边所提及的这些点的不断优化，目前我们团队的平均通过率在 35%-45% 。

3.如何做好产品的分发

要让达人接受我们的产品，且实现快速分发，就一定要知道达人正在带哪些品、达人适合带什么产品、
达人能带动的产品价格带，再结合我们自己的产品库，匹配合适的产品给达人。

只有达人分析的功课做足，达人接受你产品的几率才会高；只有达人接受了你的产品，你才有出单的可
能。

而且，在给达人推品的时候，一定要把产品的核心点讲清楚，激起他们的兴趣，才能让达人接受产品。

4.跟单转化是重点

项目启动前期，我们团队一直在tigao达人的通过率和寄样率，以为只要找到合适的达人推荐就大功告成
了，忽视了重要的是达人的完播率。因为达人只有拍视频或者直播，才能把产品卖出去，不完播就不会
有订单。

所以，一定要在达人收到产品后的时间跟进，重要的直播一定要跟播、互动，及时发现问题，跟博主和
主播沟通。前期做过所有的努力，如果不做好后一步，就都等于零。

Part 3、商家端如何启动？

这块其实我们不太有发言权，这也是我们短板的地方——对产品的敏感度很低，又没有成熟的供应链资
源，之前的团队也没有这方面的积累。

但是，不影响整个项目的启动。有句话说得好：

不懂就去参考和借鉴，一定可以实现快速启动和避坑。

借鉴谁的品？借鉴同行在推的而且出单还不错的品；参考直播间大家都在带的品；借鉴博主视频出现频
率高的品（说明这个品已经被市场认定能推动）。

不要担心这个品是否还有存量空间，douyin的体量很大，月销 50
万单的品再去推，依然有市场存量空间，依旧有达人没有带过这个产品想合作。

你可以成为其他团长的二级团长，共用他的货盘，给他分成。不要怕分利润，前期要先把模式跑通，团
队才有信心。

Part 4、tigao人效和细节处理

是成败的关键

不知道大家有没有发现，「douyin团长」的成败，关键在于人效，这是一个重人力的业务。这也是很多
同行把业务团队放到二三线城市的原因。



我们在杭州起盘，前期的人力成本还是蛮大的。开始通过在线文档多人协作，当数据大起来的时候就会
卡顿，错误率明显tisheng，所以我们在第二个星期就开发了内部管理系统。当然，系统的成本有点高，
不适合初始团队。

系统的好处是可以打通douyin的很多数据接口，所有统计不需要人工来完成。而且可以做到及时跟进，
例如快递、达人信息的检索、媒介和招商同学的链接、数据的统计等。

目前市面上也有相关的管理系统在售卖，好不好用不知道，感兴趣的可以尝试下，或者跟我们合作，共
用系统和货盘。

Part 5、后总结

后，想给入局团长项目的小伙伴一点个人意见：

想入局团长项目，先结合自身或者团队的资源优势，是个人还是小团队？准不准备投入大量的时间、人
力、财力来做？这决定着如何起盘和选择起盘的方向。

个人起盘难度很大，可以先做团长机构的兼职，拿着我们货品对接达人，跟团长独结算报酬。

小团队，还是跟已经跑起来且相对成熟的团长合作，成为其二级团长，这样可以共用货盘和系统。因为
团长需要更高的 GMV 去 BD
更好的商家，要到更好的机制，起盘的时候需要好的产品去撬动批种子达人与你合作，做到相互赋能。

团队起盘还是结合自身资源做好细分类目，在细分的类目里想尽一切办法做到动销达人
1000+，这样才不容易被淘汰。动销达人 1000+ 对应的 GMV 在 1000 万左右。
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