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如何在抖音直播间上架商品，低价引流，快速实现单场直播流量增长，需要的请联系

现在，观看现场购物已经成为公众的日常购物操作，越来越多的品牌、名人甚至明星也开始加入现场商
品的轨道。然而，对许多人来说，个问题是：

怎么选品、排品才能让直播间实现爆单？

如何做营销活动来留住观众？

短视频怎么发才能引流到直播间？

如果你也有上述问题，你必须收集的文章！

抖音直播音直播间上架商品？抖音直播带货有哪些引流玩法？下面我就和大家分享一下！

1.如何在抖音直播间上架商品？

在抖音直播销售商品之前，需要提前添加商品，并将支持抖音商店和商品窗口的商品添加到直播室。

播出前，点击右侧购物袋【带货】，在抖音播出页面上提前添加商品。

进入直播产品选择页面后，您可以直接从我的窗口中选择产品并添加到直播室。抖音商店批准的商品也
将被读取，您可以选择添加到我的商店。

选择完成后，我们可以在直播页面右侧看到添加的产品数量。检查正确后，点击视频直播，边直播边卖



货。

2.低价引流，快速实现单场直播流量增长

对于低粉新号直播间来说，可以通过设计直播间的活动，优化直播间各项数据指标（停留，转化，增粉
等），从而提升直播间流量。

例如，以低价商品为排水资金，吸引用户停留和扣屏，从而获得系统推荐，可以快速实现单场直播流量
的增长。

或者以抖币为福袋，充分利用福袋时间，增加停留和互动，增加直播间权重，获得平台新一波流量支持
，利用福袋发放的等待期憋单。

但是什么时候发福袋好呢？

可以看出，下面的直播间在福袋发放后，在线人数飙升至135人，说明福袋发放的时间和内容可以帮助直
播间增加权重，获得流量。

分析不同福袋内容在提升直播间人气的效果，可以优化福袋分发的时间策略。

3.做好内容排水 合理资金投资

如何快速增加直播间的自然流量？简单的方法就是提高短视频的引流能力。高质量的短视频内容不仅增
加了粉丝的粘性，还提高了直播间产品的回购率。

首先，我们应该做好排水视频。直播开始前，我们可以发布直播预热视频，告知直播室的折扣和播放时
间。播出后，我们可以在直播室的亮点时刻发布切片视频，获得更多的自然流量。

通过短视频监控，您可以查看单个视频的排水次数和视频排水转换率，帮助您逐步生产适合您账户的高
效短视频预热和排水材料。

4.根据人货匹配度，挖掘引流爆品

直播间的销量与产品选择和产品安排密切相关。直播间曝光点击率高的产品可以反映直播间观众的喜爱
。我们可以综合考虑销量、客户单价和点击率，指导下一个直播间的选择。

根据直播间的流量，配合现场控制，控制排品和过品的节奏，保证直播间人气低的时候排水钱上架，人
气高的时候爆款和利润钱上架。

通过【控制台】查看产品讲解期间直播间的在线人数和留存情况，配合调控排品和过品。

通过热门商品，我们可以发现高曝光率、高点击率的商品，
还可以通过关键评论查看观众提到的商品类型和品牌需求，更好地找到观众的潜在需求 。

5.实现有效转化

跑出好的计划是提高抖音千川的投入ROI的关键。现在抖音直播间一般会多账户多计划的去投放，通过
手动统计每个账号每个计划的消耗数据，来测试计划的好坏。

但千川投放的及时性很差，容易出错，投产比不容易控制，如何快速掌握整个直播间千川投放的消耗？



通过【投放】界面，可以适当整合统计千川投放计划，方便商家对千川投放进行即时消费评估，以便立
即调整，避免不必要的金额损失。
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