
类似美丽天天秒软件低价出售【源码】

产品名称 类似美丽天天秒软件低价出售【源码】

公司名称 广州量子云力科技有限公司-产品部

价格 .00/个

规格参数 美丽天天秒:新零售商城

公司地址 天河区车陂

联系电话 15626225311 15626225311

产品详情

类似美丽天天秒软件低价出售【源码】、类似美丽天天秒商城开发、类似美丽天天秒模式开发、类似美
丽天天秒代理平台开发、类似美丽天天秒软件开发

尽管2021年经济整体下行，品牌拉新获客困难加重，但如今也有越来越多的企业品牌是放下了对私域的
某些执念，如对导流、GMV的盲目追求等等。一个关键原因在于：在疫情影响、人群需求、用户对隐私
的逐日重视以及消费升级的趋势下，“微商”式运营已经无法收割，甚至于能否种上草都成了问题。

因此你我都可以感受到，继疫情之后，各种指向都表明，私域又进入了一个新的爆发元年，而关键词是
：用户。不同于初阶段的私域，用户是被“收割”的主体，而当下，用户是主宰私域效果的“主体”。

面对社交电商和私域流量发展，我们又要怎么把握住机会呢

一、美丽天天秒代理制度解析

【分享推广奖励】:

（1）代理直推奖励，单100元，第二单也是100元，完成直推2单后升级为老板身份，享有被动收益间推
奖励

（2）成为“老板”后直推奖励:300元一单



（3）老板身份享有团队收益间推奖励:200元一单

（4）老板身份享有平级收益10%，由平台额外奖励

美丽天天秒2+1链动推广奖励:

直推奖励，首单100元，第二单也是100元，完成直推2单后升级为老板，享有间推奖励。

成为“老板”后，直推奖励:300元/单，旗下间推奖励:200元/单（无限代）

模式劲爆，终生只需消费499，无限链动拿钱，提现秒结算秒提现0手续费，（特色优势：2级分润，无限
代拿钱）

二、公私域全景图有4个组成部分：

●公域流量——品牌方、方共同争夺的大盘，也就是线上的流动人口，线下渠道一般称之为客流量。

●私域用户池——企业与品牌构建的承接并容纳私域用户的“容器”，也是品牌与用户之间互动及关系
的培养场。无论是基础联系的，还是中等强度的社群联系，或者是强连接的1V1企业、个人顾问，都属
于私域用户池的承载方式。

●公域门店——各个品牌方与消费者进行交易和服务交付的公有场域，这部分场域的用户、流量均非品
牌自身拥有，而是来源于平台或是整体互联网流量，无论线上、线下的门店，都囊括。

●私域门店——则是品牌自营的交易与服务的交付场域。简单来说，就是私域的线上“门店”，App、
小程序商城。和公域门店的大差别，就是交易、用户、信息等的资产都是品牌自身拥有，交易服务体系
也是品牌自身提供并实现。

不难看出，私域与公域的差别在于，商家是否拥有自主权，如果你有需要，就快快联系我吧

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

