
上海进口泥煤清关代理优势服务

产品名称 上海进口泥煤清关代理优势服务

公司名称 上海卓鹰进出口有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 上海外高桥自贸区奥纳路188号

联系电话 021-61060986 15000636740

产品详情

上海进口泥煤清关代理优势服务

上海卓鹰提供进口全程供应链服务，从进口海外提货物流，进口报关清关，进口保税中转，进口国内物
流，进口备案代理，进文标签设计黏贴，进口进口检验检疫证明出具等一站式进口服务！选择上海卓鹰
，进口从此不用烦恼，众多案例支持，竭诚为您服务！专注进口服务——为您解决进口/进口清关单证/
进口报关流程/进口清关手续/进口准入/进口供应链等问题！ 上海卓鹰分享： 

快件渠道邮寄中药材和中成药出境的相关规定 根海关对旅客携带和个人邮寄中药材、中成药出境的规定
》）令第12号），个人邮寄中药材、中成药出境，寄往港澳地区的，总一百元；寄往国外的，二百元。 
提醒：禁止快递出禁止进出境物品表禁止出境的物品，如烈性、、濒危的和珍贵的动物、植物及其种子
和繁殖材料。 

  

上海卓鹰，从事进出口代理，进口代理，出口代理，进出口报关、报检，货运代理及仓储配送服务等一
站式全程物流服务及相关关务的公司。每个都有自己的进出口贸易制度，在进出口贸易操作上原理简单
但手续复杂，稍有不当会对整个贸易起到阻碍作用。上海卓鹰拥有从事贸易和国内运输多年工作的人才
，熟悉进出口流程中的各个环节。涉及的产品广泛用于石油、化工、电力、冶金、机械、纺织、汽车、
环保等行业。 

  

上海港海运进口相关分享： 

上海港（Shanghai Port），是上海市港口，位于海岸线中部、长江入海口处，前通南北沿海和大洋，后贯
长江流域和江浙皖内河、太湖流域。2020年，上海港集装箱吞吐量达到4350万箱，2022年1月1日，上海港
集装箱吞吐量已经突破4700万箱。 



下面我们来简单分析下上海港进口货物的大致通关流程： 

一般进口货物远洋线的靠上海洋山港，近洋线的靠上海外高桥港。目前海运的货物有舱单后可以提前申
报清关。 

进口货物一般需要人需要以下： 

A.进出口权（对外贸易经营者备案表） 

B.海关注册登记证 

C.用电子口岸法人卡签约通关无纸化 

进口货物海关申报一般需要提供以下文件： 

1、海运提单 

2、INVIOCE 

3、装箱单 

4、贸易 

5、申报要素 

6、协定产地证（如协定税率） 

7、其他需要的文件（具体货物具体分析） 

进口海运换单一般所需资料如下： 

①海运提单（如电放则电放提单打印）盖章 

②电放保函（如提单为电放，有些船公司有固定格式，需要提前落实） 

③对外贸易经营者备案表（提单上的人英文名称与对外贸易经营者备案表上保持一致） 

④国外人章+国内通知人章（如提单人显示为TO ORDER） 

⑤其他所需文件 

上海进口泥煤清关代理优势服务——海运进口货物清关的一般流程： 

落实国外资料——查询是否有舱单——进口申报缴税——查验（如发生）——进口换单——送货——目
的地查验（如有） 



上海口岸空运进口分享： 

上海浦东（Shanghai Pudong International Airport，IATA代码：PVG，ICAO代码：ZSPD），位于上海市浦
东新区，距上海市中心约30公里，为4F级民用，是三大门户复合枢纽之一、长三角地区货运枢纽群成员
、华东群成员 、华东区域大枢纽、门户。 

下面我们来简单聊下上海进口清关流程|空运人报关所需|空运进口货物清关流程|空运进口手续。 

一般空运进口到上海的货物基本都在浦东（PVG），空运货物关区海关代码2233【浦东】，空运快件海
关代码2244【上海快件】，上海进口泥煤清关代理优势服务。 

进口货物空运海关申报一般需要提供以下文件： 

1、空运提单 

7、到货通知书 

8、其他需要的文件（具体货物具体分析） 

空运进口货物清关的一般流程： 

落实国外资料——查询是否有舱单——进口申报缴税——查验（如发生）——送货——目的地查验（如
有） 

本文《上海进口泥煤清关代理优势服务》为我司上海卓鹰发布，转载请注明！ 

自公司成立以来，公司及员工一直秉承着“客户至上，互利共惠”的信念而努力奋斗。在保障公司自己
较低的经济效益的同时为客户进行的清关服务并努力将客户的清关成本降到较低。我们懂得只有互利共
赢才能财源广进。公司合作口岸（）众多，业务范围覆盖国内大部分一线城市（如上海、天津、宁波、
广州、苏州、杭州等）。成交业务实例（蜂蜜产品、饮品产品、小吃零食、机械设备、家具日常等）合
作区域遍及五大洲。选择卓鹰一百名清关团队成员为您服务，进口代理产品超过500个类别，进口报关优
势项目超过50种产品，我们一直深信优质服务源自细心分析顾客需求，因此，公司在设定方案的中，所
选用的每项服务均根据客户特定的需要而精心策划，务必配合顾客整体业务发展，以其成品效益及生产
力。 

卓鹰每日知识分享：接听外国客户电话：1、在看到有+19开头的电话时，避免手忙脚乱，要时间好纸笔
，方便记录。2、接听后，礼貌的问候"HELLO"，然后通常他会首先说他要找谁，你听到你的名字就说"T
HIS IS *** SPEAKING"，礼节性问候，表示出亲切友好，并确认他没找错人。3、接下来他会连续性的讲
他要讲的话，这个时候很可能你没有思想或者尚未进入状态。那么你好将他引导按照你的提问来回答，
而不是叙述。你可以等他讲完一句时马上去说:"Excuse me，who is that
speaking?"他会回答你名字，你记下来，然后问他"Where are you
from，please?"知道他是哪国人。然后问他"What is the matter with you?"然后他会说关于哪方面的，通常打
电话过来的都是近和你电邮联系过的，极少是新客人。如果名字和你能想起或者马上在邮箱查找出是和
你联系过的，你就能马上知道他会讲哪方面问题啦，如果想不起来，那就听他讲一下是关于哪个问题的
，如果你听到了，但是不太明白讲的什么，你重复他的话给他听，那他会对你说的表示出"YES"或"NO"然
后你再继续提问。为找到这个人联系的相关邮件来了解他可能要讲的内容，以及引导他按照你的思路谈



下去。4、在你判断出你是否能够了解他说的，如果可以继续，如果不可以你就说"我了解您讲的，但是
请你再发一封邮件确认一下"I understand what you said，but could you send an email to me to confirm，please?"
然后问他是否知道邮箱地址，不知道你就告诉他，请他发过来。这个其实也是不懂装一下懂，如果你听
不懂不要不停的说NO，I DON'T KNOW或否定的词，你就听，然后要求他发邮件。目的当然是邮件能够
看得更清楚他要表达的，也是避免客失。5、如果通过国名人名没找到相关邮件，问一句他是否先前有发
过邮件给你"He you sent the email to me before?"然后注意听"YES"还是"NO"。这个是方便查找，即使当时没
找到，现在找到他的邮件也不迟，回复时不要忘记加上一句"THANKS FOR YOUR
CALLING"。6、后要说上一句GLAD TO SPEAK WITH YOU，GOOD BYE。后是礼节性的了。 

上海进口泥煤清关代理优势服务，上海卓鹰倾听客户的心声，挖掘客户的需求，制订精益求精的全程物
流方案。上海卓鹰的目标就是更安全、更、更省钱地帮助客户完成整个进出口操作。贸易无国界，贸易
无止限是上海卓鹰永远的追求! 

企业开展出境加工业务应具备的要求 信用等级为一般认证及以上企业；不涉及禁止、进出境货物；不涉
及应征出口关税货物；企业开展出境加工业务，应设置符合海关要求的账簿、报表以及其他有关单证，
记录与本企业出境加工货物有关的情况，凭、有效凭证记账、核算并接受海关；、违规，已被海关立案
调查、侦查，且案件尚未审结的；未在规定期限内向海关核报已到期出境加工账册的不得开展出境加工
业务。 
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