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产品名称 互融云汽车经销商库存融资系统开发
汽车库存融资业务解决方案

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 4000903910 13263308067

产品详情

经销商库存融资系统

系统支持差异化产品配置，覆盖多种经销商产品需求

三方数据+线下核查，专 业的经销商授信审查

运输、出入库、置换、评估，车辆全称监控登记

智能催收引擎助力贷后催收管理

它能够帮助加快库存中占用资金的周转速度，降低库存资金的占用成本。

但面对经销商，汽车厂商在日常业务中，是否遇到如下问题呢：

1、经销商数量多，实力差距大

经销商数目过于庞大，已经到了市场整合的阶段，强者愈强，弱者淘汰。特别是一些自主品牌，经销商
实力本身就弱，如果按照目前既定的准入门槛，大多数都达不到条件。

2、经营思路调整，管理结构变化

厂家目前主要的经营思路是扶持核心经销商做大蕞强，通过一级经销商管理，拓展二级、三级网络，原
来的一个签约主体会衍生出多个签约主体，一个固定的车辆展示地点会变成多个车辆停放地点。

3、双重审核管理，影响业务效率

经销商开展业务必须经过厂家和银行的双重审核和管理，在这其中，确实对于风险有很好的把控能力，
但是也对效率产生了巨大的影响，同时也做了很多的重复工作。



为此，互融云推出了针对经销商管理的库存融资业务系统，该系统将汽车库存融资的业务流程及风险识
别与控制主要分为了三个环节，即贷前准入、贷中审核放款和贷后管理，在贷前对经销商进行实地调查
、授信流程，以此对经销商建立额度，根据不同的准入门槛和授信额度设置不同的产品；贷中审核，从
贷款申请向经销商收取首付款，对审批、审核、放款、还款以及查询车库等流程操作进行实时监控等业
务；贷后管理包括车辆出库申请、车辆监管、车辆置换、2个月3个月车辆评估、风险处置等功能。

辅之以系统，帮您实现了：

1、降低准入门槛，差异化产品配置

在厂家主导风险的前提下，放宽经销商的准入门槛，对于入驻的经销商，通过他的实际情况来进行差异
化产品配置，如不同的业务释放额度、保证金比例、还款管理模式、汇票承兑期限等。

2、经销商多层级设置，多仓库关联

系统的经销商管理模块，支持多层级设置，不同等级的经销商分配不同的管理权限，一级经销商可以方
便的管理下属的分销商等级权限、授信额度等；支持经销商对下属分销仓库权限管理。

3、管理模式标准化，统一审批标准

通过对主机厂、经销商、商业银行三方业务及操作模式的深入研究，系统在支持差异化产品配置的基础
上，通过技术手段做到了业务流程一致性，业务管理模式标准化，统一业务审批标准。
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