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一、保健品食品怎么做线上推广？1、定位保健食品的消费人群

保健食品按照适合的消费人群，可以分为婴幼儿、青少年、中年人、老年人、男性女性等，不同的年龄
阶段对保健食品的需求是存在差异的。所以，
在线上进行保健食品的推广
需要定位到消费人群，如果你所推广的保健食品是针对女性群体的，那肯定是要在优质女性用户多的平
台投放广告了。

2、做好内容规划

保健食品是属于入口产品，用户对它的安全性、功效性的追求较高。所以，广告主在线上推广必须做好
内容规划，多向用户展示这些相关知识点，博得用户的信赖及关注，才能够吸引他们下单购买。

3、做好合理的预算规划

快手是属于一个付费平台，可以按照用户的点击、展示的次数等进行收费。但是，想要在线上做推广，
并不可“三天打鱼，两天晒网”，而是需要做好广告线上推广的预算规划，让用户感受到广告主的实力
及真实性。

二、快手投放保健食品效果如何？

快手投放保健食品效果是非常不错的，因为快手平台可以帮助广告主收获到以下价值：

1、能捕获到的需求用户

在快手平台上投放保健食品避免了盲目投放，可以利用AI技术分析哪类用户对哪类保健食品有需求再进
行投放，这样可以帮助广告主捕获到的需求用户。

2、实现较大广告的曝光
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投放保健食品只有让用户看到，才能实现对它进行消费，而快手平台的用户超过亿万，再加上快手平台
的独特性短视频成功的成为了用户手中的消遣利器。所以，可以帮助保健食品得到更多的曝光。

总之，快手投放保健食品效果是挺不错的，毕竟有快手平台的几个特点帮助广告主实现曝光及解决获客
问题。但是，毕竟市场的竞争激烈，再加上广告投放涉及到性，所以好的方法是找到的商，如北抖星，
可以帮助广告主实现较好的保健食品效果。
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