
朋友圈地产广告怎么投放出去
房地产广告是如何投放到朋友圈广告做到准确触达的？

产品名称 朋友圈地产广告怎么投放出去 房地产广告是如
何投放到朋友圈广告做到准确触达的？

公司名称 六安市百胜商务信息咨询有限公司

价格 1.00/套

规格参数

公司地址 六安市佛子岭西路和顺商务中心1911号

联系电话  18110650451

产品详情

做房地产怎么发朋友圈？

对于房地产销售来说，每天的日常就是经营自己的微信，无论是群发信息还是发朋友圈广告，目的都是
能收到一个来自客户的“消息提醒”。

为什么会产生这样的情况？都是因为你没有办法在群发后获取对应的数据反馈。

也许你辛辛苦苦做了上百次群发，但实际上真正看了的只有30%，如果你不能及时了解到这30%是谁，并
做到准确出击主动打开话题继续询问，仅剩的30%也会流失。

但假如你有这样一个工具，通过其发送的内容都可实时监控，你随时可以在后台看到访客信息与具体数
据，做到一步追踪，强劲时间跟进，你的瓶颈是不是就迎刃而解了？

因此，百次群发，不如用微信朋友圈强制性植入广告解决现在所遇到的客户问题！

朋友圈大家都是非常熟悉的，但是朋友圈广告你们应该看到过，接触过的人都是非常了解的，没有接触
的肯定是一窍不通的。

朋友圈广告是展现在微信朋友圈的第五条，是腾讯官方留存的专属广告位，为的就是让市场上大大小小
的商家和企业在上面投放属于自己的广告。



朋友圈广告的优势：

①、不需要加好友：直接能把广告展示在微信朋友圈专属第五条当中（并且标注带有官方“广告”两个
字）

②、找对的人：根据商家的行业，通过官方大数据筛选（年龄，性别，地区，婚姻状态，兴趣爱好，消
费能力，职业，学历，浏览记录，手机型号等条件）之后强制性的植入到相关人群的微信朋友圈第五条
当中。

③、创意的表现形式：规避传统广告抗性大的劣势，利用多元化的产品线及多样化的广告形式，达到优
质的传播效果

房地产广告为何要选择投放微信朋友圈广告和短视频广告呢？

首先我们会替商家想到，他做广告需要的是什么？

一、无非就是个地方的开发商做品牌宣传，像我们六安的碧桂园和江山赋，也是通过微信和短视频平台
把自己的品牌度给宣传起来，宣传力道够了，才会有人知道这个开发商的存在。

二、有没有效果，对于平台来说房地产行业属于特殊行业，并且也是属于行代，服务商只能做指定区域
包括广告主们的起投门槛都是非常高的。效果这块可以保证客资，详细的话微信聊。

介绍一下平台，为何许多的房产广告主都选择线上投放广告而唯独是你还是犹犹豫豫？

四大核心优势：

多元用户：覆盖100+内容领域，多元化阅读行为的背后是丰富的用户群体。

准确触达：9大定向维度，220W+标签，让广告准确触达兴趣人群

高效转化：全链路覆盖的商业产品生态，支持品牌、内容转化等多种营销目标。

投放保障：多种计费方式，承担OCPM广告投放前期风险，超过成本较高则赔付并且有客资打不通或者
是空号的可申请赔付。

合作流程：



1、签订合作合同，保障双方权益，然后向公司对公账户支付合作费用，之后公司会安排拉群对接进行对
接。

2、当天开通官方独立后台，然后安排技术进行线上培训和邮箱发送大量业务资料和客户资源渠道。

3、当合作商出单之后，只需要把客户广告素材发给公司技术即可，公司技术会进行广告设计和排版，做
好之后会发给合作商一个预览，合作商再给客户看，客户如果满意就开始投放，如果不满意，那么我们
技术团队会二次多次进行广告修改，直到客户满意为止，之后合作商往平台充值商家广告成本即可

公司位于安徽省六安市，我司是互联网综合营销渠道商，目前整合了60+主流互联网项目资源，我司拥有
丰富的广告投放经验，与城市合作商共服务企业超4000家。
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