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千川投放的作用

1、撬动自然流量；

2、加速账号冷启动的速度。这里，你可能会问：纯粹用自然流量冷启动行不通吗？当然是可行的，只是
速度会比较慢。

巨量千川上线后，比较软的广告可以在内容池获得流量，加上千川开户和投放门槛很低，导致免费的自
然流量会受到千川软广告流量的侵占，自然流量会越来越难到。且千川现在是赛道制，对于赛道头部玩
家会有流量倾斜，所以我们要尽快抢占赛道有利地形，这就是投放加速的意义。

3、可灵活配合直播间节奏，自然流量我们是把控不了的，但投放是花钱买流量，花多少钱？什么时候花
？我们可以自行决定，这样也就给直播间流量运营带来很大的灵活性，可以做到“缺啥补啥”，比如上
架了性价比很高的爆品，可以迅速拉一波人，提高下单率和GMV；在线人数下跌了，可以通过投放迅速
提高人气；

4、提高流量池的等级和商家等级，其实这是前面三个作用的综合效果，投放放大了直播间的成交额，平
均在线从100提升到了500，成交额从10万提高到50万，那么就会提高流量池的等级，流量池的等级直接
影响直播间流量上限。

千川定向怎么操作？

1、基础定向

首先要做到了解自己的客户群体画像，可以在抖店的账号看到人群画像，包含人群特征描述、人群偏好
、8大消费群体分布、性别分布、年轻分布、全国省级分布、活跃时间分布等数据。

对自己的群体的基础属性有一个大概的了解，就可以设置基础定向了。



在地区方面，需要考虑产品和地区的匹配度，考虑的因素有送达便利度、退货比例、产品地域属性等因
素。

除了常规的支持省市区三级之外，还支持按一二三四线城市划分选择。对于该区域用户还细致地划分为
正在、居住、旅行的用户划分，一般情况下选择居住在该地区的用户。

性别和年龄比较简单，根据核心用户画像选择就行，比如是卖JK服装的商家，那么就选择性别女，年龄
选择18-23和24-30两档即可。

2、行为兴趣定向

行为是指用户真实发生的行为，而兴趣是基于行为推断出来的。行为确定兴趣，但兴趣不一定能产生行
为，这一点一定要明白。

行为定向基于目标行为已经发生，圈定的是高意向人群，而兴趣定向是根据以往的用户行为判断目标行
为可能会发生，圈定的是潜在人群。

例如A用户非常喜欢数码产品，经常浏览数码博主的短视频且完播率比较高，那么他的兴趣标签会被打
上数码，但因为还是个学生，如果在电脑直播间投放兴趣定向选中了这个人，他的成单概率不会很高。

而如果B在30天内发生购买了数码相机的行为，那么在行为定向中选择了这个人，那B购买电脑的概率一
般会比A来的高。
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