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产品详情

拼多多女装直播的运营节奏指导

拼多多女装直播的运营节奏指导，从两个方面来提出建议：

多运营手把手教你如何视频转型真人直播 杭州拼多多女装直播代运营

一、长期直播的运营节奏

建议1

建议以月为单位，制定直播计划。

包括阅读产品计划，内容计划，流量计划，促销计划，人员计划等

建议2

建议提前做好场地、设备、人员等持久战准备。

每天直播3-5小时，每周直播3-5天，做好直播预告，养成粉丝固定时间看直播的习惯。

(不推荐7*24直播频次，顾虑是团队工作强度过大，产品及内容更新不及时，主播状态易低潮，粉丝光看
疲劳感)

二、单次直播的运营节奏



每场直播的开播时间根据粉丝的喜好来定，或者根据平台流量走势来定；

每段直播的时长建议3-5小时，不能小于3小时，可以大于5小时，但是要确保时间延长后，直播间货品，
直播内容，促销玩法，主播及团队状态可以把持稳定且较高的水准。

建议3

单品讲解时间 ，建议先确定这场直播的目的是什么。

A内容为主，那么单品时间有必要延长，会包含产品介绍及围绕产品展开的内容设计。

B售卖为主，那么建议单品讲解时间在5分钟为单位，也根据库存深度或售卖目标适当调整，单小时控制
在8-12个单品，如果店铺SKU较少，那么可以多次循环，但内容和顺序可以适当调整。

直播中的小技巧

直播前-选品建议：

如果是店铺直播，建议每场尽量把商品全挂进去。

选择直播主打款，性价比更高的款，流量款和利润款，

同时按价格区间进行分类，按穿搭组合进行分组，按库存深度进行分类。

根据直播的目标选择适合的款，

商家顺序：不做重点讲解的款优先上，重点讲解的商品一款一款的上。

建议4

本场直播以内容种草和吸粉为主，建议讲完一组在上下一组；

本场直播以促销为主，建议卖空一组再上一组。

直播前-团队、场地及客服配置建议：
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